
LỜI MỞ ĐẦU VÀ CAM KẾT
1. Lý do chọn đề tài

Hiện nay, kinh tế thế giới đang ngày càng phát triển và trong đó Việt Nam cũng

là nước đang trên đà hội nhập kinh tế phát triển đất nước, chính vì thế đã đặt ra một bài

toán khó cho các doanh nghiệp là làm cách nào để đứng vững trên thị trường hiện nay.

Điều đó đòi hỏi các nhà quản lý phải theo dõi chắc chẽ tình hình tài chính của doanh

nghiệp mình để đưa ra những quyết định đúng đắn cho doanh nghiệp và góp phần đưa

ra những quyết định đó thì bộ phận Kế toán nơi năm chắc tình hình hoạt động và tài

chính của doanh nghiệp chính là một nhân tố đưa ra những thông tin quan trọng trong

quá trình đưa ra quyết định của nhà quản lý doanh nghiệp. Qua những thông tin kế

toán mà bộ phận kế toán cung cấp, các nhà quản lý có thể theo dõi thường xuyên tình

hình hoạt động sản xuất kinh doanh của mình và đưa ra những đánh giá, hướng đi cho

doanh nghiệp trong thời gian tới, nên có thể nói bộ phận kế toán là bộ phận không thể

thiếu của doanh nghiệp. Nhận thức tầm quan trọng của vấn đề trên, trong thời gian

thực tập tại Công ty TNHH Công nghệ Nano Hợp nhất APA em đã chọn nghiên cứu

đề tài: “Kế toán Bán hàng tại Công ty TNHH Công nghệ Nano Hợp nhất APA”.

2. Mục tiêu của đề tài
Tìm hiểu thực tế, phân tích và đánh giá công tác kế toán bán hàng 

đề xuất các giải pháp nhằm cải thiện quy trình kế toán bán hàng tại  Công ty TNHH

Công nghệ Nano Hợp nhất APA

3. Đối tượng và phạm vi nghiên cứu
Đối tượng nghiên cứu: Kế toán bán hàng

Phạm vi nghiên cứu: Phòng kế toán, Công ty TNHH Công nghệ Nano Hợp nhất

APA

4. Phương pháp nghiên cứu
Phương pháp thu thập thông tin, tài liệu trong quá trình thực tập tại công ty.

Phương pháp quan sát thực tế công việc hàng ngày tại công ty, phỏng vấn, đặt

câu hỏi các nhân viên về những vấn đề liên quan đến kế toán bán hàng.

Hướng dẫn của giảng viên

5. Kết quả đạt được
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Nắm được quy trình kế toán bán hàng và cách luân chuyển, lưu trữ các chứng từ

kế toán.

Biết cách sử dụng phần mềm kế toán Misa

Hoàn  thành  khóa  luận  tốt  nghiệp.

6. Kết cấu báo cáo
Chương 1: Cơ sở lý thuyết về kế toán bán hàng

Chương 2: Thực trạng công tác Kế toán bán hàng tại Công ty TNHH Công nghệ

Nano Hợp nhất APA

Chương 3: Nhận xét và giải pháp hoàn thiện công tác Kế toán bán hàng tại Công

ty TNHH Công nghệ Nano Hợp nhất APA

7. Cam kết
Tôi xin cam kết, đây là bài khóa luận tốt nghiệp, đề tài “Kế toán Bán hàng tại

Công ty TNHH Công nghệ Nano Hợp nhất APA” do tôi thực hiện cùng với sự hướng

dẫn nhiệt tình từ giảng viên Th.S Lê Thị Nga. Tôi cam kết mọi thông tin và các bảng

số liệu minh chứng có trong bài đều được thu thập từ phòng kế toán của công ty trong

khoảng thời gian tôi thực tập, đảm bảo độ chính xác và tính trung thực tuyệt đối. Tôi

xin chịu trách nhiệm trước lời cam đoan của trên.
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