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CHƯƠNG 1 

TỔNG QUAN VỀ CƠ SỞ LÝ THUYẾT KẾ TOÁN  

BÁN HÀNG TẠI CÔNG TY TNHH KVIC PARTNERS 

1.1. Một số khái niệm liên quan đến kế toán bán hàng 

1.1.1. Khái niệm liên quan đến kế toán bán hàng 

  Bản chất của quá trình bán hàng là quá trình chuyển đổi quyền sở hữu giữa 

người bán đến người có nhu cầu mua hàng. 

  Kế toán bán hàng là bộ phận thực hiện các nghiệp vụ về doanh thu và các tài 

khoản đầu ra của doanh nghiệp.  

  Được trích từ chuẩn mực kế toán Việt Nam số 14 – Doanh thu và thu nhập 

khác thì “Bán hàng là bán sản phẩm do doanh nghiệp sản xuất ra và bán hàng hóa 

mua vào”. 

  Doanh thu được xem là tổng giá trị lợi ích kinh tế mà doanh nghiệp thu được 

từ việc phát sinh trong kỳ kế toán bao gồm hoạt động sản xuất, KD thông thường 

của doanh nghiệp, bên cạnh đó còn tăng thêm vốn chủ sở hữu cho doanh nghiệp. 

  Doanh thu bán hàng được ghi nhận chỉ khi đảm bảo rằng doanh nghiệp có 

được giá trị kinh tế từ việc giao dịch thành công. “Doanh thu bán hàng và cung cấp 

dịch vụ” là toàn bộ số tiền đạt được hoặc số tiền thu được từ việc bán sản phẩm, 

hàng hóa, cung cấp dịch vụ cho khách hàng gồm các khoản phụ thu và phí thêm 

ngoài giá bán (nếu có). 

  Kế toán doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ của doanh nghiệp được 

thực hiện theo nguyên tắc sau: 

  Sản phẩm, hàng hóa và dịch vụ thuộc đối tượng chịu thuế GTGT theo 

phương pháp khấu trừ, thì doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ giá bán chưa 

bao gồm thuế GTGT. 

  Sản phẩn, hàng hóa và dịch vụ không thuộc diện chịu thuế GTGT, hoặc chịu 

thuế GTGT theo phương pháp trực tiếp thì doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ 

được tính trên tổng giá trị thanh toán. 
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  Những doanh nghiệp nhận hàng hóa, vật tư về tự gia công thì doanh thu bán 

hàng và cung cấp dịch vụ chỉ phản ánh số tiền gia công thực tế được hưởng, không 

bao gồm giá trị vật tư, hàng hóa nhận gia công. 

  Hàng hóa được ký gửi đại lý bán đúng giá hưởng hoa hồng thì hạch toán vào 

DTBH và CCDV phần hoa hồng bán hàng mà doanh nghiệp được hưởng. 

  Trường hợp bán hàng theo phương thức trả chậm, trả góp thì doanh nghiệp 

ghi nhận DTBH theo giá trả ngay và ghi nhận vào doanh thu hoạt động tài chính về 

phần lãi tính trên khoản phải trả nhưng trả chậm phù hợp với thời điểm ghi nhận 

doanh thu được xác nhận. 

  Những sản phẩm, hàng hóa được sản xuất đúng theo quy trình, nhưng vì lý 

do kém về chất lượng, hay khâu quy cách kỹ thuật lỗi,... Người mua được quyền từ 

chối thanh toán và gửi trả lại hàng cho người bán hoặc yêu cầu người bán giảm giá 

sản phẩm; hoặc người mua hàng với số lượng lớn sẽ hưởng được chiết khấu thương 

mại trên giá bán thì các khoản giảm trừ doanh thu bán hàng này được theo dõi riêng 

biệt trên các tài khoản 5212 “Hàng bán bị trả lại” hoặc tài khoản 5213 “Giảm giá 

hàng bán”, tài khoản 5211 “Chiết khấu thương mại”. 

  Trường hợp khác, trong kỳ doanh nghiệp đã tiến hành phát hành hóa đơn bán 

hàng và đã thu tiền từ khách hàng nhưng đến cuối kỳ vẫn chưa giao hàng cho người 

mua thì số hàng hóa này không được coi là tiêu thụ và không được ghi nhận vào tài 

khoản 511 “Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ” mà chỉ được hạch toán vào 

bên có tài khoản 131 “Phải thu của khách hàng” về khoản tiền đã thu của khách 

hàng. Khi thực hiện giao hàng cho người mua, kế toán hạch toán lên phần mềm tài 

khoản 511 “Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ” về số lượng hàng hóa đã 

được bàn giao và thu trước tiền bán hàng, phù hợp với các điều kiện ghi nhận doanh 

thu. 

1.1.2. Đặc điểm, phân loại của quá trình bán hàng 

 Đặc điểm: 

Trong kinh doanh, một quy trình bán hàng chuẩn sẽ mang lại nguồn doanh 

thu cao, thì ở khâu bán hàng được xem là khâu cuối cùng của hoạt động kinh doanh 

trong các doanh nghiệp.  
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 Quá trình bán hàng là sự thỏa thuận giữa doanh nghiệp đồng ý bán và khách 

hàng đồng ý mua sau đó hai bên cùng đóng mộc và kí kết vào hợp đồng kinh tế do 

bên bán lập ra gồm hai bản, mỗi bên sẽ giữ một bản. 

 Bên bán bàn giao hàng hóa cho khách hàng đầy đủ theo như hợp đồng kinh 

tế đã được ký thì sẽ nhận được đúng số tiền mà bên mua chấp nhận thanh toán theo 

như hợp đồng. Khoản tiền bên bán nhận được từ bên mua là khoản DTBH, nó sẽ 

cấn trừ vào các khoản chi phí mà doanh nghiệp đã bỏ ra trong quá trình kinh doanh. 

 Căn cứ vào số tiền hay khoản nợ mà khách hàng chấp nhận trả sẽ được hạch 

toán vào kết quả kinh doanh trong kỳ của doanh nghiệp. 

 Phân loại: 

Phương pháp bán buôn: là hình thức mà doanh nghiệp sử dụng để bán 

hàng với số lượng lớn, thường được bán cho các nhà phân phối hay đại lý lớn trên 

thị trường. Hình thức này thuận lợi giúp cho doanh nghiệp thu hồi vốn nhanh hơn, 

lượng hàng hóa tồn trong kho cũng được giải quyết. Mặt khác, với hình thức này 

doanh nghiệp cũng có thể mắc phải nguy cơ khủng hoảng do lượng hàng hóa bị tiêu 

thụ lớn và bị gián tiếp đến người tiêu dùng cuối cùng bởi người mua trung gian 

hoặc bị chiếm dụng vốn do bên mua thiếu thiện chí, chậm thanh toán. 

Theo phương pháp này sẽ có hai hình thức: bán buôn hàng hóa qua kho và 

bán hàng hóa vận chuyển thẳng. 

Phương thức bán lẻ: là hình thức bán hàng trực tiếp từ doanh nghiệp đến 

tay người tiêu dùng hoặc các tổ chức kinh tế mua để tiêu dùng nội bộ không mang 

tính chất kinh doanh. Bán lẻ hàng hóa là giai đoạn hàng bán từ nơi sản xuất đến tay 

người tiêu dùng. Bán lẻ thì khối lượng hầng bán ra nhỏ, giá bán sẽ cao hơn bán sỉ vì 

có thể phải bỏ nhiều chi phí và thường bán lẻ sẽ thanh toán ngay bằng tiền mặt. 

Bán lẻ có hình thức như sau: bán hàng thu tiền tập chung và bán lẻ thu tiền 

mặt trực tiếp. 

1.1.3. Vai trò, nhiệm vụ của kế toán bán hàng 

 Vai trò: 

Trong nền kinh tế thị trường định hướng xã hội chủ nghĩa, các doanh nghiệp 

hoạt động sản xuất kinh doanh tạo ra giá trị các loại sản phẩm không chỉ mang lại 

lợi ích kinh tế mà còn thỏa mãn nhu cầu của thị trường. Để thực hiện mục tiêu đó, 
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doanh nghiệp phải thực hiện được giá trị sản phẩm, hàng hóa thông qua hoạt động 

bán hàng. 

 Kế toán bán hàng có vai trò hết sức quan trọng không chỉ đối với doanh 

nghiệp mà còn cả toàn nền kinh tế quốc dân. Bản thân doanh nghiệp phải có hoạt 

động kinh doán bán hàng hóa mới bù đắp những chi phí bỏ ra, có điều kiện mở rộng 

hoạt động kinh doanh, nâng cao đời sống của người lao động. 

 Nhiệm vụ: 

Để đáp ứng nhu cầu quản lý về sản phẩm, hàng hóa thì kế toán cần thực hiện 

tốt các nhiệm vụ sau đây: 

 Ghi nhận, phản ánh kịp thời, chính xác và đầy đủ tình hình hiện có và biến 

động của từng loại hàng hóa trong kỳ.  

Tính toán và cập nhật chính xác tổng giá trị hàng bán ra qua từng thời điểm 

kí kết hợp đồng kinh tế giữa bên bán và bên mua. 

Phản ánh và ghi nhận đầy đủ, kịp thời và chính xác các khoản doanh thu, các 

khoản giảm trừ doanh thu và chi phí của từng hoạt động trong doanh nghiệp. Theo 

dõi và đôn đốc các khoản phải thu của khách hàng. 

 Phản ánh tính toán chính xác kết quả của từng hoạt động, giám sát tình hình 

thực hiện nghĩa vụ với Nhà nước và tình hình phân phối kết quả các hoạt động. 

 Chuyển đầy đủ các thông tin kế toán phục vụ cho việc lập Báo cáo tài chính 

và định kỳ phân tích hoạt động kinh tế liên quan đến quá trình bán hàng. 

1.1.4. Nội dung kế toán bán hàng 

1.1.4.1. Kế toán doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ 

Tài khoản này phản ánh doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ của doanh 

nghiệp trong 1 kỳ hạch toán của hoạt động sản xuất kinh doanh từ các giao dịch và 

nghiệp vụ sau: 

Cung cấp dịch vụ: Thực hiện những công việc đã thỏa thuận trong 1 hoặc 

nhiều kỳ kế toán bao gồm cung cấp dịch vụ vận tải, du lịch, cho thuê tài sản theo 

phương thức hoạt động, doanh thu bất động sản đầu tư. 

Quy định về tài khoản 511: Chỉ phán ánh tài khoản doanh thu của khối lượng 

sản phẩm, hàng hóa, dịch vụ đã cung cấp được xác định là bán ra trong kỳ không 

phân biệt doanh thu đã thanh toán hay chưa than toán. 
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 Tài khoản sử dụng: Tài khoản 511- Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ 

có 6 tài khoản cấp 2 

 Tài khoản 5111 : Doanh thu bán hàng hóa 

 Tài khoản 5112 : Doanh thu bán các thành phẩm 

 Tài khoản 5113 : Doanh thu cung cấp dịch vụ 

 Tài khoản 5114 : Doanh thu trợ cấp, trợ giá 

 Tài khoản 5117 : Doanh thu kinh doanh bất động sản đầu tư 

 Tài khoản 5118 : Doanh thu khác 

 Kết cấu và nội dung tài khoản 

Tài khản 511 

Các khoản thuế gián thu phải nộp; 

Doanh thu hàng hóa bị trả lại kết chuyển 

vào cuối kỳ; 

Khoản giảm giá hàng bán kết chuyển 

cuối kỳ; 

Khoản chiết khấu thương mại kết 

chuyển vào cuối kỳ; 

Kết chuyển doanh thu thuần sang tài 

khoản 911 “Xác định kết quả hoạt động 

kinh doanh”. 

Doanh thu bán sản phẩm, hàng hóa, bất 

động sản đầu tư và CCDV của doanh 

nghiệp thực hiện trong kỳ kế toán. 

  

 Chứng từ sử dụng: 

 Hợp đồng kinh tế/ Đơn đặt hàng. 

 Phiếu báo giá. 

 Hóa đơn giá trị gia tăng. 

 Phiếu giao hàng/ Biên bản hoàn thành/ Biên bản bàn giao hàng hóa. 

 Phiếu thu. 

 Giấy báo có của ngân hàng. 

 Bảng kê bán lẻ hàng hóa, dịch vụ. 



6 

 

 Bảng thanh toán hàng đại lý, kí gửi. 

 Tờ khai hải quan (nếu có). 

 Sổ sách và hạch toán tổng hợp 

Căn cứ vào các chứng từ, kế toán ghi sổ tổng hợp: 

 Phương thức bán buôn sản phẩm, hàng hóa qua kho 

 Trường hợp nhận trực tiếp tại kho, căn cứ vào hóa đơn GTGT, ghi: 

Nợ TK 111, 112, 131: Tổng giá trị thanh toán 

  Có TK 511:   Giá bán chưa thuế GTGT 

  Có TK 333(1):  Thuế GTGT đầu ra 

 Phương thức bán hàng thu tiền trực tiếp và bán hàng thu tiền tập chung: 

 Kế toán ghi nhận doanh thu bán hàng, ghi: 

Nợ TK 111, 112, 131: Tổng giá trị thanh toán 

  Có TK 511:   Giá bán chưa thuế GTGT 

  Có TK 333(1):  Thuế GTGT đầu ra 

 Phương thức bán hàng trả chậm, trả góp: 

 Kế toán phản ánh Doanh thu bán hàng theo số tiền trả ngay lần đầu và số 

tiền phải thu về bán hàng trả chậm, trả góp, ghi: 

Nợ TK 111, 112:  Tổng giá TT trả ngay lần đầu 

Nợ TK 131:  Số tiền còn lại phải thu trả chậm, trả góp 

  Có TK 511:  Số tiền trả ngay lần đầu chưa thuế GTGT 

  Có TK 333(1): Thuế GTGT phải nộp 
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 Phương pháp phản ánh 

(Nguồn: Kế toán tài chính 2- NXB Kinh Tế HCM năm 2020) 

1.1.4.2. Kế toán các khoản giảm trừ doanh thu 

  Chiết khấu thương mại phải trả là khoản doanh nghiệp bán giảm giá niêm yết 

cho khách hàng khi họ nhập mua với lượng hàng lớn.  

  Giảm giá hàng bán là khoản giảm trừ cho người mua do sản phẩm, hàng hóa 

gặp một số vấn đề như: kém, mất chất lượng hay không đúng theo quy định trong 

hợp đồng đã thỏa thuận. 

  Hàng bán bị trả lại là số sản phẩm, hàng hóa được giao đến tay người tiêu 

dùng nhưng bị trả lại phát sinh nguyên nhân: vi phạm cam kết, vi phạm hợp đồng 

kinh tế, hàng bị kém mất phẩm chất, không đúng như thỏa thuận đôi bên. 

 Tài khoản sử dụng: Tài khoản 521- Các khoản giảm trừ doanh thu có 3 tài 

khoản cấp 2 

 Tài khoản 5211 : Chiết khấu thương mại 

 Tài khoản 5212 : Hàng hóa bị trả lại 

 

911 

Kết chuyển 

511- Doanh thu bán hàng 

và cung cấp dịch vụ 

111,112,131 521 

33311 

doanh thu thuần 

thuần 

Doanh thu 

bán hàng và 

cung cấp 

dịch vụ 

Thuế GTGT 

đầu ra 

Doanh thu 

bán hàng bị trả 

lại, bị giảm giá, 

chiết khấu 

thương mại 

Thuế GTGT hàng bán bị trả lại, bị 

giảm giá, chiết khấu thương mại 

Kết chuyển doanh thu hàng bán bị trả lại, giảm giá 

chiết khấu thương mại phát sinh trong kỳ 

Sơ đồ 1.1- Kế toán doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ 
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 Tài khoản 5213 : Giảm giá hàng bán 

 Kết cấu và nội dung tài khoản sử dụng 

Tài khoản 521 

Số chiết khấu thương mại đã chấp nhận 

thanh toán cho khách hàng; 

Số giảm giá hàng bán đã chấp thuận cho 

người mua hàng; 

Doanh thu của hàng bán bị trả lại, đã trả 

lại tiền cho người mua hoặc trừ vào 

khoản phải thu khách hàng về số sản 

phẩm, hàng hóa đã bán. 

Trong kỳ kế toán, kết chuyển toàn bộ số 

chiết khấu thương mại, giảm giá hàng 

bán, doanh thu của hàng bán bị trả lại 

sang tài khoản 511 “Doanh thu bán hàng 

và cung cấp dịch vụ” để xác định doanh 

thu thuần của kỳ báo cáo. 

  

 Chứng từ sử dụng 

 Hóa đơn giá trị gia tăng (GTGT). 

 Biên bản giao hàng. 

 Phiếu chi. 

 Văn bản đề nghị giảm giá hàng bán. 

 Trường hợp mặt hàng đã bán ra nhưng bị trả lại cần phải có văn bản của 

người mua ghi rõ lý do trả lại hàng, số lượng, đính kèm hóa đơn hoặc bản sao hóa 

đơn và chứng từ nhập lại kho của doanh nghiệp số hàng bị trả lại. 

 Trường hợp hàng đã tiêu thụ từ các kỳ trước đó, đến kỳ hiện tại hay kì sau 

mới phát sinh chiết khấu thương mại, giảm giá hàng bán hoặc hàng bị trả lại thì phải 

ghi giảm doanh thu theo nguyên tắc sau: 

 Nếu hàng hóa phát sinh trước thời điểm phát hàng BCTT, kế toán phải coi 

đây là một sự kiện cần điều chỉnh phát sinh sau ngày lập Bảng cân đối kế toán và 

ghi giảm doanh thu, trên BCTT của kỳ lập báo cáo (kù trước). 

 Nếu hàng hóa phát sinh sau thời điểm phát hành BCTT kế toán phải ghi giảm 

doanh thu của kỳ phát sinh (kỳ sau). 
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 Phương pháp phản ánh 

(Nguồn: Kế toán tài chính 2- NXB Kinh Tế HCM năm 2020) 

1.1.4.3. Kế toán giá vốn hàng bán 

 Phương pháp hạch toán hàng tồn kho 

Phương pháp kê khai thường xuyên: là phương pháp kế toán theo dõi, 

phản ánh thường xuyên, liên tục và có hệ thống tình hình nhập – xuất – tồn kho 

hàng hóa lên các tài khoản kế toán, sổ sách kế toán trên cơ sở các chứng từ nhập, 

xuất. 

Phương pháp kiểm kê định kỳ: là phương pháp kế toán hạch toán mà mỗi 

nghiệp vụ nhập, xuất hàng hóa không được ghi ngay vào tài khoản, sổ sách kế toán 

mà đến cuối kỳ hạch toán mới kiểm kê số hàng hóa tồn để tính ra số đã xuất trong 

kỳ và chỉ ghi đúng một lần. 

 Phương pháp xác định giá vốn hàng bán gồm: 

 Phương pháp tính theo đích danh 

 Phương pháp nhập trước, xuất trước 

 Phương pháp bình quân gia quyền 

 Tài khoản sử dụng 

 Tài khoản 1561 : Giá mua hàng hóa 

 Tài khoản 1562 : Chi phí thu mua hàng hóa 

521- Các khoản giảm trừ doanh thu 

111,112,131 511 

Khi phát sinh 

các khoản giảm trừ 

333

  

Giảm các 

khoản thuế 

đã nộp 

Kết chuyển các  

khoản giảm trừ 

Sơ đồ 1.2- Kế toán các khoản giảm trừ doanh thu 
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 Tài khoản 157 : Hàng gửi đi bán 

 Tài khoản 632 : Giá vốn hàng bán 

 Kết cấu và nội dung tài khoản sử dụng 

Tài khoản 156- Hàng hóa 

Số dư đầu kỳ: trị giá hàng tồn đầu kỳ  

Trị giá mua vào của hàng hóa theo hóa 

đơn mua hàng; 

Chi phí thu mua hàng hóa; 

Trị giá của hàng hóa thuê ngoài gia 

công; 

Trị giá hàng hóa đã bị người mua trả lại; 

Trị giá hàng hóa phát hiện thừa khi kiểm 

kê; 

Kết chuyển giá trị HTK cuối kỳ (trường 

hợp doanh nghiệp kế toán hàng tồn kho 

theo phương pháp kiểm kê định kỳ). 

Trị giá của hàng hóa xuất kho trong kỳ; 

Cho phí thu mua phân bổ cho hàng hóa 

đã bán trong kỳ; 

Chiết khấu thương mại hàng mua được 

hưởng; 

Các khoản giảm giá hàng mua được 

hưởng; 

Trị giá hàng hóa trả lại cho người bán; 

Trị giá hàng hóa phát hiện thiếu khi 

kiểm kê; 

Kết chuyển giá trị HTK đầu kỳ (trường 

hợp doanh nghiệp kế toán hàng tồn kho 

theo phương pháp kiểm kê định kỳ). 

Số dư cuối kỳ: Trị giá hàng tồn cuối kỳ  
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Tài khoản 157- Hàng gửi đi bán 

Số dư đầu kỳ: Trị giá hàng gửi bán tông 

đầu kỳ 

 

Trị giá hàng hóa, thành phẩm đã gửi cho 

khách hàng, hoặc gửi bán đại lý, ký gửi; 

Trị giá dịch vụ đã cung cấp cho khách 

hàng nhưng chưa được xác định là đã 

bán; 

Cuối kỳ kết chuyển trị giá hàng hóa, 

thành phẩm đã gửi đi bán chưa được xác 

định là đã bán cuối kỳ (trường hợp 

doanh nghiệp kế toán HTK theo phương 

pháp kiểm kê định kỳ). 

Trị giá hàng hóa, thành phẩm gửi đi bán, 

dịch vụ đã cung cấp được xác định là đã 

bán; 

Trị giá hàng hóa, thành phẩm, dịch vụ đã 

gửi đi bị khách hàng trả lại 

Đầu kỳ kết chuyển trị giá hàng hóa, 

thành phẩm đã gửi đi bán, dịch vụ đã 

cung cấp chưa được xác định là đã bán 

đầu kỳ (trường hợp doanh nghiệp kế 

toán bán HTK theo phương pháp kiểm 

kê định kỳ). 

Số dư cuối kỳ: Trị giá hàng hóa, thành 

phẩm đã gửi đi, dịch vụ đã cung cấp 

chưa được xác định là đã bán trong kỳ. 
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Tài khoản 632- Giá vốn hàng bán 

Trị giá vốn của sản phẩm, hàng hóa, 

dịch vụ đã bán trong kỳ; 

Các khoản hao hụt, mất mát của hàng 

tồn kho sau khi trừ phần bồi thường do 

trách nhiệm cá nhân gây ra; 

Chi phí xây dựng, tự chế TSCĐ vượt 

trên mức bình thường không được tính 

vào nguyên giá TSCĐ hữu hình tự xây 

dựng, tự chế thành; 

Số trích lập dự phòng giảm giá hàng tồn 

kho. 

Kết chuyển giá vốn của sản phẩm hàng 

hóa, dịch vụ đã bán trong kỳ sang tài 

khoản 911 “Xác định kết quả kinh 

doanh”; 

Khoản hoàn nhập dự phòng giảm giá 

hàng tồn kho cuối năm tài chính (chênh 

lệch giữa số dự phòng phải lập năm nay 

nhỏ hơn số đã lập năm trước); 

Trị giá hàng bán bị trả lại nhập kho; 

  

 Chứng từ sử dụng 

 Hóa đơn giá trị gia tăng. 

 Phiếu nhập kho. 

 Phiếu xuất kho. 

 Phương pháp phản ánh 

 

 

 

 

 

 

 

 

(Nguồn: Kế toán tài chính 2- NXB Kinh Tế HCM năm 2020) 

632- Giá vốn hàng bán 

156 
911 

Bán hàng hóa qua nhập kho Kết chuyển giá vốn hàng bán 

để xác định kết quả KD 
157 

Gửi bán 

hoặc giao 

đại lý 

GVHB 

gửi bán 

Sơ đồ 1.4- Kế toán giá vốn hàng hóa 
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1.2. Luật, nghị định, chuẩn mực, thông tư 

1.2.1. Các văn bản Luật về kế toán 

  Luật kế toán do Quốc hội ban hành “Luật số 88/2015/QH13 ngày 20 tháng 

11 năm 2015”: Quy định về nội dung công tác kế toán, tổ chức bộ máy kế toán, hoạt 

động kinh doanh dịch vụ kế toán. 

  “Luật kế toán số 13/2008/QH12”: Luật về Thuế giá trị gia tăng. Luật này quy 

định về phương pháp tính thuế, khấu trừ và hoàn thuế giá trị gia tăng. “Nội dung 

khoản này được sửa đổi bởi Khoản 3 Điều số 1 Luật Thuế giá trị gia tăng sửa đổi 

năm 2013”. Khoản này được hướng dẫn bởi “Điều số 9 Thông tư số 219/2013/TT-

BTC có hiệu lực thi hành từ ngày 01 tháng 01 năm 2014”. 

1.2.2. Nghị định 

 “Nghị định số 119/2018/NĐ-CP”: quy định về hóa đơn điện tử khi bán hàng 

và cung cấp dịch vụ do “Chính phủ ban hành ngày 12 tháng 9 năm 2018”. Nghị 

định này quy định về sử dụng hóa đơn điện tử khi bán hàng và cung cấp dịch vụ; 

nhiệm vụ, quyền hạn của cơ quan quản lý thuế các cấp và cơ quan, tổ chức có liên 

quan đến việc quản lý, sử dụng hóa đơn điện tử; quyền, nghĩa vụ và trách nhiệm của 

cơ quan, tổ chức, cá nhân trong việc quản lý, sử dụng hóa đơn điện tử. 

 “Nghị định số 49/2022/NĐ-CP sửa đổi Nghị định số 209/2013/NĐ-CP” 

hướng dẫn Luật Thuế giá trị gia tăng đã được sửa đổi, bổ sung theo “Nghị định số 

12/2015/NĐ-CP, Nghị định số 100/2016/NĐ-CP và Nghị định số 146/2017/NĐ-

CP”. 

“Nghị định số 123/2020/NĐ-CP Nghị định quy định về hóa đơn, chứng từ. 

Căn cứ Luật Tổ chức Chính phủ ngày 19 tháng 6 năm 2015”; “Căn cứ Luật Quản lý 

thuế ngày 13 tháng 6 năm 2019”; “Căn cứ Luật Thuế giá trị gia tăng ngày 19 tháng 

6 năm 2013”; “Luật sửa đổi và bổ sung một số điều của các luật về thuế ngày 26 

tháng 11 năm 2014”; “Luật sửa đổi và bổ sung một số điều của Luật Thuế giá trị gia 

tăng, Luật Thuế tiêu thụ đặc biệt và Luật Quản lý thuế ngày 06 tháng 4 năm 2016”; 

“Căn cứ Luật Kế toán ngày 20 tháng 11 năm 2015”; “Căn cứ Luật Giao dịch điện từ 

ngày 29 tháng 11 năm 2005”; “Căn cứ Luật Công nghệ thông tin ngày 29 tháng 6 

năm 2016”; “Theo đề nghị của Bộ trưởng Bộ Tài chính, Chính phủ ban hành Nghị 

định quy định về hóa đơn, chứng từ”. 
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Điều 6: Bảo quản, lưu trữ hóa đơn, chứng từ: 

 Tính an toàn, bảo mật, toàn vẹn, đầy đủ, không bị thay đổi, sai lệch trong 

suốt thời gian lưu trữ; 

 Lưu trữ đúng và đủ thời hạn theo quy định của luật kế toán. 

Hóa đơn điện tử, chứng từ điện tử được bảo quản, lưu trữ bằng phương tiện 

điện tử. Cơ quan, tổ chức, cá nhân được quyền lựa chọn và áp dụng hình thức bảo 

quản, lưu trữ hóa đơn điện tử, chứng từ điện tử phù hợp với đặc thù hoạt động và 

khả năng ứng dụng công nghệ. HĐĐT, chứng từ điện tử phải sẵn sàng in được ra 

giấy hoặc tra cứu được khi có yêu cầu. 

Điều số 7: Chuyển đổi hóa đơn điện tử, chứng từ điện tử thành hóa đơn, 

chứng từ giấy.  

HĐĐT, chứng từ điện tử hợp pháp được chuyển đổi thành hóa đơn, chứng từ 

giấy khi có yêu cầu NVKT, tài chính phát sinh hoặc theo yêu cầu của cơ quan quản 

lý thuế, cơ quan kiểm toán, thanh tra, kiểm tra, điều tra và theo quy định của pháp 

luật về thanh tra, kiểm tra và điều tra. 

Việc lập HĐĐT thay thế, phải bảo đảm sự khớp đúng giữa nội dung của hóa 

đơn điện tử được thay thế, chứng từ điện tử và hóa đơn, chứng từ giấy sau khi 

chuyển đổi. 

Hóa đơn, chứng từ điện tử được in ra dưới dạng giấy lưu trữ ghi sổ trên phần 

mềm; theo quy định luật về kế toán thì luật quy định về giao dịch điện tử, không có 

hiệu lực để giao dịch, thanh toán, trừ trường hợp hóa đơn được khởi tạo từ máy tính 

tiền có kết nối chuyển dữ liệu điện tử với cơ quan thuế theo quy định tại Nghị định 

này. 

“Nghị định số 174/2016/NĐ-CP: Nghị định quy định chi tiết một số điều của 

luật kế toán Căn cứ Luật tổ chức Chính phủ ngày 19 tháng 6 năm 2015; Căn cứ 

Luật kế toán ngày 20 tháng 11 năm 2015; Theo đề nghị của Bộ trưởng Bộ Tài 

chính, Chính phủ ban hành Nghị định quy định chi tiết một số Điều của Luật kế 

toán”. 

Điều số 5: Chứng từ kế toán. Chứng từ kế toán phải được lập đầy đủ, kịp 

thời, chính xác, dễ kiểm tra, kiểm soát và đối chiếu giữa nội dung quy định tại 

“Điều số 16 Luật kế toán. Đơn vị kế toán trong hoạt động kinh doanh được chủ 
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động xây dựng, thiết kế biểu mẫu chứng từ kế toán nhưng phải đảm bảo đầy đủ các 

nội dung chủ yếu của chứng từ kế toán quy định tại khoản 1 Điều số 16 Luật kế 

toán, phù hợp với hoạt động và yêu cầu quản lý của đơn vị ngoại trừ trường hợp 

pháp Luật có những quy định nào khác”. 

Điều số 8: Tài liệu kế toán phải lưu trữ bao gồm: 

 Chứng từ kế toán. 

 Sổ kế toán chi tiết, sổ kế toán tổng hợp. 

 BCTT, báo cáo quyết toán ngân sách, báo cáo tổng hợp quyết toán ngân 

sách. 

Tài liệu khác có liên quan đến kế toán bao gồm các loại hợp đồng; báo cáo 

kế toán quản trị; hồ sơ, báo cáo quyết toán dự án hoàn thành, dự án quan trọng quốc 

gia; báo cáo kết quả kiểm kê và đánh giá tài sản; các tài liệu liên quan đến kiểm tra, 

thanh tra, giám sát, kiểm toán; biên bản tiêu hủy tài liệu kế toán; quyết định bổ sung 

vốn từ lợi nhuận, phân phối các quỹ từ lợi nhuận; các tài liệu liên quan đến giải thể, 

phá sản, chia, tách, hợp nhất sáp nhập, chấm dứt hoạt động, chuyển đổi hình thức sở 

hữu, chuyển đổi loại hình DN hoặc chuyển đổi đơn vị; tài liệu liên quan đến tiếp 

nhận và sử dụng kinh phí, vốn, quỹ; tài liệu liên quan đến nghĩa vụ thuế, phí, lệ phí 

và nghĩa vụ khác đối với Nhà nước và các tài liệu khác. 

1.2.3. Chuẩn mực kế toán 

Theo chuẩn mực Kế toán Việt Nam số 01 (VAS 01) – Chuẩn mực chung 

“Ban hành và công bố theo Quyết định số 165/2002/QĐ-BTC ngày 31 tháng 12 

năm 2002 của Bộ trưởng Bộ tài chính, có hiệu lực thi hành từ ngày 01/01/2003”. 

Dựa trên nguyên tắc phù hợp “ghi nhận doanh thu và chi phí phải phù hợp 

với nhau. Chi phí phải tương ứng có liên quan đến việc tạo ra doanh thu”.  

 Xây dựng và hoàn thiện các chuẩn mực kế toán và chế độ kế toán cụ thể 

theo khuôn mẫu thống nhất. 

Giúp doanh nghiệp ghi sổ, lập BCTT dựa trên các chuẩn mực kế toán ban 

hành do Chính phủ theo một thể thống nhất và xử lý các vấn đề chưa được quy định 

cụ thể nhằm đảm bảo các thông tin trên BCTT phản ánh trung thực và hợp lý. 

Hỗ trợ kiểm toán viên và người kiểm tra kế toán đưa ra ý kiến về sự phù hợp 

của BCTT khớp với mọi chứng từ liên quan. 
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Giúp người đọc Báo cáo tài chính hiểu được và đánh giá số liệu tài chính 

được phù hợp với các chuẩn mực kế toán và chế độ kế toán. 

Chuẩn mực kế toán Việt Nam số 02 (VAS 02) – Hàng tồn kho “Ban hành và 

công bố theo Quyết định số 149/2001/QĐ-BTC ngày 31 tháng 12 năm 2001 của Bộ 

trưởng Bộ tài chính, có hiệu lực từ ngày 01/01/2003”. 

Chuẩn mực quy định và hướng dẫn về nguyên tắc và PP kế toán hàng tồn 

kho gồm: Xác định giá trị và kế toán hàng tồn kho vào chi phí; Ghi giảm giá trị 

hàng tồn kho cho phù hợp với giá trị thuần. 

Khi tính giá trị hàng tồn kho theo một trong các phương pháp sau: 

 Phương pháp tính giá đích danh 

 Phương pháp bình quân gia quyền (liên hoàn, cuối kỳ) 

 Phương pháp nhập trước xuất trước (FIFO) 

 Phương pháp nhập sau, xuất trước (LIFO) 

Chuẩn mực kế toán Việt Nam số 14 (VAS 14) – Doanh thu và thu nhập khác 

“Ban hành và công bố theo Quyết định số 149/2001/QĐ-BTC ngày 31/12/2001 của 

Bộ trưởng Bộ tài chính, có hiệu lực thi hành từ ngày 01/01/2002”. 

Doanh thu bao gồm tổng giá trị lợi ích kinh tế doanh nghiệp đã thu được 

hoặc sẽ thu được. Các khoản thu hộ bởi bên thứ ba không phải là nguồn lợi ích kinh 

tế, vì không làm tăng vốn chủ sở hữu của doanh nghiệp sẽ không được coi là khoản 

doanh thu của doanh nghiệp. 

Doanh thu bán hàng được ghi nhận khi đồng thời thỏa mãn tất cả năm điều 

kiện sau: 

 Doanh nghiệp được chuyển giao phần lớn rủi ro, phần lợi ích được gắn liền 

với chủ quyền sở hữu sản phẩm và hàng hóa cho người mua; 

 Doanh nghiệp không còn được nắm giữ quyền hạn quản lý hàng hóa như 

người sở hữu hàng hóa hoặc quyền kiểm soát hàng hóa; 

 Doanh thu được xác định tương đối chắc chắn; 

 Doanh nghiệp đã thu được hoặc sẽ thu được lợi ích kinh tế từ giao dịch bán 

hàng; 

 Xác định được chi phí liên quan đến giao dịch bán hàng. 
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Chuẩn mực kế toán Việt Nam số 21 – Trình bày báo cáo tài chính Ban hành 

và công bố theo “Quyết định số 234/2003/QĐ-BTC ngày 31 tháng 12 nưm 2003 của 

Bộ Tài chính và có hiệu lực thi hành từ ngày 15/02/2004”. 

BCTT phản ánh theo một cấu trúc chặt chẽ về tình hình tài chính, KQKD của 

một doanh nghiệp. Mục đích của BCTT là cung cấp các thông tin về tình hình tài 

chính, tình hình kinh doanh và các dòng tiền của một doanh nghiệp, đáp ứng mong 

muốn về lợi ích cho cổ đông trong việc đưa ra các quyết định kinh tế. 

1.2.4. Thông tư 

 Thông tư số 133/2016/TT-BTC: “Thông tư hướng dẫn chế độ kế toán cho doanh 

nghiệp nhỏ và vừa. Căn cứ Luật Kế toán số 88/2015/QH13 ngày 20 tháng 11 

năm 2015. Căn cứ Nghị định số 215/2013/NĐ-CP ngày 13 tháng 12 năm 2013 

của Chính phủ quy định chức năng, nhiệm vụ, quyền hạn và cơ cấu tổ chức của 

Bộ Tài chính”. 

Điều số 57: Tài khoản 511 – Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ. 

“Doanh thu bán hàng, cung cấp dịch vụ không bao gồm các khoản thuế gián thu 

phải nộp, như thuế GTGT (kể cả trường hợp nộp thuế GTGT theo phương pháp 

trực tiếp), thuế TTĐB, thuế xuất khẩu, thuế bảo vệ môi trường”. 

Trường hợp không bóc tách ngay mà được số thuế gián thu phải nộp tại 

thời điểm ghi nhận doanh thu, kế toán được ghi nhận doanh thu bao gồm cả số 

thuế phải nộp sau đó định kỳ ghi giảm doanh thu đối với số thuế gián thu phải 

nộp. Khi lập BCKQKD, chỉ tiêu “Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ” và 

chỉ tiêu “Các khoản giảm trừ doanh thu” đều không bao gồm số thuế gián thu 

phải nộp trong kỳ do về bản chất các khoản thuế gián thu không được coi là một 

bộ phận của doanh thu. 

Điều số 62: Tài khoản 632- Giá vốn hàng bán. Đối với phần giá trị HTK 

hao hụt, mất mát, kế toán phải tính ngay vào giá vốn hàng bán (sau khi trừ đi các 

khoản bồi thường, nếu có). Các khoản thuế nhập khẩu, thuế tiêu thụ đặc biệt, 

thuế bảo vệ môi trường đã tính vào giá trị hàng mua, nếu khi xuất bán hàng hóa 

mà các khoản thuế đó được hoàn lại thì được ghi giảm giá vốn hàng bán.Các 

khoản chi phí không được coi là chi phí được trừ theo quy định của Luật thuế 

TNDN nhưng có đầy đủ hóa đơn chứng từ và đã hạch toán đúng theo Chế độ kế 



18 

 

toán thì không được ghi giảm chi phí kế toán mà chỉ điều chỉnh trong quyết toán 

thuế TNDN để làm tăng số thuế TNDN phải nộp. 

 Thông tư hướng dẫn chế độ kế toán, Điều số 79: “Tài khoản 511- Doanh thu bán 

hàng và cung cấp dịch vụ, ban hành theo thông tư 200/2014/TT-BTC ngày 22 

tháng 12 năm 2014, Bộ trưởng Bộ Tài chính”. 

 “Thông tư số 65/2020/TT-BTC ban hành ngày 09 tháng 07 năm 2020 hướng dẫn 

kê khai lệ phí môn bài”. 

 “Thông tư số 43/2021/TT-BTC sửa đổi Khoản 11 Điều số 10 Thông tư số 

219/2013/TT-BTC hướng dẫn luật Thuế giá trị gia tăng và Nghị định số 

209/2013/NĐ-CP Luật Thuế giá trị gia tăng (đã được sửa đổi tại Thông tư số 

26/2015/TT-BTC) do Bộ Tài chính ban hành”. 

 “Thông tư số 39/2014/TT-BTC của Bộ Tài chính: hướng dẫn thi hành Nghị định 

số 51/2010/NĐ-CP và Nghị định số 04/2014/NĐ-CP quy định và hóa đơn bán 

hàng, cung ứng dịch vụ có hiệu lực từ ngày 31 tháng 03 năm 2014”. 

 “Thông tư số 26/2015/TT-BTC hướng dẫn Thuế giá trị gia tăng và quản lý Thuế 

tại Nghị định số 12/2015/NĐ-CP, sửa đổi thông tư số 39/2014/TT-BTC về hóa 

đơn bán hàng hóa, cung ứng dịch vụ do BTC ban hành có hiệu lực từ 27 tháng 

02 năm 2015”.                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                  

 “Thông tư số 16/2010/TT-BTC sửa đổi, bổ sung Thông tư số 120/2002/TT-BTC 

hướng dẫn về việc in, phát hành, sử dụng, quản lý hóa đơn do Bộ Tài chính ban 

hành có hiệu lực từ ngày 30 tháng 10 năm 2010”.  

 “Thông tư số 54/2000/TT-BTC hướng dẫn kế toán đối với hàng hóa của các cơ 

sở kinh doanh bán hàng tại các đơn vị trực thuộc hạch toán phụ thuộc ở các tỉnh, 

thành phố khác và xuất bán qua các đại lý bán đúng giá hưởng hoa hồng”. 

 “Thông tư số 219/2013/TT-BTC hướng dẫn Luật thuế giá trị gia tăng và Nghị 

định số 209/2013/NĐ-CP do Bộ trưởng Bộ Tài chính ban hành”. 
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CHƯƠNG 2 

THỰC TRẠNG CÔNG VIỆC KẾ TOÁN BÁN HÀNG 

 TẠI CÔNG TY TNHH KVIC PARTNERS  

2.1. Giới thiệu về Công ty TNHH Kvic Partners   

2.1.1. Thông tin về Công ty TNHH Kvic Partners 

Logo công ty 

 

Tên giao dịch (tiếng 

Anh) 

KVIC PARTNERS COMPANY LIMITED 

Tên giao dịch tiếng 

Việt 

Công ty TNHH Kvic Partners 

Tên bằng ngôn ngữ 

khác 

KVIC PARTNERS 유한책임회사 (tiếng Hàn) 

Mã số thuế 0314945997 

Người đại diện pháp 

luật 

Nguyễn Thị Tú Anh (Giám đốc) 

Ngày bắt đầu thành 

lập 

26/03/2018 

Vốn điều lệ 5.000.000.000 VND 

Số tài khoản ngân 

hàng 

100200172528 – Ngân hàng Wooribank Thành phố Hồ Chí 

Minh 

Địa chỉ 107/6 Nguyễn Thái Sơn, Phường 4, Quận Gò Vấp, Thành 

phố Hồ Chí Minh 

 Công ty TNHH Kvic Partners chủ yếu hoạt động trong lĩnh vực cung cấp và 

phân phối sĩ và lẻ các thương hiệu mỹ phẩm đình đám Hàn Quốc, đồng thời còn cung 

cấp các dịch vụ Marketing đa kênh. 
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 Quá trình hình thành và phát triển 

Công ty TNHH Kvic Partners được thành lập vào ngày 26 tháng 03 năm 2018. 

Công ty chuyên về các thương hiệu mỹ phẩm Hàn Quốc (Marketing và nhận diện 

Hiǹh 2.1- Một số sản phẩm của công ty 
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thương hiệu) nhằm đáp ứng nhu cầu làm đẹp của khách hành, trở thành nhà phân 

phối đáng tin cậy mang đến những sản phẩm làm đẹp uy tín, chất lượng. 

Hoạt động hơn 6 năm trong lĩnh vực kinh tế bán buôn mỹ phẩm và đồ dùng 

khác cho gia đình. Với vốn điều lệ 5.000.000.000 đ, Giám đốc (Bà) Nguyễn Thị Tú 

Anh đang hoạt động kinh doanh nhiều ngành nghề trong lĩnh vực ngành kinh tế Việt 

Nam. 

 Công ty TNHH Kvic Partner chú trọng việc nắm bắt thời cơ, phát triển đổi 

mới nhận thức, chỉnh đốn tổ chức, đẩy lùi các khó khăn, tận dụng triệt để các nguồn 

vốn đầu tư, đầu tư trang thiết bị hiện đại, nguồn nhân lực cao, ứng dụng công nghệ 

tiên tiến vào quá trình sản xuất và kinh doanh góp phần làm cho công ty trở thành 

một doanh nghiệp phát triển mạnh mẽ và toàn diện về mọi mặt. 

 Về mặt sản phẩm: Phát triển đa dạng hóa sản phẩm, ưu tiên các mặt hàng có 

sẵn chỗ đứng trên thị trường. Bên cạnh đó còn nghiên cứu, phát triển các sản phẩm 

mới, độc quyền mà Công ty nhận thấy được tiềm năng mang lại. 

 Về mặt thị trường: Tập chung vào hoạt động tuyên truyền và quảng bá các sản 

phẩm của công ty. Duy trì chất lượng sản phẩm và phát triển thương hiệu của công ty 

đối với khách hàng. Tăng cường công tác đối ngoại, tạo mối liên doanh, liên kết với 

các đối tác để tiếp cận thị trường. Không ngừng thúc đẩy mạnh hợp tác với khách 

hàng tiềm năng và có tiếng trên thị trường mỹ phẩm như Hasaki, Guardian, Watsons, 

Bepos,.... 

Về mặt tài chính: Tổ chức quản lý chặt chẽ các khoản chi, tận dụng nguồn vốn 

một cách linh hoạt đúng đắn. Bảo đảm nguồn tài chính không ngừng phát triển một 

cách vững vàng, liên tục. 

2.1.2. Cơ cấu tổ chức bộ máy quản lý Công ty TNHH Kvic Partners 

2.1.2.1. Sơ đồ tổ chức bộ máy Công ty TNHH Kvic Partners 
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(Nguồn: Thu thập từ quá trình thực tập tại Công ty) 

2.1.2.2. Chức năng, nhiệm vụ của từng phòng ban 

 Ban Giám đốc 

 Chị Nguyễn Thị Tú Anh là đại diện luật pháp của công ty, chịu trách nhiệm trước 

cơ quan pháp luật. 

 Giữ vai trò quan trọng trong việc quản lý, điều hàng hoạt động của công ty, có 

quyền quyết định các hoạt động của công ty theo đúng kế hoạch và quy định của 

công ty. Điều hành, giám sát cũng như phân bổ hoạt động cho các phòng ban, 

đảm bảo các hoạt động của công ty phát triển theo đúng tiến độ. Đưa ra định 

hướng, kế hoạch liên quan đến sự phát triển và tồn tại của công ty trong tương lai. 

 Phòng Nhân sự 

 Nơi quản lý nguồn nhân lực, đưa ra các chiến lược nhân sự thích hợp. 

 Phụ trách tìm kiếm, tuyển dụng nhân viên mới cho công ty, phân công lao động 

phù hợp với tổ chức quản lý của công ty và nhu cầu nhân sự của các phòng ban. 

Đảm bảo công tác thực hiện các quyền lợi của nhân viên theo quy định của công 

ty. 

 Phòng Kinh doanh 

 Tham mưu, đưa ra các kiến nghị cho ban giám đốc của công ty liên quan đến hoạt 

động kinh doanh của công ty. 

 Dự báo thường xuyên về cung cầu, giá cả hàng hóa thị trường nhằm phục vụ cho 

mục tiêu kinh doanh của công ty. 

BAN  

GIÁM ĐỐC 

PHÒNG  

NHÂN SỰ  

PHÒNG 

KINH   

DOANH 

PHÒNG 

MARKETING 
 

PHÒNG 

KẾ TOÁN  

Sơ đồ 2.1- Sơ đồ bộ máy tổ chức phòng ban công ty  
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 Nghiên cứu, đề xuất các phương hướng phát triển sản phẩm, dịch vụ của công ty 

sao cho phù hợp với nhu cầu của khách hàng, nhằm mở rộng thị trường thúc đẩy 

tiêu thụ sảm phẩm, hàng hóa dịch vụ. 

 Phòng Marketing 

 Thu thập thông tin thị trường để xác định nhu cầu thị trường, xác định phạm vi thị  

trường cho những sản phẩm hiện tại. 

  Dự báo nhu cầu của sản phẩm hàng hóa mới, hướng tiêu thụ sản phẩm. 

 Tổ chức các hoạt động marketing. 

 Xây dựng và phát triển thương hiệu giúp công ty đạt được thành công, tạo được vị 

thế cạnh tranh trên thị trường. 

 Phòng Kế toán 

 Tổ chức công tác kế toán và bộ máy quản lý Tài chính - Kế toán cho công ty. 

 Thực hiện lưu trữ và bảo mật các số liệu, hợp đồng kinh tế, báo cáo các loại, sổ 

sách kế toán có liên quan. 

 Đảm nhiệm các nghiệp vụ liên quan đến thu chi, đầu vào và đầu ra trong công ty. 

Phụ trách công tác kế toán, hạch toán và quản lý nguồn tiền của công ty. 

 Theo dõi, phản ánh kịp thời, chính xác các nghiệp vụ kinh tế phát sinh trong kỳ kế 

toán.  

 Tính toán, cân đối tài chính cho công ty nhằm an toàn về mặt tài chính trong hoạt 

động kinh doanh. 

 Làm việc với cơ quan thuế, bảo hiểm xã hội,... đối với các vấn đề liên quan đến 

công việc Kế toán – Tài chính của công ty. 

2.2. Tổ chức hệ thống kế toán của Công ty TNHH Kvic Partners 

2.2.1. Sơ đồ tổ chức quản lý phòng kế toán 
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 (Nguồn: Thu thập từ quá trình thực tập tại Công ty) 

2.2.2. Công việc và nhiệm vụ của từng chức danh tại Phòng Kế toán 

2.2.2.1. Kế toán Trưởng – Chị Nguyễn Thị Thùy Sương 

 Chị Thùy Sương chức vụ Kế toán Trưởng là phần hành quan trọng không thể 

thiếu phụ trách điều hành và định hướng công tác chiến lược mảng tài chính cho 

doanh nghiệp. 

 Thường xuyên kiểm tra và giám sát toàn bộ công việc mà phòng ban vận hành 

để kịp thời giải quyết các vấn đề vướng mắc, đảm bảo việc thực hiện nhiệm vụ của 

phòng và các thành viên đạt hiệu quả cao nhất. 

  Phụ trách toàn bộ công việc của phòng kế toán bao gồm kiểm tra các báo cáo 

chi tiết và lập báo cáo tổng hợp chi phí sản xuất kinh doanh, chi phí khác, các khoản 

chi hộ, bảng đối chiếu các khoản nhận vốn. Lập báo cáo quý sơ kết, lập kế hoạch 

tháng,… Tổ chức công tác phân tích việc thực hiện chi phí, đề ra các biện pháp tiết 

kiệm hợp lý trên cơ sở kết quả phân tích và đánh giá. 

  Là người trực tiếp giám sát và theo dõi các nguồn vốn được tài trợ; quản trị 

khoản tiền mặt của công ty, tạo mối quan hệ với các ngân hàng đối tác, các tổ chức tín 

dụng và các định chế tài chính khác.  

  Báo cáo thường xuyên tình hình hoạt động của phòng Kế toán cho Ban Giám 

đốc công ty tiếp nhận, phổ biến và triển khai thực hiện kịp thời các dự án mới. 

Kế toán 

 Trưởng 

Kế toán 

 Bán hàng 

Kế toán  

Thuế 

Kế toán 

 Kho 

Kế toán 

 Tổng hợp 

Kế toán  

Thu chi 

Sơ đồ 2.2- Sơ đồ tổ chức phòng kế toán 
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2.2.2.2. Kế toán Tổng hợp – Chị Trương Thị Quỳnh Mẫn 

 Tiến hành kiểm tra và rà soát các loại hóa đơn, chứng từ ghi nhận trên sổ sách kế 

toán để lập tờ khai thuế GTGT theo hàng quý, tạm tính Thuế TNCN và Thuế 

TNDN. 

 Lập các báo cáo KQKD hàng quý, các báo cáo quản trị theo yêu cầu của Ban lãnh 

đạo. 

 Tạo tạo bảng tính lương, bảng tính lương làm thêm giờ, chế độ bảo hiểm, các 

khoản tiền thưởng, phụ cấp khác để trả cho người lao động. 

 Hạch toán các nghiệp vụ liên quan đến tiền đi, tiền đến trong ngân hàng căn cứ 

vào sổ phụ ngân hàng. 

 Tính lại trị giá HTK, giá vốn hàng hóa bán, khấu hao TSCĐ,... 

 Giai đoạn đầu năm: Thực hiện kê khai, thực hiện nghĩa vụ nộp thuế môn bài đầu 

năm.  

 Nộp báo cáo tài chính, tờ khai Thuế TNDN, Thuế TNCN của năm trước liền kề 

và thời hạn nộp là trong 90 ngày kể từ ngày kết thúc kỳ báo cáo. 

 Cân đối kiểm tra các chỉ tiêu trên bảng cân đối, tránh để dồn việc đến cuối năm. 

2.2.2.3. Kế toán Bán hàng – Chị Nguyễn Mỹ Duyên 

 Cập nhật giá bán, số lượng hàng hóa: 

 Cập nhật giá bán thường xuyên và kiểm kê hàng trong kho hàng tồn hay đã xuất 

hết hàng hóa trên phần mềm. 

 Thông báo hàng hóa đến các bộ phận liên quan nếu giá bán được điều chỉnh hoặc 

có sự thay đổi. 

 Quản lý hóa đơn, chứng từ liên quan đến nghiệp vụ bán hàng: 

 Quản lý, kiểm tra hóa đơn đầu vào và đầu ra của doanh nghiệp trong kỳ bán hàng 

thông qua phần mềm kế toán, hóa đơn điện tử và phần mềm thuế điện tử để hỗ trợ 

cho việc hạch toán. 

 Xuất hóa đơn bán hàng cho khách mỗi khi giao hàng và kèm theo bảng kê bán 

hàng khai chi tiết hàng hóa, cập nhật và theo dõi doanh số bán hàng ngày. 

 Nhập số liệu mua bán hàng hóa vào phần mềm kế toán, bao gồm bảng kê khai chi 

tiết các hóa đơn bán hàng trong ngày, tính tổng giá trị hàng đã bán cộng với thuế 

VAT (nếu có). 
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 In ra và lưu các hóa đơn chứng từ, lưu trữ, bảo quản cẩn thận và theo một logic để 

dễ dàng tìm kiếm khi cần thiết. 

 Kiểm kê và cập nhật số liệu hàng hóa trong kho: 

 Kiểm kê và đối chiếu lại số lượng hàng hóa tồn trong kho trên thực tế so với số 

lượng tồn kho trên phần mềm đã được kê khai sau đó cập nhật số lượng thực tế 

lên phần mềm. 

 Lập báo cáo các số liệu bán – mua hàng trong ngày vào mỗi cuối ngày. 

 Lập các báo cáo số liệu bán hàng: 

 Lập các báo cáo danh mục hàng bán ra, báo cáo công nợ phải thu theo kỳ bán 

hàng hoặc theo yêu cầu của cấp trên. 

 Lập báo cáo tình hình sử dụng hóa đơn tài chính hàng tháng, quý, năm. 

2.2.2.4. Kế toán Thuế - Chị Trương Thị Hồng Thái 

 Ghi nhận và kiểm tra tính hợp pháp, hợp lý của các hóa đơn, chứng từ phát sinh 

trong quá trình kinh doanh. 

 Lập các báo cáo thuế bao gồm Thuế Giá Trị Gia Tăng (GTGT), Thuế Thu Nhập 

Cá Nhân (TNCN), và Thuế Thu Nhập Doanh Nghiệp (TNDN). 

 Kê khai và nộp các loại thuế đúng hạn cho cơ quan thuế, đảm bảo doanh nghiệp 

thực hiện đầy đủ nghĩa vụ thuế đúng quy định nhà nước đưa ra. 

 Trực tiếp làm việc với cơ quan thuế khi có các vấn đề phát sinh và giải trình các 

số liệu và báo cáo khi cần thiết. 

 Cập nhật và lưu trữ sổ sách kế toán một cách chính xác và khoa học. 

2.2.2.5. Kế toán Kho – Anh Trần Tuân 

 Thực hiện các thủ tục liên quan đến xuất – nhập hàng hóa: 

 Kiểm tra các giấy tờ, chứng từ có liên quan đến hoạt động xuất – nhập hàng hóa 

khi có yêu cầu theo đúng quy định. 

 Thực hiện xuất, nhập hàng hóa theo quy định kho có yêu cầu. 

 Ghi nhận lại cũng như lưu trữ phiếu xuất, nhập kho. 

 Nhận, lưu rồi chuyển các chứng từ xuất hàng, nhập hàng cho bộ phận kế toán hoặc 

bộ phận mua hàng theo đúng quy định. 

 Theo dõi lượng hàng hóa nhập, xuất, tồn kho mỗi ngày, sau đó đối chiếu với định 

mức tồn khi tối thiểu để đưa ra phương án xử lý kịp thời. 

 Theo dõi tình trạng hàng tồn kho: 
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Nhân viên làm việc tại vị trí thủ kho cần đảm bảo mọi loại hành hóa đều cố 

định mức tồn kho tối thiểu, theo dõi mỗi ngày. Trong trường hợp có sự biến động về 

lượng hàng nhập, xuất khẩu, thủ kho cần đề xuất với ban giám đốc về việc thay đổi 

định mức tồn kho tối thiểu. 

 Thực hiện những thủ tục đặt hàng của kho: 

 Lập đơn hàng nhập khẩu, phiếu yêu cầu mua hàng theo đúng kế hoạch định kỳ. 

 Thực hiện thủ tục mua hàng, sau đó theo dõi quá trình hàng hóa được nhập kho. 

2.2.2.6. Kế toán Thu chi – Chị Hoàng Lê Thu An 

 Thu - chi tiền mặt tại quỹ và kiêm công tác thống kê hạch toán nghiệp vụ phát 

sinh. 

 Thực hiện đúng theo chế độ BHXH cho toàn doanh nghiệp. 

Quản lý khách nợ, theo dõi chi tiết theo từng khách hàng, lô hàng và số tiền 

khách chưa thanh tóa; thời hạn và tình hình trả nợ của khách. 

Hàng tháng chi trả lương cho nhân viên theo bảng lương. 

2.2.3. Đặc điểm và chính sách kế toán 

2.2.3.1. Tổ chức vận dụng hệ thống chứng từ kế toán 

  Công ty áp dụng Chế độ kế toán doanh nghiệp theo “Thông tư số 

133/2016/TT-BTC ngày 26/08/2016 của Bộ Tài chính” và một số chế độ về hướng 

dẫn sửa đổi, bổ sung chế độ kế toán doanh nghiệp và các Chuẩn mực Kế toán Việt 

Nam do Bộ Tài Chính ban hành và các văn bản sửa đổi, bổ sung, hướng dẫn thực 

hiện kèm theo. 
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STT  

TÊN CHỨNG TỪ 

SỐ 

HIỆU 

 LAO ĐỘNG TIỀN LƯƠNG  

1 Bảng chấm công 01-LĐTL 

2 Bảng thanh toán tiền lương 02-LĐTL 

3 Danh sách người lao động hưởng trợ cấp BHXH C04-BH 

4 Bảng chấm công làm thêm giờ 07-LĐTL 

 HÀNG TỒN KHO  

1 Phiếu nhập kho 01-VT 

2 Phiếu xuất kho 02-VT 

 BÁN HÀNG  

1 Bảng thanh toán hàng đại lý, ký gửi 01-BH 

 TIỀN TỆ  

1 Phiếu thu 01-TT 

2 Phiếu chi 02-TT 

3 Giấy đề nghị thanh toán 05-TT 

4 Bảng kê chi tiền 09-TT 

 TÀI SẢN CỐ ĐỊNH  

1 Biên lai giao nhận TSCĐ 01-TSCĐ 

2 Bảng tính và phân bổ khấu hao TSCĐ 06-TSCĐ 

 

2.2.3.2. Hình thức kế toán 

Công ty TNHH Kvic Partners hiện áp dụng hình thức các sổ kế toán sau: 

 Sổ Nhật ký chung. 

 Sổ cái. 

 Sổ chi tiết các tài khoản. 

 Sổ chi tiết phát sinh tài khoản.  
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Ghi chú: 

 Ghi chép hàng ngày 

 Ghi cuối tháng, định kì 

 Đối chiếu, kiểm tra 

 

Hàng ngày, căn cứ vào các chứng từ đã kiểm tra ghi sổ Nhật ký chung, ghi 

vào sổ cái, chi tiết. Sau khi đối chiếu số liệu khớp, hợp lệ ghi trên sổ cái và bảng tổng 

hợp chi tiết để lập BCTT. 

Cuối tháng, cuối quý, cuối năm, cộng số liệu trên sổ cái, lập bảng cân đối số 

phát sinh.  

 Phương pháp tính thuế GTGT: tính thuế GTGT theo phương pháp khấu trừ thuế. 

 Phương pháp đánh giá hàng tồn khi và hạch toán HTK: 

 Phương pháp đánh giá HTK: nhập trước xuất trước. 

 Phương pháp hạch toán HTK: Kê khai thường xuyên. 

 Phương pháp tính giá trị HTK: Bình quân gia quyền. 

Chứng từ kế toán  

  SỔ NHẬT KÝ CHUNG 
Sổ nhật ký 

đặc biệt 
Sổ kế toán chi tiết 

SỔ CÁI Bảng tổng hợp chi tiết 

Bảng cân đối tài 

khoản 

BÁO CÁO TÀI CHÍNH 

Sơ đồ 2.3. Chứng từ theo hình thức Nhật ký chung 
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2.2.3.3. Xử lý dữ liệu kế toán 

Doanh nghiệp xử lý dữ liệu kế toán theo hình thức làm việc trên máy vi tính 

kết hợp với phần mềm Misa và tổ chức ghi sổ theo hình thức Nhật ký chung. 

Xử lý dữ liệu trên máy vi tính: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Ghi chú: 

 Nhập số liệu hàng ngày 

 In sổ, báo cáo cuối tháng, cuối năm 

 Đối chiếu, kiểm tra 

 Hệ thống báo cáo tài chính: Theo “Thông tư số 133/2016/TT-BTC ngày 

26/08/2016 của Bộ Tài chính”. Công ty luôn hoàn thiện đầy đủ hệ thống các báo cáo 

kế toán, bao gồm: 

 Bảng cân đối kế toán 

 Kết quả hoạt động sản xuất kinh doanh 

 Báo cáo lưu chuyển tiền tệ 

 Thuyết minh báo cáo tài chính 

 Ngôn ngữ trong kế toán: Tiếng Việt. 

 Đơn vị tiền tệ sử dụng trong kế toán: Đồng Việt Nam (ký hiệu quốc gia là “đ”; 

ký hiệu quốc tế là “VND”. 

 Kỳ kế toán áp dụng: Kỳ kế toán năm 12 tháng theo năm dương lịch. 

SỔ KẾ TOÁN 

- Báo cáo tài 

chính 

- Báo cáo 

KQHĐKD 

PHẦN MỀM 

 KẾ TOÁN  

 

MISA 

MÁY VI TÍNH 

CHỨNG TỪ 

KẾ TOÁN 

BẢNG TỔNG 

HỢP CHỨNG 

TỪ KẾ TOÁN 

Sơ đồ 2.4. Quy trình ghi sổ trên máy vi tính 
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 Kỳ hạch toán: Kỳ hạch toán theo từng quý. 

2.2.3.4. Hệ thống tài khoản sử dụng 

 Doanh nghiệp vận dụng Chế độ kế toán tại doanh nghiệp theo “Thông tư 

133/2016/TT-BTC ngày 26/08/2016 của Bộ Tài chính” và chế độ hướng dẫn về sửa 

đổi, bổ sung chế độ kế toán doanh nghiệp; các Chuẩn mực Kế toán Việt Nam do Bộ 

Tài chính ban hành và các văn bản sửa đổi, bổ sung, hướng dẫn đính kèm theo. 

  Các báo cáo tài chính được lập ra và trình bày theo đúng quy định của Luật từ 

từng chuẩn mực, thông tư hướng dẫn thực hiện Chuẩn mực kế toán hiện hành đang 

được áp dụng. 

2.2.3.5. Các chính sách kế toán áp dụng tại Công ty 

 Kỳ kế toán: 1 năm (bắt đầu từ ngày 01/01 kết thúc ngày 31/12 hàng năm). 

 Đơn vị tiền tệ: Đồng Việt Nam (VND). 

 Nguyên tắc chuyển đổi đồng ngoại tệ: Căn cứ vào tỷ giá bình quân liên ngân 

hàng tại thời điểm phát sinh nghiệp vụ kế toán (áp dụng chuẩn mực kế toán số 

10). 

 Hình thức kế toán áp dụng: Hình thức kế toán máy với cách tổ chức theo hình 

thức ghi sổ Nhật ký chung. 

 Hình thức nộp thuế GTGT: Phương pháp khấu trừ. 

 Phương pháp hạch toán hàng tồn kho: Phương pháp kê khai thường xuyên. 

 Phương pháp tính giá trị hàng tồn kho cuối kỳ: Được xác định theo phương 

pháp giá trị bình quân gia quyền. 

2.3. Thực trạng công việc kế toán bán hàng tại Công ty TNHH Kvic Partners 

2.3.1. Mô tả công việc kế toán bán hàng 

 Yêu cầu của công việc của kế toán bán hàng 

Kế toán bán hàng phải theo dõi tổng hợp và chi tiết tình hình bán ra theo hợp 

đồng. Đồng thời, kết hợp với kế toán công nợ theo dõi tình hình thu tiền và tình trạng 

công nợ của từng khách hàng để có thể lên các báo cáo công nợ. Bên cạnh đó, theo 

dõi việc đổi hàng, trả hàng. 

Cuối ngày, kế toán bán hàng lập bảng kê chi tiết các hóa đơn bán hàng và tính 

tổng giá trị hàng đã bán, thuế GTGT. Tổng hợp và đối chiếu với kế toán kho về số 
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lượng xuất – tồn của từng mặt hàng. Kiểm tra số liệu bán hàng trên phần mềm Misa 

với số liệu kho và công nợ. Quản lý và lưu trữ sổ sách, chứng từ liên quan đến hoạt 

động bán hàng. 

 Nhiệm vụ chính của kế toán bán hàng 

 Rà soát các chứng từ, hợp đồng mua bán/ hợp đồng kinh tế và tiến hành hạch toán 

vào phần mềm. 

 Giám sát, kiểm tra tiến độ triển khai kế hoạch bán hàng. 

 Đối chiếu số lượng hàng hóa còn tồn trong kho. 

 Tổng hợp các khoản chi phí bán hàng phát sinh. 

 Quản lý tiền hàng. 

 Lập các báo cáo bán hàng. 

 In và lưu trữ các chứng từ liên quan. 

 Các yêu cầu cho vị trí công việc: 

 Trình độ:  

 Học chuyên ngành Tài Chính- Kế Toán 

 Tốt nghiệp trường Cao đẳng/ Đại học 

 Kinh nghiệm: 

 Có kinh nghiệm là một lợi thế 

 Nếu chưa có kinh nghiệm sẽ được công ty đào tạo  

 Kỹ năng:  

 Kỹ năng giao tiếp tiếng Anh (một lợi thế) 

 Kỹ năng phân tích và giải quyết vấn đề 

 Sử dụng các phần mềm kế toán, excel,... 

2.3.2. Kết quả công việc 

 Tài khoản sử dụng liên quan  

 Tài khoản 1111 : Tiền mặt tại quỹ 

 Tài khoản 1121 : Tiền gửi ngân hàng 

 Tài khoản 1311 : Phải thu khách hàng 

 Tài khoản 1561 : Hàng hóa 

 Tài khoản 33311 : Thuế GTGT đầu ra phải nộp 

 Tài khoản 5111 : Doanh thu bán hàng hóa 
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 Tài khoản 632 : Giá vốn hàng bán 

 Bút toán liên quan 

 Ghi nhận giá vốn hàng bán 

Nợ TK 632 

Có TK 1561 

 Ghi nhận doanh thu bán hàng 

Nợ TK 111, 112, 131 

Có TK 511 

Có TK 3331 

 Sổ sách chứng từ kế toán liên quan 

 Sổ Nhật ký chung  

 Sổ cái tài khoản 111 

 Sổ cái tài khoản 112 

 Sổ cái tài khoản 131  

 Sổ cái tài khoản 632  

 Sổ cái tài khoản 3331  

 Sổ cái tài khoản 511  

 Sổ cái tài khoản 156  

 Sổ chi tiết tài khoản 131  

 Sổ chi tiết tài khoản 156  

 Sổ chi tiết tài khoản 511  

 Sổ chi tiết tài khoản 632  

 Báo cáo kế toán 

 Bảng cân đối kế toán 

 Báo cáo kết quả hoạt động kinh doanh 

 Báo cáo tài chính 

2.3.3. Trình tự tiến hành 

Trong thời gian thực tập tại Công ty TNHH Kvic Partners em đã quan sát 

được chu trình kế toán bán hàng từ những khâu chuẩn bị hàng hóa đến khâu giao 

hàng cho khách hàng như sau: 
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Kế toán bán hàng thực hiện các nghiệp vụ doanh thu, các tài khoản đầu ra của 

doanh nghiệp. Phản ánh việc ghi chép đầy đủ, chính xác và kịp thời các thông tin 

giao hàng, thông tin khách hàng cũng như kiểm tra kiểm tra số lượng đơn giá từng 

mặt hàng. Sau đó, kế toán bán hàng tiến hành xuất hóa đơn khi khách hàng đồng ý 

mua theo đơn đặt hàng. 

 Kế toán bán hàng kiểm tra, tập hợp và nhập số liệu các hóa đơn bán hàng 

bao gồm hóa đơn bán hàng và hóa đơn bán dịch vụ vào hệ thống phần mềm kế toán 

Misa. 

 Trình tự tiến hành:
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Phòng Kinh 

doanh 

Kế toán Bán hàng Kế toán Kho Kế toán Thu 

chi 

 

 

 

 

  

Lưu đồ 2.1- Lưu đồ quy trình kế toán bán hàng 

KH 

 

Phiếu đặt hàng 

 

Báo giá 

 

Đơn đặt hàng 

 

Kiểm 

tra 

 

Hợp đồng  

Phiếu xuất kho 

N 

 

Phiếu xuất 

kho 

 

Ghi sổ chi 

tiết HTK, lập 

giấy giao 

hàng 

Giấy giao 
hàng 

 

Gửi hàng 

cho khách 

Giấy giao 

hàng 

 

N 

 

Giấy giao 
hàng  

 

Hóa đơn  

 

 

Ghi sổ 

chi tiết 
nợ phải 

thu 

 

Yes 

 

 

No 

 

Giấy GH  + 

HĐ  
 

 

 

SCT 

131 

 

N 

 
N 

 

 

A 

A Đơn đặt 

hàng 

Hóa đơn 

Gửi mail 

cho KH 

hóa đơn 

GTGT 

Hạch toán vào phần 

mềm kế toán Misa 

Sổ NKC 

Sổ cái 

Sổ chi tiết 

N 
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 Mô tả các bước thực hiện 

Quy trình gồm 6 bước như sau: 

Bước 1: Tiếp nhận hợp đồng và đơn đặt hàng từ phòng kinh doanh 

Bước 2: Kế toán bán hàng lập phiếu xuất kho 

Kế toán bán hàng tiến hàng kiểm tra lại các thông tin của khách hàng như tên công 

ty, mã số thuế, địa chỉ sau đó lập phiếu xuất kho. 

Phiếu xuất kho lưu trữ tại bộ phận và gửi cho thủ kho làm căn cứ xuất hàng. 

Bước 3: Kế toán bán hàng căn cứ vào phiếu xuất kho xuất hóa đơn giá trị gia tăng 

(GTGT) trên phần mềm kế toán Misa 

Bước 4: Kế toán bán hàng gửi hóa đơn GTGT qua mail cho khách hàng và lưu tại bộ 

phận. 

Bước 5: Hạch toán giá vốn hàng bán và doanh thu vào phần mềm Misa 

Bước 6: Xuất sổ Nhật ký chung, sổ chi tiết, sổ cái, và các dữ liệu khác có liên quan và 

lưu lại. 

2.3.3.1. Bút toán liên quan 

Để người đọc có thể hình dung rõ và hiểu sâu hơn về quy trình thực hiện trên, sau 

đây là một số nghiệp vụ phát sinh tại Công ty TNHH Kvic Partners trong tháng 10 năm 

2023 được tiến hành theo quy trình gồm 6 bước như em đã nêu trên. 

Nghiệp vụ 1: Bán hàng thanh toán ngay bằng tiền mặt  

Ngày 19/10/2023, Công ty Cổ phần Hasaki Beauty & Clinic mua một số mặt hàng 

mỹ phẩm. Thanh toán tổng tiền hàng chưa bao gồm VAT 11.319.099 đồng (VAT 10%).  

 Kế toán bán hàng hạch toán các bút toán sau: 

Ghi nhận giá vốn hàng bán: 

Nợ TK 632  10.352.622 đồng 

Có TK 1561  10.352.622 đồng 

Ghi nhận doanh thu: 

Nợ TK 1111  12.451.009 đồng 

Có TK 5111  11.319.099 đồng 

Có TK 33311  1.131.910 đồng 
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 Quy trình thực hiện như sau: 

Bước 1: Có thông báo xuất bán hàng hóa cho khách hàng gửi đến Phòng Kế toán 

Bước 2: Kế toán bán hàng lập phiếu xuất kho số XK04234 ngày 19 tháng 10 năm 2023 

(Xem phụ lục 2) 

Kế toán bán hàng tiến hàng kiểm tra lại các thông tin của khách hàng như tên công 

ty, mã số thuế, địa chỉ sau đó lập phiếu xuất kho. 

Bước 3: Kế toán bán hàng căn cứ vào phiếu xuất kho số XK04234 (Xem phụ lục 2) và 

xuất hóa đơn giá trị gia tăng số 00000693 (Xem phụ lục 3) trên phần mềm kế toán Misa. 

Bước 4: Lập phiếu thu tiền khách hàng số PT01482 (Xem phụ lục 4) 

Bước 5: Hạch toán giá vốn hàng bán và doanh thu vào phần mềm kế toán Misa 

Kế toán bán hàng nhập vào phần mềm kế toán Misa để ghi nhận doanh thu bán 

hàng và in hóa đơn GTGT số 00000693 ngày 19/10/2023. Các dữ liệu sẽ ghi nhận vào sổ 

Nhật ký chung (Xem phụ lục 1), sổ cái tài khoản 5111 (Xem phụ lục 16). 

 

Hiǹh 2.2- Giao diện hạch toán bút toán ghi nhận doanh thu của HĐ 00000693 

(Nguồn: Công ty TNHH Kvic Partners cung cấp) 
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Hiǹh 2.3- Giao diện hạch toán bút toán ghi nhận giá vốn của HĐ 00000693 

(Nguồn: Công ty TNHH Kvic Partners cung cấp) 

Bước 6: Xuất sổ Nhật ký chung (Xem phụ lục 1); Sổ chi tiết tài khoản 111, 511 (Xem 

phụ lục 18,19); Sổ cái tài khoản 131, 632, 33311, 511, 156 (Xem phụ lục 13, 14, 15, 16, 

17). 

Nghiệp vụ 2: Bán hàng thanh toán bằng chuyển khoản 

Ngày 20/10/2023, Công ty TNHH Kvic Partners bán hàng cho Công ty Cổ phần 

Matsumoto Kiyoshi Việt Nam một số mặt hàng mỹ phẩm với số tiền là 4.531.000 đồng 

chưa bao gồm VAT 10% thanh toán bằng hình thức chuyển khoản. 

 Kế toán bán hàng hạch toán các bút toán sau: 

Ghi nhận giá vốn hàng bán: 

Nợ TK 632  2.686.896 đồng 

Có TK 1561  2.686.896 đồng 

Ghi nhận doanh thu  

Nợ TK 1121  4.984.100 đồng 

Có TK 5111  4.531.000 đồng 

Có TK 33311  453.100 đồng 
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 Quy trình thực hiện như sau: 

Bước 1: Nhận hợp đồng số 100196/2023 (Xem phụ lục 5) và đơn đặt hàng từ phòng kinh 

doanh (Xem phụ lục 6) 

Bước 2: Kế toán bán hàng lập phiếu xuất kho số XK04239 ngày 20 tháng 10 năm 2023 

(Xem phụ lục 7) 

Kế toán bán hàng tiến hàng kiểm tra lại các thông tin của khách hàng như tên công 

ty, mã số thuế, địa chỉ sau đó lập phiếu xuất kho. 

Bước 3: Kế toán bán hàng căn cứ vào phiếu xuất kho số XK04239 (Xem phụ lục 7 ) và 

xuất hóa đơn giá trị gia tăng số 00000698 (Xem phụ lục 8) trên phần mềm kế toán Misa 

Bước 4: Kế toán bán hàng gửi hóa đơn GTGT qua mail cho khách hàng và lưu tại bộ 

phận. (Xem phụ lục 9) 

Bước 5: Hạch toán giá vốn hàng bán và doanh thu vào phần mềm kế toán Misa 

Kế toán bán hàng nhập vào phần mềm kế toán Misa để ghi nhận doanh thu bán 

hàng và in hóa đơn GTGT số 00000698 ngày 20/10/2023. Các dữ liệu sẽ ghi nhận vào sổ 

Nhật ký chung (Xem phụ lục 1), sổ cái tài khoản 5111 (Xem phụ lục 16). 

 

Hiǹh 2.4- Giao diện hạch toán bút toán ghi nhận doanh thu của HĐ 00000698 

(Nguồn: Công ty TNHH Kvic Partners cung cấp) 
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Hiǹh 2.5- Giao diện hạch toán bút toán ghi nhận giá vốn của HĐ 00000698 

(Nguồn: Công ty TNHH Kvic Partners cung cấp) 

Bước 6: Xuất sổ Nhật ký chung (Xem phụ lục 1); Sổ chi tiết tài khoản 131, 156, 511, 632 

(Xem phụ lục 20, 21, 22, 23); Sổ cái tài khoản 131, 632, 33311, 511, 156 (Xem phụ lục 

13, 14, 15, 16, 17). 

Nghiệp vụ 3: Bán hàng chưa thu tiền 

Ngày 23/10/2023, Công ty TNHH Kvic Partners xuất bán một số mặt hàng mỹ 

phẩn cho Công ty TNHH Xuất Nhập Khẩu Bepos Việt Nam với tổng tiền hàng là 

3.501.200.000 đồng chưa bao gồm thuế GTGT 10%. Phương thức thanh toán sau 30 

ngày kể từ này nhận hóa đơn GTGT và các chứng từ liên quan. 

 Kế toán bán hàng hạch toán các bút toán sau: 

Ghi nhận giá vốn hàng bán 

Nợ TK 632  3.302.304.815 đồng 

Có TK 1561  3.302.304.815 đồng 

Ghi nhận doanh thu bán hàng 

Nợ TK 131  3.851.320.000 đồng 

Có TK 5111  3.501.200.000 đồng 

Có TK 33311  350.120.000 đồng 
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 Quy trình thực hiện như sau: 

Bước 1: Nhận hợp đồng mua bán số 070823/HDMB/KVIC-BEPOS từ phòng kinh doanh 

(Xem phụ lục 10) 

Bước 2: Kế toán bán hàng lập phiếu xuất kho số XK04241 ngày 23 tháng 10 năm 2023 

(Xem phụ lục 11) 

Kế toán bán hàng tiến hàng kiểm tra lại các thông tin của khách hàng như tên công 

ty, mã số thuế, địa chỉ sau đó lập phiếu xuất kho. 

Bước 3: Kế toán bán hàng căn cứ vào phiếu xuất kho số XK04241 (Xem phụ lục 11) và 

xuất hóa đơn giá trị gia tăng số 00000709 (Xem phụ lục 12) trên phần mềm kế toán Misa 

Bước 4: Kế toán bán hàng ghi nhận phải thu khách hàng vì thanh toán sau 30 ngày kể từ 

này nhận hóa đơn GTGT theo hợp đồng số 070823/HDMB/KVIC-BEPOS (Phụ lục 10) 

Bước 5: Hạch toán giá vốn hàng bán và doanh thu vào phần mềm kế toán Misa 

Kế toán bán hàng nhập vào phần mềm kế toán Misa để ghi nhận doanh thu bán 

hàng và in hóa đơn GTGT số 00000709 ngày 23/10/2023. Các dữ liệu sẽ ghi nhận vào sổ 

Nhật ký chung (Xem phụ lục 1), sổ cái tài khoản 5111 (Xem phụ lục 16). 

 

Hiǹh 2.6- Giao diện hạch toán bút toán ghi nhận doanh thu của HĐ 00000709 

(Nguồn: Công ty TNHH Kvic Partners cung cấp) 
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Hiǹh 2.7- Giao diện hạch toán bút toán ghi nhận giá vốn của HĐ 00000709 

(Nguồn: Công ty TNHH Kvic Partners cung cấp) 

Bước 6: Xuất sổ Nhật ký chung (Xem phụ lục 1); Sổ chi tiết tài khoản 511, 632 (Xem 

phụ lục 24); Sổ cái tài khoản 131, 632, 33311, 511, 156 (Xem phụ lục 13, 14, 15, 16, 17). 

 Kết quả công việc kế toán bán hàng 

 Chứng từ kế toán sử dụng 

 Phiếu xuất kho: do kế toán bán hàng lập. 

 Phiếu thu: do Kế toán Thu – chi lập. 

 Hóa đơn GTGT: do kế toán bán hàng (chị Mỹ Duyên) xuất. 

 Hình thức thanh toán: tiền mặt, chuyển khoản và thanh toán sau. 

 Tài khoản sử dụng: 

 Tài khoản 111 : Tiền mặt 

 Tài khoản 112 : Tiền gửi ngân hàng 

 Tài khoản 131 : Phải thu khách hàng 

 Tài khoản 1561 : Hàng hóa 

 Tài khoản 33311 : Thuế GTGT đầu ra phải nộp 

 Tài khoản 5111 : Doanh thu bán hàng hóa 

 Tài khoản 632 : Giá vốn hàng bán 
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 Báo cáo kế toán 

 Bảng cân đối kế toán (Xem phụ lục 25) 

 Báo cáo kết quả hoạt động kinh doanh (Xem phụ lục 26) 

 Báo cáo tài chính (Xem phụ lục 27) 

 Cách lưu trữ hồ sơ kế toán: 

 Hợp đồng kinh tế, hợp đồng mua bán được ký kết giữa hai bên 

 Đơn đặt hàng 

 Hóa đơn giá trị gia tăng 

 Phiếu thu  

 Phiếu mua hàng 

 Bảng kê chi tiết, tổng hợp xuất kho 

 Giấy kiểm định, chứng nhận về sản phẩm 

 Giấy đề nghị thanh toán 

2.3.4. Kiểm tra kết quả công việc 

Chị Kế toán Trưởng Nguyễn Thị Thùy Sương là người trực tiếp kiểm tra. 

Cách kiểm tra: theo định kỳ hàng tháng 

 Đối chiếu số liệu trên Excel với số liệu trên phần mềm kế toán Misa. 

 Kiểm tra việc lập bảng kê hóa đơn GTGT và lưu chứng từ hóa đơn. 

 Kiểm tra số liệu khớp trên tờ khai. 

 Kiểm tra cung cấp đầy đủ các chứng từ kế toán có liên quan, kiểm tra sự chính xác, 

phù hợp của các chứng từ kế toán (sổ Nhật ký chung, SCT từng tài khoản, Phiếu 

thu/chi,...). 

 Kiểm tra việc định khoản và hạch toán các nghiệp vụ kinh tế phát sinh. 

 Kiểm tra hàng tồn kho cuối tháng. 

 Kiểm tra lập và kê khai thuế GTGT, kiểm tra lập báo cáo thuế TNDN. 

2.3.5. Nhận xét và phân tích về tình hình tài chính  

 Phân tích bảng Cân đối kế toán theo chiều ngang_Phần tài sản 
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Bảng 2.1- Bảng cân đối kế toán_Phần tài sản 

Chỉ tiêu Năm 2022 Năm 2023 

Chênh lệch 

Số tuyệt dối 

(đồng) 

Tương đối 

(%) 

Tài sản ngắn 

hạn 
108.884.608.248 67.439.608.745 (41.444.999.503) (38,06) 

Tiền và các 

khoản tương 

đương tiền 

944.908.773 537.515.936 (457.392.837) (45,97) 

Đầu tư tài chính 

ngắn hạn 
- - - - 

Các khoản phải 

thu ngắn hạn 
68.557.020.519 13.679.233.394 (54.877.787.125) (80,05) 

Hàng tồn kho 36.275.089.918 49.843.139.291 13.568.049.373 37,4 

Tài sản ngắn 

hạn khác 
3.107.589.137 3.379.720.124 272.130.987 8,76 

TÀI SẢN DÀI 

HẠN 
26.250.000 121.650.000 95.400.000 263,17 

Các khoản phải 

thu dài hạn 
- - - - 

Tài sản cố định 26.250.000 121.650.000 95.400.000 263,17 

Bất động sản 

đầu tư 
- - - - 

Tài sản dang dở 

dài hạn 
- - - - 

Đầu tư tài chính 

dài hạn 
- - - - 

Khác - - - - 

TỔNG CỘNG 

TÀI SẢN 
108.910.858.248 67.561.258.745 (41.349.599.503) (37,97) 

  Tình hình biến động phần tài sản: 

Qua bảng phân tích trên cho thấy, giá trị tài sản của Công ty TNHH Kvic Partners 

giảm qua các năm. Giá trị tài sản cuối năm 2023 so với năm 2022 giảm 41.394.599.503 

đồng tương ứng với tỷ lệ giảm 37,97%. Đi vào xem xét từng loại tài sản ta thấy: 
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  Tiền và các khoản tương đương tiền năm 2023 bị giảm so với năm 2022 là 

457.392.837 đồng tương ứng tỷ lệ giảm 45,97%. Nguyên nhân của sự đi xuống này là do 

ảnh hưởng tình hình dịch bệnh Covid-19 từ cuối năm 2020, nên kinh tế có nhiều sự biến 

động chưa kiểm soát được. 

  Các khoản phải thu ngắn hạn năm 2023 so với năm 2022 giảm 54.877.787.125 

đồng tương ứng với tỷ lệ giảm 80,05%. Nguyên nhân là do doanh nghiệp tiêu thụ được ít 

sản phẩm, giá trị của hàng hóa bán thấp cùng với đó các hợp đồng được ký kết bị giảm 

đi, hơn nữa việc hoạt động của công ty chưa đi vào ổn định. 

  Mặt khác, hàng tồn kho của công ty bị ứ đọng khá nhiều nằm ở con số lên tới 

13.568.049.373 đồng tương ứng tỷ lệ tăng 37,4%. Vì công ty chuyên về nhập khẩu và 

phân phối mỹ phẩm nên việc hàng tồn kho tăng là một điều hiển nhiên. 

 Phân tích bảng Cân đối kế toán theo chiều ngang_ Phần Nguồn vốn: 

Bảng 2.2- Bảng cân đối kế toán _Phần nguồn vốn 

Chỉ tiêu 
Năm 2022 

(đồng) 

Năm 2023 

(đồng) 

Chênh lệch giá trị 

Số tuyệt đối  

(đồng) 
Tỷ lệ (%) 

A. TÀI SẢN 108.910.858.248 67.561.258.745 (41.349.599.503) (37,97) 

I. Tài sản ngắn 

hạn 
108.884.608.248 67.439.608.745 (41.444.999.503) (38,06) 

II. Tài sản dài 

hạn 
26.250.000 121.650.000 95.400.000 363,43 

B. NGUỒN 

VỐN 
108.910.858.248 67.561.258.745 (41.349.599.503) (37,97) 

 Nợ phải 

trả 
115.124.889.598 70.502.230.864 (44.622.658.734) (38,76) 

1. Nợ ngắn 

hạn 
115.124.889.598 70.502.230.894 (44.622.658.734) (38,76) 

2. Nợ dài hạn - - - - 

 Vốn chủ 

sở hữu 
6.214.031.350 2.940.972.119 (3.273.059.231) (52,67) 

  Nhận xét: 

  Về tài sản: Kết quả phân tích cho thấy từ năm 2022 đến năm 2023, tổng tài sản 

của công ty giảm 41.349.599.503 đồng, tương ứng tỷ lệ giảm là 37,97%. Như vậy, quy 

mô của công ty bị giảm so với năm trước. Trong đó, tài sản ngắn hạn giảm 
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41.444.999.503 đồng, tương ứng với tỷ lệ giảm là 38,06%, và tài sản dài hạn tăng 

95.400.000 đồng tương ứng với tỷ lệ là tăng 363,43%.  

  Về nguồn vốn: Kết quả phân tích cho thấy từ năm 2022 đến năm 2023, tổng nguồn 

vốn của công ty giảm 41.349.599.503 đồng, tương ứng tỷ lệ giảm 37,97%. Quy mô của 

công ty bị giảm so với năm trước. 

 Phân tích kết quả hoạt động kinh doanh năm 2022 và năm 2023 

Bảng 2.3- Bảng báo cáo kết quả hoạt động kinh doanh 

Chỉ tiêu Năm 2022 (đồng) 
Năm 2023 

(đồng) 

Chênh lệch giá trị 

Số tuyệt đối 
Tỷ lệ 

(%) 

1.Doanh thu bán 

hàng và cung cấp 

dịch vụ 

45.565.785.043 184.165.309.299 138.599.524.256 304,17 

2.Giá vốn hàng 

bán 

44.851.470.001 144.729.431.487 99.877.961.486 223 

3.Lợi nhuận gộp 

về bán hàng và 

cung cấp dịch vụ 

701.723.598 39.225.937.812 38.524.214.214 5,49 

4.Lợi nhuận 

thuần từ hoạt 

động kinh doanh 

(10.386.402.726) 3.820.659.920 (6.565.742.806) 63 

5.Lợi nhuận sau 

thuế TNDN 

(12.643.741.097) 3.654.488.395 (8.989.252.702) 71 

 Nhận xét: 

Kết quả hoạt động kinh doanh năm 2022 và năm 2023 được thể hiện ở Bảng 3. 

Nhìn vào phần “Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ” có sự tăng trưởng 

138.599.524.256 đồng tương ứng tỷ lệ 304.17%. Đây là chỉ tiêu quan trọng phản ánh 

được tình hình bán hàng của doanh nghiệp 

Chỉ tiêu “Giá vốn hàng bán” phản ánh chi phí đầu vào của doanh nghiệp, kết quả 

phân tích cho thấy GVBH đã tăng lên 99.877.961.486 đồng tương ứng tỷ lệ 223%. Phần 

chỉ tiêu doanh thu tăng không đáng kể nên cần phải có nhiều chính sách bán hàng, cũng 

như chính sách ưu đãi khuyến mãi. 
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Về chỉ tiêu “Lợi nhuận thuần từ hoạt động kinh doanh”, nhìn vào năm 2022 doanh 

nghiệp bị âm 10.386.402.726 đồng (lỗ) nhưng năm 2023 doanh nghiệp đã có lãi bằng 

chứng là đã trở về con số dương 3.820.659.920 đồng. Vì đã tăng cường các chương trình 

giới thiệu sản phẩm đến khách hàng và quảng bá thương hiệu thông qua các gương mặt 

đại diện có sức hút trên cộng đồng mạng. 

Dựa vào bảng 3, ta thấy chỉ tiêu “Lợi nhuận sau thuế TNDN” cũng có sự chuyển 

biến đi lên. Năm 2022 doanh nghiệp bị âm ở con số 12.643.741.097 đồng, bước sang 

năm 2023 doanh nghiệp đã có biện pháp cải tiến giúp con số trở về lại con số dương 

3.654.488.395 đồng. 
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CHƯƠNG 3 

NHẬN XÉT VÀ GIẢI PHÁP HOÀN THIỆN CÔNG TÁC  

KẾ TOÁN BÁN HÀNG TẠI CÔNG TY TNHH KVIC PARTNERS 

3.1. Sự cần thiết và yêu cầu hoàn thiện về công tác kế toán tại Công ty TNHH 

Kvic Partners  

3.1.1. Sự cần thiết 

Trong những biến đổi sâu sắc của nền kinh tế hiện nay, mức độ cạnh tranh trên thị 

trường được ví như là thương trường khốc liệt. Chính vì lẽ đó, muốn phát triển mạnh mẽ 

doanh nghiệp cần xây dựng cho mình chiếc lược rõ ràng cụ thể để đưa doanh thu đạt mức 

tối ưu bù trừ cho chi phí và thực hiện nghĩa vụ Ngân sách Nhà nước. 

Để làm được điều này, doanh nghiệp cần: 

Hoạt động kinh doanh mạnh mẽ, đáp ứng nhu cầu và tạo được sự tin tưởng của 

khách hàng. Xây dựng thương hiệu lớn mạnh trên thương trường, tổ chức tốt công tác 

bán hàng, giám sát và bảo đảm bô máy kế toán bán hàng vận hành hiệu quả. 

Tuân thủ pháp luật quy định về thuế GTGT: Công ty có nghĩa vụ thực hiện đầy đủ 

các quy định về kế toán, kê khai và nộp thuế GTGT theo quy định của pháp luật. 

Kế toán phải duy trì sự bảo mật thông tin có được từ khách hàng, trong nội bộ 

doanh nghiệp kế toán và tổ chức nơi làm việc. 

Khoảng thời gian thực tập không quá dài nhưng đủ để bản thân em tiếp xúc và tìm 

hiểu “Quy trình bán hàng” tại Công ty TNHH Kvic Partners, giúp em hình dung rõ hơn 

về sự cần thiết cũng như tầm quan trọng trong công tác kế toán bán hàng. Qua đây, để 

hoàn thiện tốt hơn công tác kế toán bán hàng cũng mang lại lợi ích kinh tế cho doanh 

nghiệp, giám sát và quản lý chặt về tình hình lưu thông hàng hóa giúp nhà quản trị nắm 

bắt tình hình công ty từ đó thực hiện chức năng kiểm soát vĩ mô nền kinh tế. 

Tóm lại, kế toán bán hàng là một công cụ quan trọng không thể thiếu trong một 

doanh nghiệp, đặc biệt một doanh nghiệp thương mại. Cung cấp tất tần tật mọi thông tin 

cho cơ quan Nhà nước kiểm tra việc chấp hành về tình hình tà chính của doanh nghiệp 

thực hiện nghĩa vụ đối với Nhà nước. Vậy nên việc hoàn thiện công tác kế toán bán hàng 

là vấn đề cần thiết đối với bất kỳ doanh nghiệp nào. 

3.1.2. Yêu cầu hoàn thiện 

 Tăng cường kiểm soát nội bộ: Công ty cần tăng cường kiểm soát nội bộ trong công 

tác kế toán, kiểm tra chéo, phân công trách nhiệm rõ ràng. 
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 Nâng cao tình độ chuyên môn của nhân viên kế toán: Công ty đào tạo, nâng cao trình 

độ chuyên môn về kế toán cho các nhân viên. 

 Ứng dụng công nghệ thông tin: cập nhật các phần mềm kế toán hỗ trợ cho việc hạch 

toán dễ dàng hơn, thuận tiện hơn. 

3.2. Nhận xét và đưa ra giải pháp hoàn thiện 

3.2.1. Nhận xét về công tác bộ máy kế toán 

 Ưu điểm 

 Bộ máy kế toán: Với bộ máy quản lý gọn nhẹ, các phòng ban chức năng phục vụ có 

hiệu quả giúp lạnh đạo công ty trong việc giám sát thi công, quản lý kinh tế, tổ chức 

hạch toán được tiến hành hợp lý, khoa học, phù hợp với điều kiện hiện nay. Phòng kế 

toán có đội ngũ nhân viên trẻ, có trình độ năng lực, nhiệt tình và trung thực, đã góp 

phần đắc lực vào công tác hạch toán và quản lý kinh tế của công ty. 

 Việc dùng phần mềm kế toán vào công tác kế toán tại công ty đã giúp việc hạch toán 

được nhanh chóng và chính xác hơn, giảm bớt được khối lượng công việc cho phòng 

kế toán. 

 Xuất phát từ tình hình thực tế kinh doanh của Công ty thương mại lớn, khối lượng 

nghiệp vụ kế toán phát sinh ngày càng nhiều nên khối lượng công việc lớn và phức 

tạp, do đó công ty đã áp dụng hình thức kế toán trên máy vi tính. Với việc đưa vào sử 

dụng phần mềm kế toán Misa dựa trên hình thức ghi sổ Nhật ký chung đã giúp giảm 

tải rất nhiều cho các nhân viên kế toán trong việc xử lý cũng như đẩy nhanh tiến độ 

công việc, đảm bảo chính xác và kịp thời cho việc xử lý và cung cấp thông tin kế 

toán. 

 Quy trình kế toán cũng như quản lý đã tuân thủ các quy định của cấp trên và nhà 

nước.  

 Nhìn chung quy mô hoạt động của Công ty tương đối lớn, mạng lưới tiêu thụ rộng 

khắp đất nước. 

 Nhược điểm 

 Việc tổ chức bộ máy quản lý gọn nhẹ là rất cần thiết nhưng làm cho công tác kế toán 

ở các đội thiếu chính xác, chưa đáp ứng được yêu cầu của công tác quản lý. 

 Ngoài ra, do đặc thù hình thức kinh doanh của công ty đa dạng nên phương thức 

thanh toán đa dạng: ngoài thanh toán tiền mặt, chuyển khoản thì công ty còn có chính 

sách cho người mua trả góp, ship code, thanh toán trực tuyến qua ứng dụng, qua mã 
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QR, thanh toán bằng thẻ ATM, Visa, MasterCard,... Vì vậy, đây cũng là một khó khăn 

nhỏ trong công tác kế toán bán hàng tại đơn vị, đòi hỏi các nhân viên bán hàng, nhân 

viên kế toán và cả thu ngân phải hiểu biết sâu rộng, có trình độ cao và có nhiều kinh 

nghiệm mới hạch toán đúng nghiệp vụ phát sinh. 

 Hệ thống kiểm soát nội bộ còn chưa được thiếp lập chặt chẽ, hiệu quả do đó cũng dẫn 

đến kết quả hoạt động công tác kế toán bán hàng hóa gặp nhiều khó khăn do nhân 

viên làm việc còn chưa đúng trách nhiệm, nghĩa vụ và còn chểnh mảng trong quá 

trình làm việc. 

3.2.2. Về kế toán bán hàng 

 Ưu điểm 

 Về chứng từ và sổ sách của công ty cập nhật đầy đủ, kịp thời đảm bảo tính pháp lý, tổ 

chức luân chuyển chứng từ khoa học thuận tiện cho việc ghi sổ kế toán. 

 Về công tác hạch toán mua bán hàng hóa, kế toán Công ty đã tổ chức hạch toán theo 

từng sản phẩm, trong từng tháng, từng quý rõ ràng. Một năm công ty có 4 quý, một 

quý 3 tháng được hạch toán một cách đơn giản, phục vụ tốt yêu cầu quản lý việc mua 

bán hàng hóa.  

 Về tổ chức kho bảo quản: Nhằm đảm bảo không bị hao hụt, Công ty TNHH Kvic 

Partners có kho bảo quản hàng hóa, các phương tiện vận tải riêng biệt, và có bộ phận 

giám sát kiểm tra hàng hóa thường xuyên. 

 Nghiệp vụ phát sinh đều được kế toán bán hàng phản ánh kịp thời, chính xác trên các 

sổ kế toán của các tài khoản có liên quan giúp cho công tác theo dõi và nộp thuế của 

công ty tương đối tốt. 

 Công việc kê khai luôn kết hợp với các biện pháp kiểm tra, đối chiếu và xét duyệt đầy 

đủ để có thể tránh các sai sót xảy ra. Các chứng từ, hóa đơn giá trị gia tăng của hàng 

hóa dịch vụ mua vào và bán ra sau khi hạch toán xong sẽ được kế toán sắp xếp một 

cách khoa học theo thứ tự từ ngày tháng tăng dần rồi đóng vào thành một tệp. Việc 

này sẽ giúp kế toán tìm kiếm dễ dàng khi cần sử dụng. 

 Kê khai đầy đủ các bảng kê hóa đơn chứng từ của hàng hóa dịch vụ mua vào, bán ra 

theo đúng thời hạn quy định. 

 Cuối năm, công ty luôn đảm bảo việc lập các báo cáo quyết toán thuế được kế toán 

thực hiện đầy đủ, chính xác và đúng thời hạn. 

 Nhược điểm 
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 Bên cạnh ưu điểm công ty áp dụng việc ghi sổ kế toán theo hình thức Nhật ký chung, 

nó cũng có nhược điểm vì việc tổng hợp số liệu báo cáo không kịp thời nếu sự phân 

công công tác của cán bộ kế toán không hợp lý.  

 Trên thực tế để thuận tiện trong công tác bán hàng, công ty để nhân viên bán hàng 

kiêm cả nhiệm vụ thu ngân do đó có thể gây ảnh hưởng dẫn đến công tác hạch toán 

thu- chi không chính xác. 

 Ở khâu bán hàng Công ty đã ít chú trọng việc khuyến mãi, nhằm thu hút khách hàng 

nhiều hơn và thanh toán tiền hàng một cách nhanh chóng. Điều này dẫn đến vốn của 

công ty bị chiếm dụng khá nhiều. 

 Công ty kinh doanh nhiều mặt hàng khác nhau với lượng hàng tồn kho tương đối là 

lớn nhưng công ty lại không trích lập dự phòng giảm giá hàng tồn kho. 

3.2.3. Giải pháp về tổ chức bộ máy kế toán 

Qua quá trình thực tập và nghiên cứu công tác kế toán tại Công ty TNHH Kvic 

Partners thì bản thân em đã hiểu hơn về các công việc của một kế toán bán hàng và đã rút 

ra được nhiều kinh nghiệm cho bản thân. Các kiến thức nền tảng thầy cô giảng dạy trên 

lớp là rất quan trọng để em có thể hoàn thành công việc một cách nhanh chóng và chính 

xác nhất. 

3.2.3.1. Giải pháp về công tác bộ máy kế toán  

Phân chia công việc cho mỗi kế toán đảm nhiệm từng nhiệm vụ giúp việc kiểm 

soát chứng từ, sổ sách một cách gọn gàng hợp lý, nhanh và thuận tiện hơn. 

Cần phải điều chỉnh lại nhiệm vụ của các kế toán viên nhằm hoàn thiện bộ máy kế 

toán, nhằm tăng năng xuất làm việc và mang lại hiệu quả cao hơn.  

Có thể tham khảo và đổi qua việc sử dụng phần mềm kế toán chuyên dụng để việc 

thực hiện các bước trong kế toán mua bán hàng hóa được chuyên nghiệp và hoàn thiện 

nhanh chóng hơn. 

Công ty cần cập nhật liên tục các luật, nghị định, chính sách, chuẩn mực, thông tư 

về các nội dung có liên quan. Mọi thông tin được cập nhật đều hướng dẫn và cung cấp tài 

liệu cho các thành viên trong bộ phận kế toán để mọi thành viên hiểu rõ, nắm bắt được 

công việc của mình và có hướng giải quyết đúng đắn với mọi tình huống.  

3.2.3.2. Giải pháp về công tác kế toán bán hàng  

Có sự điều chỉnh hợp lý hơn về việc tổng hợp số liệu đển lên các báo cáo đúng 

thời hạn. 
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Mỗi một nhân viên kế toán của công ty cần thực hiện đúng chức năng của mình để 

sắp xếp trình tự luân chuyển chứng từ phù hợp và theo quy tắc để việc lưu trữ chứng từ 

và luân chuyển chứng từ để việc thực hiện các bước về kế toán bán hàng hóa được nhanh 

gọn và chuyên nghiệp hơn.  

Công ty cần đẩy mạnh công tác quảng bá sản phẩm như thường xuyên có nhiều 

đợt khuyến mãi, giảm giá, tặng kèm,… nhằm giúp người tiêu dùng biết đến những sản 

phẩm và tên của công ty nhiều hơn. Điều này cũng sẽ góp phần làm tăng doanh thu, lợi 

nhuận cho công ty. 

Số lượng hàng hóa trong kho khá lớn nên việc trích lập trích lập giảm giá hàng tồn 

kho là tương đối hợp lý nhằm hạn chế rủi ro mà công ty không đo lường trước được. 

Ngoài những giải pháp trên em còn đưa ra một số giải pháp sau: 

Một là: Công ty chưa có quy trình ký gửi hàng cho các đại lý nhằm đưa sản phẩm 

tiếp cận khách hàng ở diện rộng hơn. Vì thế nên kí gửi sản phẩm đến các đối tác mua bán 

của công nhằm tiếp cận tới người tiêu dùng hơn cũng như tăng sự liên kết giữa các đối 

tác làm ăn trong kinh doanh. 

Hai là: Hiện nay mạng xã hội đang rất phát triển vì thế nên tiếp cận để quảng bá 

sản phẩm thông qua nhờ các nhà sáng tạo nội dung có lượt theo dõi nhất định review sản 

phẩm, trải nghiệm khi dùng sản phẩm để người dùng hình dung rõ và yên tâm mua sản 

phẩm. 

Ba là: Do càng ngày càng giao dịch nhiều, công ty cần theo dõi chi tiết cho từng 

tài khoản để phục vụ tốt hơn cho việc theo dõi công nợ, tránh sai sót. Lập dự phòng giảm 

giá hàng tồn kho. 

Bốn là: Sắp xếp trình tự luân chuyển chứng từ phù hợp và theo quy tắc để việc lưu 

trữ chứng từ và luân chuyển chứng từ để việc thực hiện các bước về kế toán bán hàng hóa 

được nhanh gọn và chuyên nghiệp hơn.  

Trên đây là một số phương pháp mà sau qua trình em đi thực tập thực tế tại công 

ty mà em quan sát và tìm hiểu được. Mong quý công ty xem xét và đánh giá qua để áp 

dụng giúp công ty có thể càng ngày lớn mạnh hơn. 



53 

 

KẾT LUẬN 

Qua toàn bộ nội dung được trình bày ở trên, việc tổ chức công tác kế toán bán 

hàng hóa có ý nghĩa cực kỳ quan trọng đối với sự thành công phát triển của mỗi doanh 

nghiệp. Đặc biệt là đối với một doanh nghiệp thương mại như Công ty TNHH Kvic 

Partners. Để duy trì và phát triển một doanh nghiệp mạnh, mang lại lợi nhuận cao, góp 

phần làm tăng ngân sách nhà nước, ngoài những yếu tố về nguồn nhân lực, cơ sở vật 

chất, trang thiết bị,… Điều quan trọng nhất là hoạt động kinh doanh có hiệu quả thu lại 

lợi nhuận cao, trong đó công tác kế toán mua bán hàng hóa có vai trò cực kì to lớn.  

Nhu cầu làm đẹp ngày càng một phát triển, các doanh nghiệp nằm trong lĩnh vực 

làm đẹp và mỹ phẩm ngày một tăng mạnh, dưới sức ép cạnh tranh của thị trường, của 

những doanh nghiệp lớn mạnh, nhưng Công ty TNHH Kvic Partners vẫn đã và đang tổ 

chức tốt công tác khâu bán ra, đảm bảo về chất lượng sản phẩm hàng hóa được tốt nhất 

để đáp ứng rộng rãi nhu cầu của người tiêu dùng. Đồng thời vẫn quản lý tốt về hoạt động 

kinh doanh, các hợp đồng bán cũng đảm bảo đúng thời hạn, uy tín. Chính vì điều đó đã 

làm cho hoạt động kinh doanh của công ty ngày một tiến xa hơn và nhất là đem lại lợi 

nhuận ngày càng nhiều. 

Trên đây là toàn bộ nội dung đề tài Khóa luận tốt nghiệp của em sau quá trình thực 

tập tại Công ty TNHH Kvic Partners bằng những vốn kiến thức đã được học tại Trường 

Đại học Nguyễn Tất Thành, đồng thời áp dụng những kỹ năng, kiến thức thực tế được 

tiếp thu sau khi thực tập tại công ty. Em mong rằng sẽ nhận được những đóng góp quý 

báu từ Quý Thầy cô, phía nhà trường cũng như phía đơn vị thực tập để em có thêm 

những kinh nghiệm nhằm áp dụng vào công việc thực tế sau khi hoàn thành tốt nghiệp ở 

trường Đại học Nguyễn Tất Thành.  
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PHỤ LỤC 

Phụ lục 1:  Sổ Nhật ký chung tháng 10 năm 2023 
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Phụ lục 2- Phiếu xuất kho số XK04234 
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Phụ lục 3- Hóa đơn giá trị gia tăng số 00000693 
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Phụ lục 4- Phiếu thu số PT01482 

 



58 

 

Phụ lục 5- Hợp đồng mua bán hàng hóa số 100196/2023 
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Phụ lục 6- Đơn đặt hàng từ Matsumoto Kiyoshi VietNam 

 



60 

 

Phụ lục 7- Phiếu xuất kho số XK04239 
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Phụ lục 8- Hóa đơn giá trị gia tăng số 00000698 

 
 

Phụ lục 9- Gửi mail cho khách hàng 
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Phụ lục 10- Hợp đồng mua bán số 070823/HDMB/KVIC-BEPOS 
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Phụ lục 11- Phiếu xuất kho số XK04241 
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Phụ lục 12- Hóa đơn giá trị gia tăng số 00000709 
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Phụ lục 13: Sổ cái tài khoản 131 theo hình thức Nhật ký chung 
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Phụ lục 14: Sổ cái tài khoản 632 theo hình thức Nhật ký chung 
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Phụ lục 15: Sổ cái tài khoản 33311 theo hình thức Nhật ký chung 
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Phụ lục 16: Sổ cái tài khoản 5111 theo hình thức Nhật ký chung 
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Phụ lục 17: Sổ cái tài khoản 1561 theo hình thức Nhật ký chung 
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Phụ lục 18: Sổ chi tiết tài khoản 1111 – Hasaki Beauty & Clinic 

 

 

Phụ lục 19: Sổ chi tiết tài khoản 5111 - Hasaki Beauty & Clinic 
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Phụ lục 20: Sổ chi tiết tài Khoản 131- Matsumoto Kiyoshi 

 

 

 

Phụ lục 21: Sổ chi tiết tài khoản 156- Matsumoto Kiyoshi 
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Phụ lục 22: Sổ chi tiết 5111- Matsumoto Kiyoshi 

 

 

 

Phụ lục 23: Sổ chi tiết tài khoản 632- Matsumoto Kiyoshi 
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Phụ lục 24: Sổ chi tiết tài khoản 5111,632 – Bepos 
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Phụ lục 25- Bảng cân đối kế toán tháng 10 
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Phụ lục 26- Báo cáo kết quả hoạt động kinh doanh 
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Phụ lục 27- Báo cáo tài chính  
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TÀI LIỆU THAM KHẢO 

1. Chuẩn mực kế toán: Quyết định số 165/2002/QĐ-BTC của Bộ Tài chính 

ngày 31 tháng 12 năm 2002 

2. Các Quyết định, Thông tư của Bộ Tài chính: 

Quyết định 48/2006/QĐ-BTC ngày 14 tháng 9 năm 2006 về Chế độ kế toán 

doanh nghệp nhỏ và vừa. 

Thông tư 133/2016/TT-BTC hướng dẫn chế độ kế toán doanh nghiệp 

3. Luật kế toán: Luật số 88/2015/QH13 do Quốc hội ban hành ngày 20 tháng 11 

năm 2015 

4. Nghị định: Nghị định số 119/2018/NĐ-CP do chính phủ ban hành ngày 12 

tháng 9 năm 2018 

5. Sách Kế toán Tài chính 2 – Nhà xuất bản Kinh tế Hồ Chí Minh năm 2020. 
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