
LỜI MỞ ĐẦU VÀ CAM KẾT
1. Lý do chọn đề tài
Kế toán bán hàng là một công việc khá quan trọng đối với mỗi doanh nghiệp. Và

cũng là công việc được nhiều sinh viên mới ra trường hoặc là những người đang dần

làm quen và tìm hiểu đến nghề kế toán. Kế toán bán hàng có vai trò quan trọng trong

việc quản lý đầu ra sản phẩm của công ty. Cùng với đó, những thông tin và số liệu của

kế toán bán hàng cung cấp giúp cho lãnh đạo doanh nghiệp nắm được tình hình doanh

thu, tài chính nhằm có những kế hoạch và định hướng hiệu quả cho hoạt động kinh

doanh trong thời gian tới. Bên cạnh đó, những số liệu mà kế toán bán hàng cung cấp

còn thấy được kết quả bán hàng, sự chênh lệch từ khâu sản xuất đến khâu bán hàng. Vì

vậy mà em đã chọn đề tài Kế toán bán hàng tại công ty Cổ Phần Xuất Nhập Khẩu Đầu

Tư Phong Nam 

2. Mục tiêu chọn đề tài
Tìm hiểu về Công ty ty Cổ Phần Xuất Nhập Khẩu Đầu Tư Phong Nam, cách thức

hoạt động của Công ty nói chung và bộ phận Kế Toán nói riêng. Khái quát lý luận về

công tác kế toán bán hàng.Nắm bắt quá trình ghi sổ, hạch toán, báo cáo nghiệp vụ của

Công ty. So sánh tình hình thực tế tại Doanh nghiệp với lý thuyết đã được học.

3. Đối tượng và phạm vi nghiên cứu
Bài báo cáo chủ yếu tập trung nghiên cứu công tác kế toán bán hàng tại Công Ty

Cổ Phần Xuất Nhập Khẩu Đầu Tư Phong Nam 

     Về phạm vi nghiên cứu: Công Ty Cổ Phần Xuất Nhập Khẩu Đầu Tư Phong Nam 

    Về thời gian: Đề tài được thực hiện tháng 03 năm 2024.

4. Phương pháp nghiên cứu
Phương pháp nghiên cứu tài liệu: Thu thập những chứng từ nghiệp vụ phát sinh

thực tế, tài liệu về công tác kế kế toán bán hàng.

Phương pháp thu thập và xử lí dữ liệu: Nghiên cứu các tài liệu kế toán của Công ty

và thu thập, phân tích số liệu về công tác kế toán kế toán bán hàng  trong doanh nghiệp.
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5. Kết quả đạt được
Hiểu biết thêm về Công Ty Cổ Phần Xuất Nhập Khẩu Đầu Tư Phong Nam, cách

thức hoạt động của Công ty nói chung và bộ phận kế toán nói riêng. Hiểu rõ hơn về cơ

sở lý luận của công ty cũng như là cơ chế bán hàng của Công Ty. Học hỏi được kinh

nghiệm ghi sổ, hạch toán cũng như các báo cáo nghiệp vụ của Công ty.Biết được kế

hoạch bán hàng, kế hoạch lợi nhuận, kỉ luật thanh toán và quản lí chặt chẽ tiền bán

hàng, hoàn thành bài khoá luận một cách hoàn thiện nhất.

6. Kết quả báo cáo
Khóa luận tốt nghiệp gồm có 3 chương:

Chương 1: Tổng quan về cơ sở lý thuyết kế toán bán hàng

Chương 2:  Thực trạng công tác kế toán bán hàng tại Công Ty Cổ Phần Xuất Nhập

Khẩu Đầu Tư Phong Nam.

Chương 3: Nhận xét và giải pháp hoàn thiện công tác kế toán bán hàng tại Công Ty

Cổ Phần Xuất Nhập Khẩu Đầu Tư Phong Nam.

7. Cam kết
Em xin cam đoan Báo Cáo “ Kế toán bán hàng tại Công Ty Cổ Phần Xuất Nhập

Khẩu Đầu Tư Phong Nam” này là do tự bản thân em nghiên cứu, tìm kiếm thực hiện có

sự hỗ trợ giáo viên hướng dẫn và các anh chị phòng ban kế toán cung cấp số liệu, bài

này là em tự nghiên cứu và không phải nhờ người khác làm thay.
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