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CHƯƠNG 1 

CƠ SỞ LÝ LUẬN VỀ KẾ TOÁN BÁN HÀNG TẠI CÔNG TY 

TNHH SẢN XUẤT THƯƠNG MẠI LAM KINH. 

1.1 . Khái niệm 

1.1.1 Khái niệm 

“Bán hàng là quá trình cuối cùng trong chu kì kinh doanh. Chuyển giao quyền 

sở hữu và sử dụng một sản phẩm nào đó cho khách hàng và thu về tiền tương ứng 

với giá trị của sản phẩm, tức là chuyển hóa vốn của doanh nghiệp từ hình thái hiện 

vật sang hình thái tiền tệ.” (Vũ Hữu Đức, 2017) 

Kế toán bán hàng là vị trí đảm nhận toàn bộ các nghiệp vụ liên quan đến quản 

lý hóa đơn bán hàng, bao gồm: ghi nhận hóa đơn bán hàng, ghi chép sổ doanh thu, 

thuế giá trị gia tăng, lập các báo cáo bán hàng và những báo cáo có liên quan khác 

theo yêu cầu doanh nghiệp. 

“Giá vốn hàng bán là tất cả các loại chi phí liên quan đến quá trình sản xuất 

sản phẩm như chi phí nguyên vật liệu, chi phí nhân công trực tiếp, chi phí sản xuất 

chung. Hoặc nhập sản phẩm như mua hàng hóa và chi phí mua hàng.” ( Vũ Hữu 

Đức, 2017) 

Các phương thức bán hàng: bán buôn và bán lẻ. 

1.1.2 Đặc điểm, phân loại 

+ Đặc điểm: 

− Có sự trao đổi mua bán, thoả thuận giữa người mua và người bán, người bán 

đồng ý bán, người mua đồng ý mua, họ trả tiền hoặc chấp nhận trả tiền. 

− Có sự thay đổi quyền sở hữu về hàng hoá: người bán mất quyền sở hữu, người 

mua có quyền sở hữu về hàng hoá đã mua bán. 

+ Phân loại: 

− Bán hàng qua kho, giao tại kho bên bán: quyền sở hữu hàng được chuyển giao 

tại kho bên bán, các chi phí phát sinh sau khi chuyển giao hàng đều do bên mua 

gánh chịu. 

− Bán hàng qua kho, giao tại địa điểm bên mua: bên bán phụ trách vận chuyển 

hàng từ kho của mình giao cho bên mua. Quyền sở hữu chỉ được chuyển giao 
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khi bên bán đã giao hàng tại địa điểm do bên mua chỉ định, các thủ tục nhận 

hàng cũng được thực hiện tại đây. 

− Bán hàng vận chuyển thẳng: bên bán nhận hàng từ bên cung ứng, chuyển giao 

thẳng cho bên mua mà không qua giai đoạn nhập kho lưu trữ. 

− Bán hàng thông qua đại lý: là hoạt động thương mại, có 2 bên tham gia: bên chủ 

hàng và bên đại lý. Bên đại lý sẽ bán hàng hóa của chủ hàng cho khách để 

hưởng thù lao. 

− Xuất hàng khuyến mãi, quảng cáo, làm hàng mẫu: hoạt động này nhằm giới 

thiệu sản phẩm mới, thúc đẩy tiêu thụ hàng, tăng doanh số. 

1.1.3 Vai trò, nhiệm vụ của kế toán bán hàng. 

+ Vai trò: 

− Cung cấp thông tin, số liệu bán hàng, giúp ban lãnh đạo nắm được tình hình tài 

chính, doanh số của công ty. 

− Ghi chép các khoản chí phí bán hàng, xác định chi phí thực tế, tìm ra các giải 

pháp tối ưu hóa chi phí. 

− Báo cáo số lượng, giá trị hàng tồn kho giúp kiểm soát tình trạng thiếu hàng hoặc 

bị tồn nhiều. 

+ Nhiệm vụ: 

− Kiểm tra, giám sát tiến độ thực hiện kế hoạch bán hàng. 

− Cung cấp thông tin kịp thời.  

− Phân phối lợi nhuận từ doanh thu bán hàng. 

− Quản lý tiền hàng. 

1.2 . Ý nghĩa và sự cần thiết của kế toán bán hàng 

Kế toán bán hàng là một phần quan trọng của bất kỳ doanh nghiệp nào, vì nó 

giúp theo dõi và quản lý tất cả các giao dịch bán hàng của doanh nghiệp. Nó cung 

cấp cho doanh nghiệp một cái nhìn chi tiết về hoạt động kinh doanh của mình, giúp 

doanh nghiệp quản lý và tối ưu hóa các hoạt động kinh doanh của mình. Các mục 

đích chính của kế toán bán hàng bao gồm: theo dõi, quản lý các giao dịch bán hàng, 

tính toán lợi nhuận, lên các báo cáo, theo dõi và quản lý kho hàng, tính toán thuế. 

Tóm lại, kế toán bán hàng là một phần quan trọng của bất kỳ doanh nghiệp nào, vì 
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nó giúp doanh nghiệp quản lý và theo dõi hoạt động kinh doanh của mình một cách 

hiệu quả.  

1.3 . Luật, nghị định, thông tư, chuẩn mực 

+ Luật: Do Quốc hội ban hành. 

− Luật Kế toán số 88/2015/QH13, có hiệu lực từ 01/01/2017. 

− Luật Thương mại số 36/2005/QH11, có hiệu lực từ 01/01/2006. 

+ Nghị định: Do Chính phủ ban hành. 

− Nghị định 174/2016/NĐ-CP hướng dẫn Luật kế toán, có hiệu lực từ 01/01/2017. 

− Nghị định 119/2018/NĐ-CP quy định về hóa đơn điện tử khi bán hàng, cung cấp 

dịch vụ, có hiệu lực 01/11/2018. 

− Nghị định 125/2020/NĐ-CP quy định về xử phạt vi phạm hành chính về thuế, 

hóa đơn, có hiệu lực 05/12/2020. 

+ Chuẩn mực: Do Bộ Tài chính ban hành. 

− Chuẩn mực số 01: chuẩn mực chung, ban hành ngày 01/09/2021, có hiệu lực từ 

01/09/2021. 

− Chuẩn mực số 02: chuẩn mực hàng tồn kho, ban hành ngày 31/12/2001, có hiệu 

lực từ 01/01/2003. 

− Chuẩn mực số 14: doanh thu và thu nhập khác, ban hành ngày 06/07/2022, có 

hiệu lực từ 06/07/2022. 

+ Thông tư: 

− Thông tư số 200/2014/TT-BTC về Hướng dẫn chế độ kế toán doanh nghiệp, do 

Bộ Tài Chính ban hành ngày 22/12/2014, ngày hiệu lực 05/02/2015. 

− Thông tư 53/2016/TT-BTC về sửa đổi, bổ sung một số điều của Thông tư 

200/2014/TT-BTC, do Bộ Tài Chính ban hành ngày 21/03/2016, ngày hiệu lực 

21/03/2016. 

− Thông tư 75/2015/TT-BTC về sửa đổi, bổ sung điều 128 thông tư 200/2014/TT-

BTC, do Bộ Tài Chính ban hành ngày 18/05/2015, ngày hiệu lực 14/07/2015. 

Kết cấu tài khoản 511: Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ. 

Bên Nợ: 

- Các khoản thuế gián thu phải nộp (GTGT, TTĐB, XK, BVMT); 

- Doanh thu hàng bán bị trả lại kết chuyển cuối kỳ; 

https://thuvienphapluat.vn/van-ban/Thue-Phi-Le-Phi/Nghi-dinh-125-2020-ND-CP-xu-phat-vi-pham-hanh-chinh-ve-thue-hoa-don-455646.aspx
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- Khoản giảm giá hàng bán kết chuyển cuối kỳ; 

- Khoản chiết khấu thương mại kết chuyển cuối kỳ; 

- Kết chuyển doanh thu thuần vào tài khoản 911 "Xác định kết quả kinh doanh". 

Bên Có: Doanh thu bán sản phẩm, hàng hoá, bất động sản đầu tư và cung cấp dịch 

vụ của doanh nghiệp thực hiện trong kỳ kế toán. 

Tài khoản 511 không có số dư cuối kỳ. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

(Nguồn: Tác giả vẽ theo Thông tư 200/2014/TT-BTC) 

Sơ đồ 1.1: Sơ đồ tài khoản 511 



5 

Kết cấu tài khoản 521: Các khoản giảm trừ doanh thu. 

Bên Nợ: 

- Số chiết khấu thương mại đã chấp nhận thanh toán cho khách hàng; 

- Số giảm giá hàng bán đã chấp thuận cho người mua hàng; 

- Doanh thu của hàng bán bị trả lại, đã trả lại tiền cho người mua hoặc tính trừ vào 

khoản phải thu khách hàng về số sản phẩm, hàng hóa đã bán 

Bên Có: Cuối kỳ kế toán, kết chuyển toàn bộ số chiết khấu thương mại, giảm giá 

hàng bán, doanh thu của hàng bán bị trả lại sang tài khoản 511 “Doanh thu bán hàng 

và cung cấp dịch vụ” để xác định doanh thu thuần của kỳ báo cáo. 

Tài khoản 521 - Các khoản giảm trừ doanh thu không có số dư cuối kỳ. 

Sơ đồ tài khoản 521: 

 

 

Sơ đồ 1.2: Sơ đồ tài khoản 521 

(Nguồn: Tác giả vẽ theo Thông tư 200/2014/TT-BTC) 

Kết cấu tài khoản 155: Thành phẩm 

Bên Nợ: 

- Trị giá của thành phẩm nhập kho; 

- Trị giá của thành phẩm thừa khi kiểm kê; 

- Kết chuyển giá trị của thành phẩm tồn kho cuối kỳ (trường hợp doanh nghiệp hạch 

toán hàng tồn kho theo phương pháp kiểm kê định kỳ). 

Bên Có: 

- Trị giá thực tế của thành phẩm xuất kho; 
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- Trị giá của thành phẩm thiếu hụt khi kiểm kê; 

- Kết chuyển trị giá thực tế của thành phẩm tồn kho đầu kỳ (trường hợp doanh 

nghiệp hạch toán hàng tồn kho theo phương pháp kiểm kê định kỳ). 

Số dư bên Nợ: Trị giá thực tế của thành phẩm tồn kho cuối kỳ. 

Sơ đồ tài khoản 155: 

 
Sơ đồ 1.3: Sơ đồ tài khoản 155 

(Nguồn: Tác giả vẽ theo Thông tư 200/2014/TT-BTC) 
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Kết cấu tài khoản 632: Giá vốn hàng bán. 

Bên Nợ: 

- Trị giá vốn của thành phẩm tồn kho đầu kỳ; 

- Số trích lập dự phòng giảm giá hàng tồn kho (chênh lệch giữa số dự phòng phải 

lập năm nay lớn hơn số đã lập năm trước chưa sử dụng hết); 

- Trị giá vốn của thành phẩm sản xuất xong nhập kho và dịch vụ đã hoàn thành. 

Bên Có: 

- Kết chuyển giá vốn của thành phẩm tồn kho cuối kỳ vào bên Nợ TK 155 “Thành 

phẩm”; 

- Hoàn nhập dự phòng giảm giá hàng tồn kho cuối năm tài chính (chênh lệch giữa 

số dự phòng phải lập năm nay nhỏ hơn số đã lập năm trước chưa sử dụng hết); 

- Kết chuyển giá vốn của thành phẩm đã xuất bán, dịch vụ hoàn thành được xác 

định là đã bán trong kỳ vào bên Nợ TK 911 “Xác định kết quả kinh doanh”. 

Tài khoản 632 không có số dư cuối kỳ. 
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Sơ đồ tài khoản 632: 

 
Sơ đồ 1.4: Sơ đồ tài khoản 632 

(Nguồn: Tác giả vẽ theo Thông tư 200/2014/TT-BTC) 
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Kết cấu tài khoản 641: Chi phí bán hàng. 

Bên Nợ: Các chi phí phát sinh liên quan đến quá trình bán sản phẩm, hàng hoá, 

cung cấp dịch vụ phát sinh trong kỳ. 

Bên Có: 

- Khoản được ghi giảm chi phí bán hàng trong kỳ; 

- Kết chuyển chi phí bán hàng vào tài khoản 911 "Xác định kết quả kinh doanh" để 

tính kết quả kinh doanh trong kỳ. 

Tài khoản 641 không có số dư cuối kỳ. 
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Sơ đồ tài khoản 641: 

 
Sơ đồ 1.5: Sơ đồ tài khoản 641 

(Nguồn: Tác giả vẽ theo Thông tư 200/2014/TT-BTC) 
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CHƯƠNG 2 

THỰC TẾ CÔNG TÁC KẾ TOÁN BÁN HÀNG TẠI CÔNG TY 

TNHH SẢN XUẤT THƯƠNG MẠI LAM KINH 

2.1. Giới thiệu về công ty và tổ chức hệ thống kế toán  

2.1.1 Thông tin về công ty 

Bảng 2.1: Thông tin về công ty 

Tên giao dịch tiếng Anh LAM KINH TRADING MANUFACTURING 

COMPANY LIMITED. 

Tên giao dịch tiếng Việt CÔNG TY TNHH SẢN XUẤT THƯƠNG 

MẠI LAM KINH. 

Địa chỉ 90 Nguyễn Văn Tố, Phường Tân Thành, Quận 

Tân Phú, TP Hồ Chí Minh. 

Mã số thuế 0316368167 

Người đại diện pháp luật Trần Anh Việt 

Ngày thành lập 08/07/2020 

Vốn điều lệ 10.000.000.000 VNĐ 

Số điện thoại 028 6267 8174 

Email ctylamkinh90@gmail.com 

Ngành nghề kinh doanh −  May trang phục (trừ trang phục từ da lông 

thú) 

−  Sản xuất quần áo, mũ nón, gia công sản phẩm 

may. 

−  Sản xuất vải dệt kim, vải đan móc và vải 

không dệt khác. 
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+ Hình ảnh minh họa sản phẩm/dịch vụ: 

 

 

Nón len Nón nam 100% Polyester 

 

 

Nón nam 100% cotton Áo nam Polo 

Hình 2.1: Các sản phẩm tiêu biểu của công ty 

(Nguồn: Công ty TNHH Sản xuất Thương mại Lam Kinh) 
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2.1.2 Sơ đồ tổ chức công ty 

 

Sơ đồ 2.1: Sơ đồ tổ chức công ty 

(Nguồn: Công ty TNHH Sản xuất Thương mại Lam Kinh) 

2.1.3 Sơ đồ tổ chức phòng kế toán 

 

Sơ đồ 2.2: Sơ đồ tổ chức phòng kế toán 

(Nguồn: Phòng Kế toán) 

2.1.4 Công việc và nhiệm vụ của từng chức danh tại phòng kế toán 

+ Kế toán trưởng:  Đỗ Thị Bích Thủy  

− Quản lý bộ phận kế toán. 

− Giám sát, đánh giá, phân tích hiệu quả sử dụng vốn. 

− Lập báo cáo tài chính. 

− Kiểm soát hợp đồng kinh tế, thống kê tình hình hoạt động. 
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+ Kế toán công nợ: Lê Thị Thảo 

− Ghi chép, theo dõi, quản lý các khoản nợ phải thu khách hàng, phải trả người 

bán.  

− Xử lý có yêu cầu thanh toán của khách hàng hoặc nhà cung cấp. 

− Báo cáo kịp thời những thông tin về tình hình công nợ cho ban lãnh đạo. 

+ Kế toán tiền lương: Nguyễn Phương Thanh 

− Theo dõi chấm công hàng ngày. 

− Tính lương, hạch toán lương và các khoản trích theo lương cho cán bộ công 

nhân viên. 

+ Kế toán bán hàng: Phan Thị Xuân Nhi 

− Tổng hợp các khoản chi phí bán hàng phát sinh. 

− Hạch toán các nghiệp vụ phát sinh. 

− Phân phối lợi nhuận từ doanh thu bán hàng. 

+ Kế toán kho: Trần Văn Tuấn 

− Lập phiếu xuất, nhập kho. Lập báo cáo hàng tồn kho. 

− Kiểm soát và theo dõi hàng hóa 

− Hạch toán doanh thu, kê khai thuế.  

+ Kế toán thuế: Nguyễn Thị Ngọc 

− Thu thập các hóa đơn đầu ra, đầu vào. 

− Tư vấn các vấn đề liên quan về thuế cho nhà quản lý. 

− Tính toán, khai báo thuế đúng thời hạn quy định. 

+ Thủ quỹ: Nguyễn Thị Tuyền. 

− Giao dịch thanh toán. 

− Quản lý thu chi, lập kế hoạch ngân sách, kiểm soát chi phí. 

− Xử lý các vấn đề về tài chính, giải quyết tranh chấp về thanh toán, tham gia lập 

kế hoạch tài chính. 

2.2. Đặc điểm và chính sách kế toán  

+Đặc điểm: 

− Chế độ kế toán: theo Thông tư 200/2014/TT-BTC. 

− Hình thức sở hữu vốn: Vốn tư nhân. 
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− Hình thức kế toán: Nhật ký chung. 

− Xử lý dữ liệu kế toán bằng: Phần mềm Kế toán Acc2k, phiên bản 7.1.39. 

 

 

Hình 2.2: Giao diện phần mềm kế toán Acc2k 

(Nguồn: Phòng Kế toán) 
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+ Chính sách kế toán: 

− Phương pháp hạch toán hàng tồn kho: kê khai thường xuyên. 

− Phương pháp tính giá vật tư, công cụ dụng cụ, thành phẩm, hàng hóa xuất kho: 

Bình quân gia quyền liên hoàn. 

− Phương pháp tính giá thành phẩm: Theo phương pháp giản đơn. 

− Phương pháp tính thuế GTGT: Phương pháp khấu trừ. 

− Đánh giá sản phẩm dở dang: Theo chi phí nguyên vật liệu trực tiếp. 

− Phương pháp khấu hao TSCĐ: Theo phương pháp đường thẳng. 

− Phương pháp phân bổ chi phí trả trước: Theo phương pháp đường thẳng. 

− Chính sách bán hàng: theo đơn đặt hàng, theo hợp đồng kinh tế. 

+ Về công nợ: với các đơn hàng bán lẻ trong nước, đề nghị quý khách hàng thanh 

toán 100% ngay sau khi nhận hàng. Với các đơn hàng bán theo hợp đồng, công 

nợ trong vòng 20-30 ngày. 

+ Về khuyến mãi: gửi sản phẩm mẫu cho khách hàng mới. Đối với khách hàng lâu 

năm, gửi sản phẩm mẫu để quảng cáo. 

− Chính sách giảm giá hàng bán:  

+ Sản phẩm lỗi, kém chất lượng: giảm 3% trên tổng giá trị lô hàng. 

+ Mẫu mã sản phẩm lỗi thời: thanh lý với giá rẻ. 

2.3. Thực tế công tác kế toán bán hàng tại công ty TNHH Sản xuất Thương mại 

Lam Kinh. 

2.3.1 Yêu cầu của công việc  

+ Mục đích công việc: 

− Nắm bắt kịp thời và đầy đủ tất cả các số liệu, thông tin liên quan đến hoạt động 

bán hàng. 

− Lập báo cáo tài chính. 

− Kiểm soát và giải quyết các vấn đề phát sinh trong hoạt động bán hàng. 

+ Nhiệm vụ chính của kế toán bán hàng: 

− Kiểm tra chứng từ, số lượng thực xuất, giá bán sản phẩm. 

− Phân loại chứng từ theo các nghiệp vụ kinh tế phát sinh. 

− Tập hợp các chứng từ liên quan như hợp đồng bán hàng, phiếu xuất kho,… 
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− Xuất hóa đơn bán hàng. 

+ Kết quả của công việc: 

− Lập báo cáo tài chính. 

− Ghi chép, phản ánh kịp thời và chính xác tình hình bán hàng của doanh nghiệp 

về giá trị và số lượng hàng bán. 

− Cung cấp thông tin cần thiết về tình hình bán hàng cho ban lãnh đạo. 

+ Các yêu cầu cho vị trí công việc:  

− Trình độ: yêu cầu có bằng cao đẳng hoặc đại học chuyên ngành kế toán. 

− Kinh nghiệm: có kinh nghiệm ít nhất 1 năm cho từng vị trí kế toán. 

− Kỹ năng: giao tiếp, soạn thảo văn bản, sử dụng thành thạo tin học văn phòng. 

2.3.2 Trình tự tiến hành 

+ Lưu đồ/Sơ đồ quy trình công việc 
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                    Quy trình công việc 

Phòng kinh doanh Kho 
Kế toán  

bán hàng 
Thủ quỹ 

 

 

 

 

 
 

Lưu đồ 2.1: Lưu đồ quy trình công việc. 

(Nguồn: Phòng Kế toán) 
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+ Diễn giải: 

Bước 1: Phòng Kinh doanh tiếp nhận đơn đặt hàng, đưa đến bộ phận sản xuất. 

Bước 2: Sau khi đơn hàng hoàn thành, Phòng Kinh doanh lập lệnh bán hàng và lệnh 

xuất hàng đưa đến kế toán bán hàng. 

Bước 3: Phòng Kinh doanh thường xuyên theo dõi đơn hàng. 

Bước 4: Kế toán bán hàng tiếp nhận lệnh xuất hàng, lập phiếu xuất kho, phiếu giao 

hàng, hóa đơn GTGT.  

Bước 5: Kế toán bán hàng chuyển phiếu xuất kho và phiếu giao hàng sang bộ phận 

Kho. 

Bước 6: Từ hóa đơn GTGT, kế toán bán hàng lập Phiếu thu và tiến hành ghi sổ. 

Bước 7: Bộ phận Kho tiến hành kiểm tra, ký xác nhận phiếu xuất kho và phiếu giao 

hàng. Sau đó xuất hàng giao cho khách. 

Bước 8: Kế toán bán hàng chuyển hóa đơn GTGT và phiếu thu sang bộ phận Thủ 

quỹ. 

Bước 9: Bộ phận Thủ quỹ, dựa vào hóa đơn GTGT và phiếu thu tiến hàng thu tiền. 

Bước 10: Bộ phận Thủ quỹ thường xuyên kiểm tra, quan sát nguồn tiền về. 

2.3.3 Kết quả công việc 

+ Liên quan đến loại chứng từ kế toán:  

− Theo đơn đặt hàng hoặc hợp đồng kinh tế. 

− Phiếu xuất kho, phiếu giao hàng. 

− Hóa đơn GTGT. 

+ Liên quan đến bút toán: 

Nghiệp vụ 1 (Phụ lục 1,3,4,6,7): Ngày 28/10/2023, xuất bán lô nón len cho công ty 

DK BROS. Thu tiền bằng hình thức chuyển khoản. 

o Nón len 100% acrylie SL: 580 ĐG: 1.35 (USD/cái) 

Quy đổi thành VNĐ (tỷ giá hải quan ngày mở tờ khai 28/10/2023: 24.370 

VNĐ/USD) 

o Nón len 100% acrylie SL: 580 ĐG: 32.899,5 (VNĐ/cái) 

Thuế GTGT 0%, theo hóa đơn số 1236, ký hiệu 1C23TLK, ngày 28/10/2023. 
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Hạch toán nghiệp vụ 1: 

Giá vốn  

Nợ TK 632: 12.714.614 (580*21.921,75) 

Có TK155_NLEN1: 12.714.614 

Doanh thu  

Nợ TK 131_DK: 19.081.710  

Có TK 511: 19.081.710 



21 

Hóa đơn nghiệp vụ 1: 

 

Hình 2.3: Hóa đơn GTGT số 1236. 

(Nguồn: Phòng Kế toán) 
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Nghiệp vụ 2 (Phụ lục 1,3,4,6,7): Ngày 30/10/2023, xuất bán lô hàng áo nam cho 

công ty DK BROS. Thu tiền bằng hình thức chuyển khoản. 

o Áo nam Polo 100% 

polyester 

SL: 270 ĐG: 2.9 (USD/cái) 

Quy đổi thành VNĐ (tỷ giá hải quan ngày mở tờ khai 30/10/2023: 24.420 

VNĐ/USD) 

o Áo nam Polo 100% 

polyester 

SL: 270 ĐG: 70.818 (VNĐ/cái) 

Thuế GTGT 0%, theo hóa đơn số 1242, ký hiệu 1C23TLK, ngày 30/10/2023. 

Hạch toán nghiệp vụ 2: 

Giá vốn  

Nợ TK 632: 9.456.561 (270*35.024) 

Có TK 155_AO02: 9.456.561 

Doanh thu 

Nợ TK 131_DK: 19.120.860 

Có TK 511: 19.120.860 
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Hóa đơn nghiệp vụ 2: 

 

 Hình 2.4: Hóa đơn GTGT số 1242. 

(Nguồn: Phòng Kế toán) 
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Nghiệp vụ 3 (Phụ lục 1,4,6,7,8): Ngày 15/11/2023, xuất kho hàng nón mẫu cho 

công ty LARRY SHAPIRO. Không thu tiền khách hàng. 

o Nón mẫu SL: 8 ĐG: 3 (USD/cái) 

Quy đổi thành VNĐ (tỷ giá hải quan ngày mở tờ khai 15/11/2023: 24.190 

VNĐ/USD) 

o Nón mẫu SL: 8 ĐG: 72.570 (đ/cái) 

Thuế GTGT 0%, theo hóa đơn số 1304, ký hiệu 1C23TLK, ngày 15/11/2023. 

Hạch toán nghiệp vụ 3: 

Giá vốn 

Nợ TK 641: 227.309 ( 8*28.413,67) 

Có TK 155_NM001: 227.309 
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Hóa đơn nghiệp vụ 3: 

 

 Hình 2.5: Hóa đơn GTGT số 1304. 

(Nguồn: Phòng Kế toán) 
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Nghiệp vụ 4 (Phụ lục 1,3,4,6,7): Ngày 22/11/2023, xuất bán lô nón bèo cho công ty 

DK Bros. Thu tiền bằng hình thức chuyển khoản. 

o Nón bèo 100% 

cotton 

SL: 500 ĐG: 1.55 (USD/cái) 

Quy đổi thành VNĐ (tỷ giá hải quan ngày mở tờ khai 22/11/2023: 24.115 

VNĐ/USD) 

o Nón bèo 100% 

cotton 

SL: 500 ĐG: 37.378,25 (VNĐ/cái) 

Thuế GTGT 0%, theo hóa đơn số 1337, ký hiệu 1C23TLK, ngày 22/11/2023. 

Hạch toán nghiệp vụ 4: 

Giá vốn  

Nợ TK 632: 7.084.708 (500*14.169,42) 

Có TK 155_NON09: 7.084.708 

Doanh thu  

Nợ TK 131_DK: 18.689.125 

Có TK 511: 18.689.125 
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Hóa đơn nghiệp vụ 4: 

 

Hình 2.6: Hóa đơn GTGT số 1337. 

(Nguồn: Phòng Kế toán) 
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Nghiệp vụ 5 (Phụ lục 1,3,4,6,7): Ngày 06/12/2023, xuất bán lô hàng nón cho công 

ty Carolina Cap. Thu tiền bằng hình thức chuyển khoản. 

o Nón len 100% acrylic SL: 1.900 ĐG: 1.4 (USD/cái) 

Quy đổi thành VNĐ (tỷ giá hải quan ngày mở tờ khai 06/12/2023: 24.090 

VNĐ/USD) 

o Nón len 100% acrylic SL: 1.900 ĐG: 33.726 (VNĐ/cái) 

Thuế GTGT 0%, theo hóa đơn số 1402, ký hiệu 1C23TLK, ngày 06/12/2023. 

Hạch toán nghiệp vụ 5: 

Giá vốn  

Nợ TK 632: 50.142.300 (1900*26.390,684) 

Có TK 155_NLEN1: 50.142.300 

Doanh thu  

Nợ TK 131_CAP: 64.079.400 

Có TK 511: 64.079.400 
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Hóa đơn nghiệp vụ 5: 

 

Hình 2.7: Hóa đơn GTGT số 1402. 

(Nguồn: Phòng Kế toán) 
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Nghiệp vụ 6 (Phụ lục 1,2,5,6,7): Ngày 25/12/2023, xuất kho hàng dùng thử cho 

công ty TNHH Light Dust. Thu tiền bằng hình thức chuyển khoản. 

o Áo nữ mẫu 2 SL: 15 ĐG: 500.000 (VNĐ/cái) 

o Váy nữ mẫu 1 SL: 15 ĐG: 400.000 (VNĐ/cái) 

o Áo nữ mẫu 3 SL: 10 ĐG: 350.000 (VNĐ/cái) 

Thuế GTGT 8%, theo hóa đơn số 1479, ký hiệu 1C23TLK, ngày 25/12/2023. 

Hạch toán nghiệp vụ 6: 

Giá vốn  

Nợ TK 632: 9.342.207 

Có TK 155_ANM2: 3.925.464 (15*261.697,6) 

Có TK 155_VNM1: 2.808.936 (15*187.262,4) 

Có TK 155_ANM3: 2.607.807 (10*260.780,7) 

Doanh thu  

Nợ TK 1111: 18.360.000 

Có TK 511: 17.000.000 

Có TK 333: 1.360.000 
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Hóa đơn nghiệp vụ 6: 

 

Hình 2.8: Hóa đơn GTGT số 1479. 

(Nguồn: Phòng Kế toán) 
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+ Liên quan đến sổ kế toán: 

− Sổ nhật ký chung 

− Sổ cái  

− Sổ chi tiết các tài khoản: 131, 155, 333, 511 ,632, 641. 

+ Liên quan đến loại báo cáo kế toán, báo cáo thuế:  

− Báo cáo doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ. 

− Báo cáo kết quả hoạt động kinh doanh. 

− Bảng cân đối kế toán. 

− Báo cáo thuế giá trị gia tăng, thuế thu nhập doanh nghiệp. 

− Báo cáo công nợ phải thu. 

+ Hình thức của các chứng từ, sổ kế toán của doanh nghiệp có liên quan đến 

công việc: 

− Hình thức kế toán máy dạng ghi sổ nhật ký chung. 

+ Liên quan đến công việc kế toán khác: 

− Kế toán kho. 

− Kế toán thuế. 

− Kế toán công nợ. 

+ Cách lưu trữ hồ sơ kế toán: 

− Lưu trữ dạng file trong máy tính và USB. 

− Các phiếu xuất kho, bộ hồ sơ xuất khẩu, hóa đơn liên quan được lưu trữ theo 

tháng, đóng cuốn lưu vào kho chứng từ. 

2.3.4 Kiểm tra kết quả công việc 

+ Người kiểm tra: Kế toán trưởng. 

+ Định kỳ kiểm tra: Mỗi quý. 

+ Cách thức kiểm tra:  

− Kiểm tra sổ nhật ký chung, sổ cái. 

− Kiểm tra báo cáo kho, hàng tồn. 

2.4. Công việc khác: Xuất hóa đơn bán hàng xuất khẩu 

2.4.1 Yêu cầu công việc 

+ Làm công việc này để: 
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− Làm căn cứ xác định số tiền thuế cần nộp vào ngân sách Nhà nước. 

+ Kết quả của công việc:  

− Thực hiện nghĩa vụ đóng thuế của doanh nghiệp đối với Nhà nước. 

2.4.2 Trình tự tiến hành 

+ Lưu đồ/Sơ đồ quy trình công việc 

 

Sơ đồ 2.3: Sơ đồ quy trình công việc xuất hóa đơn. 

(Nguồn: Phòng Kế toán) 

+ Diễn giải: 

Bước 1: Nhân viên phòng Kế toán đến kho chứng từ lấy bộ hồ sơ xuất khẩu về bộ 

phận kế toán. 

Kho chứng từ 

Kèm hóa đơn với 

bộ hồ sơ xuất 

khẩu. 

In hóa đơn 

Gửi mail cho 

khách hàng 

Nhân viên P.Kế 

toán 

Xuất hóa đơn 

Bộ hồ sơ xuất 

khẩu 
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Bước 2: Dựa vào tờ khai hàng hóa xuất khẩu, tiến hành xuất hóa đơn. 

Bước 3: Sau khi xuất hóa đơn, gửi mail đến khách hàng. 

Bước 4: In hóa đơn, kèm chung với bộ hồ sơ xuất khẩu. 

Bước 5: Đưa về kho chứng từ lưu trữ. 

2.4.3 Kết quả công việc 

− Thu được đầy đủ các tài liệu, hồ sơ liên quan đến xuất khẩu. 

− Xác định được doanh thu, khoản thuế phải nộp cho Nhà nước. 

− Quản lý được công nợ. 

2.4.4 Kiểm tra kết quả công việc 

− Người kiểm tra: Kế toán trưởng. 

− Định kỳ kiểm tra: Mỗi tuần. 

− Cách thức kiểm tra: Đối chiếu giữa hóa đơn và tờ khai hàng hóa xuất khẩu. 
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CHƯƠNG 3 

NHẬN XÉT VÀ GIẢI PHÁP HOÀN THIỆN CÔNG TÁC KẾ 

TOÁN BÁN HÀNG TẠI CÔNG TY TNHH SẢN XUẤT 

THƯƠNG MẠI LAM KINH 

3.1. Sự cần thiết và yêu cầu hoàn thiện về công tác kế toán bán hàng tại công ty 

TNHH Sản xuất Thương mại Lam Kinh. 

3.1.1. Sự cần thiết 

Khi thị trường kinh tế nước ta bắt đầu hoạt động nhộn nhịp trở lại sau 

khoảng thời gian ảnh hưởng của dịch Covid 19. Để tồn tại và phát triển hơn, doanh 

nghiệp cần phải đẩy mạnh hoạt động kinh doanh bằng cách marketing nhằm tăng 

tiêu thụ sản phẩm, đáp ứng được nhu cầu, tạo lòng tin cho khách hàng và tạo được 

thương hiệu mang dấu ấn cho mình trên thương trường. Bên cạnh đó, doanh nghiệp 

cần phải tổ chức tốt công tác bán hàng, giám sát chặc c hẽ và đảm bảo tính hiệu quả 

của bộ máy kế toán bán hàng. Quản lý các chi phí hợp lý để đạt lợi nhuận tối ưu vì 

bán hàng là khâu cuối cùng, là khâu quan trọng quyết định sự tồn tại của doanh 

nghiệp. 

 Trong thời gian thực tập, được tiếp xúc và tìm hiểu thực tế tại công ty TNHH 

Sản xuất Thương mại Lam Kinh, đã giúp em hiểu rõ được sự cần thiết và tầm quan 

trọng của công tác kế toán bán hàng. Nó đem lại nhiều lợi ích cho doanh nghiệp, 

giúp cho doanh nghiệp quản lý, giám sát chặc chẽ hơn tình hình hàng hóa lưu thông 

trên thị trường, cung cấp kịp thời số liệu cho việc xác định, đánh giá kết quả bán 

hàng và lợi nhuận. Từ đó, Ban Giám đốc có thể lên kế hoạch cho chính sách bán 

hàng, chiến lược marketing phù hợp để đẩy mạnh quay vòng vốn, tránh phát sinh 

những rủi ro không đáng có.  

 Kế toán bán hàng là cũng là một mảnh ghép không thể không có trong công 

tác kế toán của doanh nghiệp. Nó là bộ phận quan trọng, cung cấp các thông tin về 

tình hình tiêu thụ sản phẩm, lợi nhuận của doanh nghiệp. Giúp cho chủ doanh 

nghiệp đưa ra các quyết định kịp thời, hợp lý và lập được các kế hoạch mới trong 

tương lai. Như vậy, việc hoàn thiện công tác kế toán nói chung và kế toán bán hàng 

nói riêng là rất cần thiết đối với mỗi doanh nghiệp. 
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3.1.2. Yêu cầu hoàn thiện 

 Phải tuân thủ Pháp luật, việc tổ chức hệ thống kế toán có thể linh hoạt, sáng 

tạo đối với từng doanh nghiệp nhưng phải nằm trong khuôn khổ của quy định Nhà 

nước. Tuân theo chế độ tài chính, chế độ kế toán hiện hành như các thông tư, chuẩn 

mực kế toán, tài khoản sử dụng, cách lập báo cáo tài chính. 

 Phải phù hợp với đặc điểm kinh doanh của doanh nghiệp. Các quy định chính 

sách Nhà nước là hướng dẫn chung, nên các doanh nghiệp có thể linh hoạt vận dụng 

chế độ kế toán phù hợp, đảm bảo tuân thủ theo chế độ kế toán hiện hành, tình hình 

kinh doanh của doanh nghiệp theo yêu cầu của Ban Giám đốc. 

 Tổ chức công tác kế toán phải khoa học, đơn giản hóa nhưng phải đạt được 

hiểu quả tối đa. Giản lược các phần việc mất nhiều thời gian gây ảnh hưởng đến quá 

trình làm việc. 

 Việc cung cấp thông tin phải chính xác, kịp thời, phù hợp để đảm bảo quá trình 

luân chuyển số liệu giữa các bộ phận có sự liên kết và liên tục. 

3.2. Giải pháp  

3.2.1. Giải pháp về công tác tổ chức bộ máy kế toán 

 Trong quá trình thực tập tại công ty công ty TNHH Sản xuất Thương mại Lam 

Kinh, từ những tiếp xúc thực tế tại đơn vị và cũng có sự so sánh với kiến thức đã 

học tại trường, em xin đề xuất một số giải pháp về công tác tổ chức bộ máy kế toán 

như sau: 

Nhân sự đa phần là những người trẻ, có nhiệt huyết với công việc, đáp ứng 

được nhiệm vụ, yêu cầu của Ban Giám đốc. Nhưng để am hiểu sâu hơn về chuyên 

môn và đạt được hiệu quả cao hơn trong công việc, doanh nghiệp nên thường xuyên 

tổ chức cho nhân viên tham gia các khóa tập huấn, đào tạo, hội thảo để năng cao 

trình độ chuyên môn giúp cho bộ máy kế toán của công ty ngày càng tốt hơn. Bên 

cạnh đó, chủ doanh nghiệp cũng nên chủ động cập nhật những thay đổi của chính 

sách kế toán giúp điều hành bộ máy dễ dàng hơn. 

Để phục vụ công việc được tốt hơn, doanh nghiệp đầu tư hơn về phần mềm 

kế toán. Và cũng định kì kiểm tra hệ thống máy tính, bảo dưỡng, sửa chữa máy in, 

máy photo, mua sắm thiết bị máy móc. Và cần phải phân rõ quyền hạn và trách 

nhiệm quyền hạn về dữ liệu máy tính để đảm bảo bảo mật thông tin công ty. 
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Để giúp công ty đảm bảo tính trung thực trong công tác kế toán, chủ doanh 

nghiệp có thể đưa ra những quyết định đúng đắn trong quá trình điều hành, doanh 

nghiệp cần phải tăng cường kiểm soát sổ sách để tránh sai sót và có hình thức xử 

phạt đối với các hành vi vi phạm. 

3.2.2. Giải pháp về công tác kế toán bán hàng tại công ty TNHH Sản xuất Thương 

mại Lam Kinh 

 Vì là doanh nghiệp sản xuất, doanh nghiệp có nhiều mặt hàng, mỗi mặt hàng 

lại có nhiều mẫu mã khác nhau. Mà trong quá trình tiêu thụ sản phẩm, doanh thu 

mỗi mặt hàng cũng khác, nhưng công ty chỉ sử dụng mỗi một TK 5112 và TK 632 

để phản ánh doanh thu cũng như giá vốn hàng bán cho tất cả các mặt hàng, mà 

không mở TK chi tiết sử dụng cho từng mặt hàng. Vì vậy, doanh nghiệp cần mở 

thêm các TK chi tiết của TK 5112 và TK chi tiết của TK 632, theo dõi từng mặt 

hàng. Ví dụ: TK 51121: Doanh thu bán nón nam 100% cotton hoặc TK 6321: Giá 

vốn hàng bán nón nam 100% cotton.  

 Doanh nghiệp vẫn chưa có các báo cáo doanh thu cho từng mặt hàng, chưa lập 

dự toán doanh thu. Doanh nghiệp cần chú ý quan tâm hơn đến vấn đề quản trị tài 

chính, có thể tổ chức bồi dưỡng kiến thức quản trị cho nhân viên kế toán hoặc tuyển 

dụng thêm một kế toán quản trị . Vì kế toán quản trị giúp Ban Giám đốc nắm bắt rõ 

hơn về thực trạng tài chính của doanh nghiệp, giúp đưa ra các quyết định về tài 

chính kịp thời, chính xác và hiệu quả hơn. Từ đó, có thể lập dự toán về doanh thu, 

lập được các báo cáo bán hàng, báo cáo doanh thu cho từng mặt hàng theo quý, theo 

năm. 
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KẾT LUẬN 

Trong thời gian thực tập, tìm hiểu thực tế tại công ty TNHH Sản xuất 

Thương mại Lam Kinh, em đã biết thêm rất nhiều kiến thức thực tiễn, củng cố thêm 

các kiến thức đã được học trong nhà trường. Từ đó, giúp em hiểu sâu những vấn đề 

lý luận, hoàn thiện hơn sự hiểu biết của mình về tổ chức công tác kế toán tại một 

doanh nghiệp, đặc biệt là phần hành kế toán bán hàng. Cũng như được sự giúp đỡ 

của các anh, chị phòng kế toán và các phòng ban có liên quan cùng với sự hướng 

dẫn nhiệt tình, kỹ lưỡng của giảng viên Th.S Võ Hữu Sang, em đã hoàn thiện bài 

khóa luận của mình. 

Tuy nhiên, do kiến thức học được ở trường cũng như trên thực tế có hạn, 

trình độ chuyên môn còn thiếu xót nhiều nên không tránh khỏi những sai xót. Em 

rất mong nhận được sự đóng góp của thầy/cô trường Đại học Nguyễn Tất Thành 

cũng như các anh, chị phòng kế toán của công ty để bài khóa luận của em được 

hoàn thiện hơn. 

Một lần nữa, em xin chân thành cảm ơn sự hướng dẫn tận tình của thầy Võ 

Hữu Sang và các anh, chị phòng kế toán công ty TNHH Sản xuất Thương mại Lam 

Kinh đã giúp đỡ em trong quá trình thực tập và hoàn thành bài khóa luận này. 
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PHỤ LỤC 

Thứ 

tự 

Phụ lục Tên phụ lục Nghiệp vụ Trang 

1 Phụ lục 1 Sổ nhật ký chung 1,2,3,4,5,6 40 - 43 

2 Phụ lục 2 Sổ chi tiết TK 1121 6 43 

3 Phụ lục 3 Sổ chi tiết TK 131 1,2,4,5 44 

4 Phụ lục 4 Sổ chi tiết TK 1551 1,2,3,4,5,6 44 - 45 

5 Phụ lục 5 Sổ chi tiết TK 333 6 45 

6 Phụ lục 6 Sổ chi tiết TK 5112 1,2,3,4,5,6 45 

7 Phụ lục 7 Sổ chi tiết TK 632 1,2,3,4,5,6 46 

8 Phụ lục 8  Sổ chi tiết TK 6417 3 46 
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Phụ lục 1 (Sổ nhật ký chung): 
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Phụ lục 2 (Sổ chi tiết TK 1111): 
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Phụ lục 3 (Sổ chi tiết TK 131): 

 

 

Phụ lục 4 (Sổ chi tiết TK 1551): 
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Phụ lục 5 (Sổ chi tiết TK 333): 

 

Phụ lục 6 (Sổ chi tiết TK 5112):  
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Phụ lục 7 (Sổ chi tiết TK 632): 

 

 

 

 

Phụ lục 8 (Sổ chi tiết 6417): 
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