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LỜI CẢM ƠN 

 Đầu tiên em xin gửi lời cảm ơn chân thành cùng với sự tri ân sâu sắc đến 

Ban Giám Hiệu nhà trường cùng toàn thể quý Thầy, Cô trường Đại học Nguyễn Tất 

Thành nói chung và quý Thầy, Cô của khoa Tài chính – Kế toán nói riêng trong 3 

năm học vừa qua đã truyền đạt cho em nhiều kiến thức quý báu. Đặt biệt em xin 

cảm ơn ThS. Trần Thanh Thế đã không ngại bỏ ra thời gian quý báu trực tiếp hướng 

dẫn, góp ý và đồng hành cùng em để em có thể hoàn thành khóa luận tốt nghiệp 

này. 

 Bên cạnh đó, em cũng xin gửi lời cảm ơn đến Ban Giám Đốc cùng toàn thể 

các Anh, Chị, Nhân viên của Ngân hàng TMCP Á Châu – PGD Nguyễn Biểu đã 

chia sẽ, giúp đỡ, đón tiếp nhiệt tình tạo mọi điều kiện thuận lợi cho em tiếp cận thực 

tế để em hoàn thành tốt khóa luận tốt nghiệp này. Đặc biệt, em xin gửi lời cảm ơn 

chân thành đến các Anh, Chị ở phòng Khách hàng Cá nhân đã tận tình chỉ dạy, giúp 

em tìm hiểu thực tế về các công tác, nghiệp vụ tại Ngân hàng cũng như hoàn thành 

tốt nhiệm vụ được giao. Chuyến đi này là hành trang giúp ích rất nhiều cho ngành 

nghề tương lai sau này của em. 

 Trong quá trình thực hiện khóa luận, em đã cố gắng nỗ lực hết mình, tuy 

nhiên không thể tránh khỏi những sai sót. Rất mong nhận được sự quan tâm, góp ý 

của các Thầy Cô và các Anh Chị để em học thêm được nhiều kinh nghiệm phục vụ 

tốt hơn công tác thực tế sau này. 

 Cuối cùng em xin kính chúc quý Thầy, Cô có thật nhiều sức khỏe, luôn luôn 

thành công trên mọi lĩnh vực và càng ngày càng được nhiều sinh viên biết đến và 

yêu quý. Chúc quý Ngân hàng càng ngày càng phát triển, các Anh Chị dồi dào sức 

khỏe và càng ngày càng thăng tiến trong sự nghiệp.  

 Xin chân thành cảm ơn. 

TP. HCM, ngày 29 tháng 08 năm 2024 

                                                                          Sinh viên 
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NHẬN XÉT 

(CỦA GIẢNG VIÊN HƯỚNG DẪN) 

1/ Trình độ lý luận: ....................................................................................................  

 ..................................................................................................................................  

 ..................................................................................................................................  

 ..................................................................................................................................  

2/ Kỹ năng nghề nghiệp:............................................................................................  

 ..................................................................................................................................  

 ..................................................................................................................................  

 ..................................................................................................................................  

3/ Nội dung báo cáo: .................................................................................................  

 ..................................................................................................................................  

 ..................................................................................................................................  

 ..................................................................................................................................  

4/ Hình thức bản báo cáo: ..........................................................................................  

 ..................................................................................................................................  

 ..................................................................................................................................  

 ..................................................................................................................................  

Điểm: ............................................  

TP. HCM, ngày……tháng……năm 2024 

                                                                        (Ký tên)  
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NHẬN XÉT 

(CỦA GIẢNG VIÊN PHẢN BIỆN) 

1/ Trình độ lý luận: ........................................................................................................  

 ......................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................  

2/ Kỹ năng nghề nghiệp: ................................................................................................  

 ......................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................  

3/ Nội dung báo cáo:......................................................................................................  

 ......................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................  

4/ Hình thức bản báo cáo: ..............................................................................................  

 ......................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................  

Điểm: ................................................  

TP. HCM, ngày……tháng……năm 2024 

                                                                                                 (Ký tên) 
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