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LỜI MỞ ĐẦU 

1. LÝ DO CHỌN ĐỀ TÀI: 

Trong xu thế toàn cầu hóa ngày càng phát triển, sự xuất hiện của ngày càng nhiều 

doanh nghiệp đã tạo ra một môi trường cạnh tranh khốc liệt. Điều này đòi hỏi các 

doanh nghiệp không chỉ phải nâng cao chất lượng sản phẩm và dịch vụ mà còn phải 

quản lý tài chính hiệu quả hơn để duy trì và phát triển. Một trong những yếu tố quan 

trọng giúp doanh nghiệp đảm bảo sự ổn định tài chính là quản lý công nợ phải thu từ 

khách hàng. Việc quản lý tốt các khoản phải thu không chỉ giúp doanh nghiệp cải 

thiện dòng tiền mà còn giảm thiểu rủi ro tài chính, đảm bảo tính thanh khoản và khả 

năng hoạt động liên tục trong bối cảnh kinh doanh đầy thách thức. Vì thế mà công ty 

phải xây dựng cho mình một kế hoạch hoạt động tốt và có hiệu quả, trong đó có sự 

đóng góp không nhỏ của bộ phận kế toán, đặc biệt là kế toán công nợ là một phần 

không thể thiếu.  

Việc quản lý và hạch toán chính xác công nợ phải thu giúp doanh nghiệp kiểm soát 

tốt dòng tiền, đảm bảo khả năng thanh khoản, và phát hiện kịp thời các rủi ro tài 

chính. Trong bối cảnh cạnh tranh ngày càng khốc liệt, việc quản lý công nợ hiệu quả 

không chỉ giúp tăng cường mối quan hệ với khách hàng mà còn nâng cao uy tín và 

khả năng hoạt động bền vững của doanh nghiệp. Do đó, nghiên cứu và phân tích 

chuyên sâu về kế toán công nợ phải thu là cần thiết để đề xuất các giải pháp tối ưu 

trong công tác quản lý tài chính doanh nghiệp. 

Việc thanh toán liên quan trực tiếp đến các khoản vốn bằng tiền khoản phải thu 

phải trả,… nên có ảnh hưởng lớn đến tình hình tài chính của công ty. Trước những 

thay đổi có thể nói là liên tục và phát triển của công ty trong mối quan hệ thanh toán 

giữa người bán và người mua ảnh hưởng trực tiếp đến tình hình tài chính của công 

ty, yêu cầu đối với kế toán công nợ cao hơn, kế toán không chỉ có nhiệm vụ ghi chép 

mà còn phải chịu trách nhiệm thu hồi nhanh các khoản nợ và hạn chế rủi ro trong 

thanh toán.  

Xuất phát từ thực tế trên, đồng thời nhận thức rõ tầm quan trọng của kế toán công 

nợ nên em quyết định chọn đề tài: “Kế toán công nợ phải thu khách hàng tại Công 

ty Cổ Phần Đại Lực Đồng Nai” để thực hiện chuyên đề khóa luận tốt nghiệp của 

mình. 
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2. MỤC TIÊU CỦA ĐỀ TÀI: 

- Nghiên cứu thực trạng các khoản phải thu và quản lý công nợ phải thu tại Công ty 

Cổ Phần Đại Lực Đồng Nai. 

- Đề xuất một số giải pháp nhằm hoàn thiện công tác kế toán phải thu tại Công ty 

Cổ Phần Đại Lực Đồng Nai. 

3. ĐỐI TƯỢNG VÀ PHẠM VI NGHIÊN CỨU: 

- Đối tượng nghiên cứu: Công tác kế toán công nợ phải thu khách hàng tại Công ty 

Cổ Phần Đại Lực Đồng Nai. Các chứng từ, tài liệu liên quan phải thu của tháng 1 

năm 2024, các thông tin ở báo cáo tài chính năm 2023 và các thông tin liên quan 

đến Công ty Cổ Phần Đại Lực Đồng Nai 

- Phạm vi nghiên cứu: Các nghiệp vụ kinh tế và nghiệp vụ kế toán công nợ phải thu 

khách hàng phát sinh thường xuyên và phức tạp. Tuy nghiên do giới hạn về thời 

gian và trình độ của bản thân cũng như quy mô của đề tài này chỉ tập trung nghiên 

cứu các nghiệp vụ kế toán công nợ phải thu khách hàng trên cơ sở số liệu thu được 

của tháng 1 năm 2024. 

4. PHƯƠNG PHÁP NGHIÊN CỨU: 

- Trao đổi với các phòng ban lãnh đạo công ty để xin được thông tin cần thiết 

- Thu thập số liệu thực tế của công ty thông qua các báo cáo tài chính, sổ cái các tài 

khoản liên quan cũng một số tài liệu khác.  

- Tham khảo thêm thông tin từ internet, một số văn bản quy định chế độ kế toán tài 

chính hiện hành. 

5. KẾT QUẢ ĐẠT ĐƯỢC: 

- Thực hiện được các nghiệp vụ phát sinh liên quan đến công nợ phải thu khách 

hàng.  

- Biết được cách hạch toán công nợ phải thu khách hàng tại công ty.  

- Đưa ra được giải pháp khắc phục nhằm hoàn thiện hệ thống kế toán công nợ phải 

thu khách hàng của công ty ngày càng hiệu quả hơn. 

6. KẾT CẤU BÁO CÁO: 

Khóa luận tốt nghiệp gồm 3 chương: 

CHƯƠNG 1: Cơ Sở Lý Luận Về Kế Toán Công Nợ Phải Thu Khách Hàng 
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CHƯƠNG 2: Thực Trạng Công Việc Kế Toán Công Nợ Phải Thu Khách Hàng 

Tại Công Ty Cổ Phần Đại Lực Đồng Nai 

CHƯƠNG 3: Nhận Xét Và Giải Pháp Hoàn Thiện Công Tác Kế Toán Công Nợ 

Phải Thu Khách Hàng Tại Công Ty Cổ Phần Đại Lực Đồng Nai 

7. CAM KẾT: 

Em xin cam đoan bài khóa luận này là công trình nghiên cứu của riêng em, được 

thực hiện dưới sự hướng dẫn của thầy Vương Sỹ Giao và sự hỗ trợ từ các nguồn tài 

liệu đã được trích dẫn đầy đủ trong bài. Em xin cam kết rằng toàn bộ nội dung trong 

bài là trung thực, không sao chép từ bất kỳ nguồn nào mà không có sự cho phép hoặc 

trích dẫn rõ ràng. Nếu có bất kỳ sai sót hoặc vi phạm nào, em xin hoàn toàn chịu trách 

nhiệm. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


