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2.2 THỰC TRẠNG HIỆN TẠI VỀ CHO VAY KHÁCH HÀNG CÁ NHÂN. .... 19 

2.2.1 Tình hình hoạt động kinh doanh tại chi nhánh. ............................................ 20 

2.2.2 THỰC TRẠNG VỀ HOẠT ĐỘNG CHO VAY TIÊU DÙNG KHÁCH 

HÀNG CÁ NHÂN TẠI NGÂN HÀNG TMCP BẮC Á - CHI NHÁNH ĐỒNG 

NAI. ....................................................................................................................... 22 
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BĐS Bất động sản 

CCCD Căn cước công dân 

CV Chuyên viên 

CVTD Chuyên viên thẩm định 

ĐVKD Đơn vị kinh doanh 

GTCG Giấy tờ có giá 

HĐTD Hợp đồng tín dụng 

HTTD Hỗ trợ tín dụng 

KH Khách hàng 

KHCN Khách hàn cá nhân 

NHTM Ngân hàng thương mại 

PKD Phòng kinh doanh 

PTĐ Phòng thẩm định 

QHKH Quan hệ khách hàng 

STK Sổ tiết kiệm 

TCTD Tổ chức tín dụng 

TMCP Thương mại cổ phần 

TSĐB Tài sản đảm bảo 

TSĐB Tài sản đảm bảo 

 

  


