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 TỔNG QUAN VỀ CƠ SỞ LÝ THUYẾT KẾ TOÁN BÁN HÀNG
1.1. Cơ sở lý thuyết về kế toán bán hàng

1.1.1.Khái niệm về bán hàng và kế toán bán hàng
“Bán hàng là khâu cuối cùng trong quá trình hoạt động kinh doanh của các doanh

nghiệp thương mại. Bán hàng là việc chuyển quyền sở hữu về hàng hóa, dịch vụ cho

khách hàng, doanh nghiệp thu được tiền hoặc được quyền thu tiền hay một loại hàng

hóa khác và hình thành doanh thu bán hàng. 

Dưới góc độ kinh tế đây là hoạt động nhằm thực hiện giá trị của sản phẩm hàng hóa

(thay đổi hình thái từ hàng sang tiền) trên cơ sở thỏa mãn nhu cầu của người tiêu dùng

về mặt giá trị sử dụng, nhờ đó người sản xuất (hay người bán) đạt được các mục tiêu

của mình. Dưới góc độ hoạt động thương mại đây là một mắt xích trong chu kỳ kinh

doanh của doanh nghiệp, bán hàng là việc chuyển dịch quyền sở hữu hàng hóa cho

người mua đồng thời thu được tiền hàng hoặc được quyền thu tiền bán hàng”. 

https://luatduonggia.vn/cac-phuong-thuc-ban-hang-trong-doanh-nghiep-thuong-mai) 

1.1.2 Khái niệm kế toán bán hàng 
“Kế toán bán hàng (trong tiếng Anh gọi là Sales Accountant) là vị trí kế toán đảm nhận

toàn bộ các nghiệp vụ liên quan đến quản lý hóa đơn bán hàng bao gồm: ghi nhận hóa

đơn bán hàng, ghi chép sổ chi tiết doanh thu, thuế giá trị gia tăng, lập các báo cáo bán

hàng và những báo cáo liên quan khác theo yêu của cầu doanh nghiệp.  

• Vai trò của kế toán bán hàng:

- Kế toán bán hàng cung cấp những thông tin và số liệu bán hàng để giúp cho ban lãnh

đạo doanh nghiệp nắm được tình hình doanh số, tài chính, từ đó đề ra những chiến lược

kinh doanh hiệu quả trong tương lai. 

- Báo cáo số liệu mà kế toán bán hàng cung cấp còn cho thấy được kết quả bán hàng,

tình hình chênh lệch giữa khâu sản xuất và khâu bán hàng. 

• Nhiệm vụ của kế toán bán hàng:
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- Cập nhật giá bán, số lượng hàng hóa

- Quản lý hóa đơn, chứng từ liên quan đến nghiệp vụ bán hàng

- Kiểm kê và cập nhật số liệu hàng hóa trong kho 

- Theo dõi tình hình công nợ bán hàng

 Phân loại kế toán bán hàng 

- Bán buôn 

+ Bán hàng qua kho : 

Giao hàng: Doanh nghiệp xuất kho hàng hóa giao cho người đại diện bên mua trực tiếp

tại kho. 

Chuyển hàng : khi xuất kho hàng doanh nghiệp sẽ dùng phương tiện của mình hoặc

thuê bên ngoài để giao hàng cho bên mua. Chi phí vận chuyển sẽ do 2 bên thỏa thuận

trong hợp đồng 

+ Vận chuyển thẳng: doanh nghiệp mua hàng chuyển hàng trực tiếp đến khách hàng

mà không cần đưa hàng về nhập kho. 

- Bán lẻ

+ Thu tiền tập trung : Khách hàng tự do lựa chọn hàng và mang đến quầy để thanh

toán. Nhiên viên bán hàng sẽ kiểm kê xuất hóa đơn và thu tiền hàng của khách

 + Thu tiền không tập trung :Nhân viên giao hàng cho khách chưa thu tiền, sau này

khách sẽ thanh toán sau”. (https://www.meinvoice.vn/tin-tuc/16100/ke-toan-ban-hang-

la-gi)

1.1.3 Khái niệm doanh thu 
“Doanh thu là tổng giá trị các lợi ích kinh tế doanh nghiệp thu được trong kỳ kế toán,

phát sinh từ các hoạt động sản xuất, kinh doanh thông thường của doanh nghiệp, góp

phần làm tăng vốn chủ sở hữu. 

Các khoản giảm trừ doanh thu 

 Các khoản giảm trừ doanh thu là các khoản được điều chỉnh giảm trừ vào doanh

thu bán hàng, cung cấp dịch vụ phát sinh trong kỳ. 

 Chiết khấu thương mại: Là khoản doanh nghiệp bán giảm giá niêm yết cho

khách hàng mua hàng với khối lượng lớn. 
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 Giảm giá hàng bán: Là khoản giảm trừ cho người mua do hàng hóa kém phẩm

chất, sai quy cách hoặc lạc hậu thị hiếu. 

 Chiết khấu thanh toán: Là khoản tiền người bán giảm trừ cho người mua, do

người mua thanh toán tiền mua hàng trước thời hạn theo hợp đồng. 

 Hàng bán bị trả lại: Là giá trị khối lượng hàng bán đã xác định là tiêu thụ bị

khách hàng trả lại và từ chối thanh toán. 

Điều kiện ghi nhận doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ 

Doanh thu bán hàng: 

➢ Doanh nghiệp đã chuyển giao phần lớn rủi ro và lợi ích gắn liền với quyền sở hữu

sản phẩm, hàng hóa cho người mua.

Doanh nghiệp không còn nắm giữ quyền quản lý hàng hóa như người sở hữu hàng hóa

hoặc quyền kiểm soát hàng hóa. 

➢ Doanh thu được xác định tương đối chắc chắn. 

➢ Doanh nghiệp đã thu được hoặc sẽ thu được lợi ích kinh tế từ giao dịch bán hàng. 

➢ Xác định được các chi phí liên quan đến giao dịch bán hàng. Doanh thu cung cấp

dịch vụ: 

➢ Doanh thu được xác định tương đối chắc chắn. 

➢ Có khả năng thu được lợi ích kinh tế từ giao dịch cung cấp dịch vụ đó. 

➢ Xác định được phần công việc đã hoàn thành vào ngày lập Bảng Cân đối kế toán. 

➢ Xác định được chi phí phát sinh cho giao dịch và chi phí để hoàn thành giao dịch

cung cấp  dịch  vụ”.(thuvienphapluat.vn/phap-luat-doanh-nghiep/bai-viet/huong-dan-

thuc-hien-chuan-muc-ke-toan-so-14-doanh-thu-va-thu-nhap-khac-3501.html)

1.1.4 Khái niệm giá vốn hàng bán 
“Giá vốn hàng bán là toàn bộ chi phí để tạo ra một sản phẩm, nó liên quan đến quá

trình bán hàng bao gồm giá vốn hàng xuất kho, chi phí bán hàng, chi phí quản lý doanh

nghiệp. Sự hình thành giá vốn hàng bán được phân biệt ở giai đoạn khác nhau trong

quá trình sản xuất như: 

- Giá vốn hàng tại điểm mua hàng hóa hay còn gọi là giá trị mua thực tế. 
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- Đối với các công ty thương mại, giá vốn hàng bán là tổng các chi phí để hàng có mặt

tại kho gồm giá mua từ nhà cung cấp, bảo hiểm, VAT, phí vận chuyển,… 

- Đối với các công ty sản xuất, tổng chi phí sẽ nhiều hơn vì đầu vào chỉ là nguyên liệu

tạo thành sản phẩm. 

- Giá vốn hàng bán còn thay đổi phụ thuộc vào các quy định theo hợp đồng với bên

cung cấp. Do một số nhà cung cấp sẽ cộng các khoản phí như vận chuyển, thuế, bảo

hiểm,… vào giỏ hàng. Sự hình thành giá vốn bán hàng được phân biệt ở nhiều giai

đoạn khác nhau trong quá trình sản xuất: 

- Giá vốn bán hàng tại điểm mua hàng hóa hay còn gọi là giá trị mua thực tế. 

- Giá vốn bán hàng là tổng các chi phí để hàng có mặt tại kho gồm giá mua từ nhà cung

cấp, bảo hiểm, VAT, phí vận chuyển,… đối với các công ty thương mại. 

- Đối với các công ty sản xuất, tổng chi phí sẽ nhiều hơn vì đầu vào chỉ là nguyên liệu

tạo thành phẩm”. (https://luatvietnam.vn)

1.2. Luật, nghị định, thông tư, chuẩn mực:

1.2.1. Luật kế toán
“Luật số 88/2015/QH13: Quy định về Luật Kế toán, tổ chức bộ máy kế toán,

người làm kế toán, hoạt động kinh doanh dịch vụ kế toán. Căn cứ Hiến pháp nước

Cộng hoà xã hội chủ nghĩa Việt Nam. Quốc hội ban hành Luật kế toán.

Luật kế toán số 13/2008/QH12: Luật thuế GTGT. Luật này quy định về phương

pháp tính thuế, khấu trừ và hoàn thuế GTGT. Nội dung khoản này được sửa đổi bởi

Khoản 3 Điều 1 Luật thuế GTGT sửa đổi năm 2013. Khoản này được hướng dẫn bởi

Điều 9 Thông tư 219/2013/TT-BTC có hiệu lực thi hành từ ngày 01 tháng 01 năm

2014”

(Https://thưvienphapluat.vn).

1.2.2. Chuẩn mực kế toán
“Chuẩn mực kế toán VAS 01 – Chuẩn mực chung ban hành và công bố theo

quyết định số 165/2002/QĐ-BTC ngày 31 tháng 12 năm 2002 của Bộ trưởng Bộ Tài

chính, và có hiệu lực thi hành từ ngày 01/01/2003.
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VAS 01: Nêu những nguyên tắc kế toán cơ bản: nguyên tắc phù hợp việc ghi

nhận doanh thu và chi phí phải phù hợp với nhau. Khi ghi nhận một khoản doanh thu

thì phải ghi nhận một khoản chi phí tương ứng có liên quan đến việc tạo ra doanh thu

đó. Chi phí tương ứng với doanh thu gồm chi phí của kỳ tạo ra doanh thu và chi phí

của các kỳ trước hoặc chi phí phải trả nhưng liên quan đến doanh thu của kỳ đó.

Nguyên tắc thận trọng là việc xem xét, cân nhắc, phán đoán cần thiết để lập các ước

tính kế toán trong các điều kiện không chắc chắn.

Chuẩn mực kế toán VAS 02 – Hàng tồn kho Ban hành và công bố theo Quyết

định số 149/2001/QĐ-BTC ngày 31 tháng 12 năm 2001 của Bộ trưởng Bộ Tài chính,

và có hiệu lực thi hành từ ngày 01/01/2003.

VAS 02: Quy định và hướng dẫn các nguyên tắc và phương pháp kế toán hàng

tồn kho gồm: xác định giá trị và kế toán hàng tồn kho vào chi phí; ghi giảm giá trị hàng

tồn kho cho phù hợp với giá trị thuần có thể thực hiện được và phương pháp tính giá trị

hàng tồn kho làm cơ sở ghi sổ kế toán và lập báo cáo tài chính.

Xác định giá trị hàng tồn kho: hàng tồn kho được tính theo giá gốc. Trường hợp giá trị

thuần có thể thực hiện được thấp hơn giá gốc thì phải tính theo giá trị thuần có thể thực

hiện được. Giá gốc hàng tồn kho bao gồm: chi phí mua, chi phí chế biến và các chi phí

liên quan trực tiếp khác phát sinh để có được hàng tồn kho ở địa điểm và trạng thái

hiện tại.

Việc tính giá trị hàng tồn kho được áp dụng theo một trong các phương pháp sau:

 Phương pháp tính theo giá đích danh được áp dụng đối với doanh nghiệp có ít

loại mặt hàng hoặc mặt hàng ổn định và nhận diện được.

 Theo phương pháp bình quân gia quyền (liên hoàn, cuối kỳ) giá trị của từng loại

hàng tồn kho được tính theo giá trị trung bình của từng loại hàng tồn kho tương

tự đầu kỳ và giá trị từng loại hàng tồn kho được mua hoặc sản xuất trong kỳ.

Giá trị trung bình có thể được tính theo thời kỳ hoặc vào mỗi khi nhập một lô

hàng về, phụ thuộc vào tình hình của doanh nghiệp.

 Phương pháp nhập trước, xuất trước (FIFO) áp dụng dựa trên giả định là hàng

tồn kho được mua trước hoặc sản xuất trước thì được xuất trước, và hàng tồn
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kho còn lại cuối kỳ là hàng tồn kho được mua hoặc sản xuất gần thời điểm cuối

kỳ. Theo phương pháp này thì giá trị hàng xuất kho được tính theo giá của lô

hàng nhập kho ở thời điểm đầu kỳ hoặc gần đầu kỳ, giá trị của hàng tồn kho

được tính theo giá của hàng nhập kho ở thời điểm cuối kỳ hoặc gần cuối kỳ còn

tồn kho.

Chuẩn mực kế toán VAS 14 – Doanh thu và thu nhập khác Ban hành và công bố

theo Quyết định số 149/2001/QĐ-BTC ngày 31 tháng 12 năm 2001 của Bộ trưởng Bộ

Tài chính và có hiệu lực thi hành từ ngày 01/01/2002.

           Doanh thu được xác định theo giá trị hợp lý của các khoản đã thu hoặc sẽ thu

được. Doanh thu phát sinh từ giao dịch được xác định bởi thỏa thuận giữa doanh

nghiệp với bên mua hoặc bên sử dụng tài sản. Nó được xác định bằng giá trị hợp lý của

các khoản đã thu được hoặc sẽ thu được sau khi trừ (-) các khoản chiết khấu thương

mại, chiết khấu thanh toán, giảm giá hàng bán và giá trị hàng bán bị trả lại. Đối với các

khoản tiền hoặc tương đương tiền không được nhận ngay thì doanh thu được xác định

bằng cách quy đổi giá trị danh nghĩa của các khoản sẽ thu được trong tương lai về giá

trị thực tế tại thời điểm ghi nhận doanh thu theo tỷ lệ lãi suất hiện hành. Giá trị thực tế

tại thời điểm ghi nhận doanh thu có thể nhỏ hơn giá trị danh nghĩa sẽ thu được trong

tương lai.

Khi hàng hóa hoặc dịch vụ được trao đổi để lấy hàng hóa hoặc dịch vụ tương tự về bản

chất và giá trị thì việc trao đổi đó không được coi là một giao dịch tạo ra doanh thu.

Chuẩn mực kế toán VAS 21 – Trình bày báo cáo tài chính Ban hành và công bố

theo Quyết định số 234/2003/QĐ-BTC ngày 31 tháng 12 năm 2003 của Bộ trưởng Bộ

Tài chính và có hiệu lực thi hành từ ngày 15/02/2004.

VAS 21: Báo cáo tài chính phản ánh theo một cấu trúc chặt chẽ tình hình tài

chính, kết quả kinh doanh của một doanh nghiệp. Mục đích của báo cáo tài chính là

cung cấp các thông tin về tình hình tài chính, tình hình kinh doanh và các luồng tiền

của một doanh nghiệp, đáp ứng nhu cầu hữu ích cho số đông những người sử dụng
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trong việc đưa ra các quyết định kinh tế. Để đạt mục đích này báo cáo tài chính phải

cung cấp những thông tin của một doanh nghiệp về:

 Tài sản;

 Nợ phải trả;

 Vốn chủ sở hữu;

 Doanh thu, thu nhập khác, chi phí, lãi và lỗ;

 Các luồng tiền.

Các thông tin này cùng với các thông tin trình bày trong Bản thuyết minh báo cáo tài

chính giúp người sử dụng dự đoán được các luồng tiền trong tương lai đặc biệt là thời

điểm, mức độ chắc chắn của việc tạo ra các luồng tiền và các khoản tương đương tiền. 

Nguyên tắc ghi nhận doanh thu bán hang
 Doanh thu bán hàng được ghi nhận khi đồng thời thỏa mãn tất cả năm điều kiện sau: 

 Chuyển giao rủi ro và lợi ích: Doanh nghiệp đã chuyển giao phần lớn rủi

ro và lợi ích gắn liền với quyền sở hữu sản phẩm hoặc hàng hóa cho

người mua. 

 Không còn quyền quản lý và kiểm soát: Doanh nghiệp không còn nắm

giữ quyền quản lý hàng hóa như người sở hữu hàng hóa hoặc quyền kiểm

soát hàng hóa. 

 Xác định doanh thu chắc chắn: Doanh thu được xác định tương đối chắc

chắn. + Lợi ích kinh tế: Doanh nghiệp đã thu được hoặc sẽ thu được lợi

ích kinh tế từ giao dịch bán hàng. 

 Xác định chi phí liên quan: Xác định được chi phí liên quan đến giao

dịch bán hàng. 

 Các trường hợp không ghi nhận doanh thu Chịu phần lớn rủi ro: Nếu

doanh nghiệp vẫn còn chịu phần lớn rủi ro gắn liền với quyền sở hữu

hàng hóa thì không được coi là hoạt động bán hàng và doanh thu không

được ghi nhận. Ví dụ về các trường hợp này bao gồm: Doanh nghiệp phải

đảm bảo tài sản hoạt động bình thường ngoài điều khoản bảo hành thông

thường. Việc thanh toán tiền bán hàng chưa chắc chắn, phụ thuộc vào
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người mua. Hàng hóa còn chờ lắp đặt và việc lắp đặt là một phần quan

trọng của hợp đồng. Người mua có quyền hủy bỏ việc mua hàng theo hợp

đồng. 

 Ghi nhận doanh thu khi chịu một phần nhỏ rủi ro Doanh thu được ghi

nhận nếu doanh nghiệp chỉ còn chịu một phần nhỏ rủi ro, ví dụ như giữ

giấy tờ quyền sở hữu để đảm bảo nhận đủ khoản thanh toán. 

 Điều kiện đảm bảo lợi ích kinh tế Doanh thu chỉ được ghi nhận khi đảm

bảo doanh nghiệp nhận được lợi ích kinh tế từ giao dịch. Nếu lợi ích kinh

tế còn phụ thuộc yếu tố không chắc chắn thì chỉ ghi nhận doanh thu khi

yếu tố này đã được xử lý xong. 

 Nguyên tắc phù hợp doanh thu và chi phí Doanh thu và chi phí liên quan

tới cùng một giao dịch phải được ghi nhận đồng thời theo nguyên tắc phù

hợp. Chi phí liên quan, bao gồm cả chi phí phát sinh sau ngày giao hàng

như chi phí bảo hành, thường được xác định chắc chắn khi các điều kiện

ghi nhận doanh thu được thỏa mãn. Các khoản tiền nhận trước của khách

hàng không được ghi nhận là doanh thu mà ghi nhận là khoản nợ phải trả.

(https://chinhphu.vn/default.aspx?pageid=27160&docid=11581)

1.2.3. Thông tư nghị định
“Thông tư số 200/2014/TT-BTC của Bộ Tài chính: Hướng dẫn Chế độ kế toán Doanh

nghiệp được ban hành 22/12/2014

Kết cấu và nội dung phản ánh của tài khoản 511-Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch

vụ.

Bên Nợ:

– Các khoản thuế gián thu phải nộp (GTGT, TTĐB, XK, BVMT);

– Doanh thu hàng bán bị trả lại kết chuyển cuối kỳ;

– Khoản giảm giá hàng bán kết chuyển cuối kỳ;

– Khoản chiết khấu thương mại kết chuyển cuối kỳ;

– Kết chuyển doanh thu thuần vào tài khoản 911 "Xác định kết quả kinh doanh".
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Bên Có: Doanh thu bán sản phẩm, hàng hoá, bất động sản đầu tư và cung cấp dịch vụ

của doanh nghiệp thực hiện trong kỳ kế toán.

– Tài khoản 5111 - Doanh thu bán hàng hoá: Tài khoản này dùng để phản ánh

doanh thu và doanh thu thuần của khối lượng hàng hoá được xác định là đã bán

trong một kỳ kế toán của doanh nghiệp. Tài khoản này chủ yếu dùng cho các

ngành kinh doanh hàng hoá, vật tư, lương thực,...

– Tài khoản 5112 - Doanh thu bán các thành phẩm: Tài khoản này dùng để phản

ánh doanh thu và doanh thu thuần của khối lượng sản phẩm (thành phẩm, bán

thành phẩm) được xác định là đã bán trong một kỳ kế toán của doanh nghiệp.

Tài khoản này chủ yếu dùng cho các ngành sản xuất vật chất như: Công nghiệp,

nông nghiệp, xây lắp, ngư nghiệp, lâm nghiệp,...

    Theo Điều 79 (Doanh thu) Thông tư 200/2014/TT-BTC ban hành ngày 22/12/2014. 

Doanh nghiệp chỉ ghi nhận doanh thu bán hàng khi đồng thời thỏa mãn các điều kiện

sau:

– Doanh nghiệp đã chuyển giao phần lớn rủi ro và lợi ích gắn liền với quyền sở

hữu sản phẩm, hàng hóa cho người mua;

– Doanh nghiệp không còn nắm giữ quyền quản lý hàng hóa như người sở hữu

hoặc quyền kiểm soát hàng hóa;

– Doanh thu được xác định tương đối chắc chắn. Khi hợp đồng quy định người

mua được quyền trả lại sản phẩm, hàng hoá, đã mua theo những điều kiện cụ

thể, doanh nghiệp chỉ được ghi nhận doanh thu khi những điều kiện cụ thể đó

không còn tồn tại và người mua không được quyền trả lại sản phẩm, hàng hoá

(trừ trường hợp khách hàng có quyền trả lại hàng hóa dưới hình thức đổi lại để

lấy hàng hóa, dịch vụ khác);

– Doanh nghiệp đã hoặc sẽ thu được lợi ích kinh tế từ giao dịch bán hàng;

– Xác định được các chi phí liên quan đến giao dịch bán hàng.

– Doanh thu được xác định tương đối chắc chắn. Khi hợp đồng quy định người

mua được quyền trả lại dịch vụ đã mua theo những điều kiện cụ thể, doanh
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nghiệp chỉ được ghi nhận doanh thu khi những điều kiện cụ thể đó không còn

tồn tại và người mua không được quyền trả lại dịch vụ đã cung cấp;

– Doanh nghiệp đã hoặc sẽ thu được lợi ích kinh tế từ giao dịch cung cấp dịch vụ

đó;

– Xác định được phần công việc đã hoàn thành vào thời điểm báo cáo;

– Xác định được chi phí phát sinh cho giao dịch và chi phí để hoàn thành giao

dịch cung cấp dịch vụ đó.

     Theo Điều 5, Doanh thu chịu thuế,Thông tư 78/2014/TT-BTC ban hành ngày

18/06/2014.

– Doanh thu để tính thu nhập chịu thuế là toàn bộ tiền bán hàng hóa, tiền gia công,

tiền cung cấp dịch vụ bao gồm cả khoản trợ giá, phụ thu, phụ trội mà doanh

nghiệp được hưởng không phân biệt đã thu được tiền hay chưa thu được tiền.

– Đối với doanh nghiệp nộp thuế giá trị gia tăng theo phương pháp khấu trừ thuế

là doanh thu chưa bao gồm thuế giá trị gia tăng.

– Đối với doanh nghiệp nộp thuế giá trị gia tăng theo phương pháp trực tiếp trên

giá trị gia tăng là doanh thu bao gồm cả thuế giá trị gia tăng.

Trường hợp doanh nghiệp có hoạt động kinh doanh dịch vụ mà khách hàng trả

tiền trước cho nhiều năm thì doanh thu để tính thu nhập chịu thuế được phân bổ cho số

năm trả tiền trước hoặc được xác định theo doanh thu trả tiền một lần. Trường hợp

doanh nghiệp đang trong thời gian hưởng ưu đãi thuế việc xác định số thuế được ưu đãi

phải căn cứ vào tổng số thuế thu nhập doanh nghiệp phải nộp của số năm thu tiền trước

chia (:) cho số năm thu tiền trước”. (Https://thưvienphapluat.vn)
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CHƯƠNG 2 

THỰC TRẠNG CÔNG TÁC KẾ TOÁN BÁN HÀNG TẠI CÔNG
TY CỔ PHẦN XUẤT NHẬP KHẨU ĐẦU TƯ PHONG NAM

2.1 Giới thiệu về công ty Cổ Phần Xuất Nhập Khẩu Đầu Tư Phong Nam

2.1.1 Thông tin về công ty
Bảng 2.1: Thông tin công ty

Logo

Tên giao dịch tiếng Việt CÔNG TY CỔ PHẦN XUẤT NHẬP KHẨU

ĐẦU TƯ PHONG NAM

Địa chỉ Tầng 3, Tòa Nhà ACM, 96 Cao Thắng, Phường

04, Quận 3, Thành phố Hồ Chí Minh, Việt Nam

Mã số thuế 0315816377

Người đại diện pháp luật Trần Thị Ngọc Thư

Ngày thành lập 01-08-2019

Vốn điều lệ 20.000.000.000

Số điện thoại 0943 847 272

Email phongnamhcm@gmail.com

Ngành nghề kinh doanh Mua bán Dầu Do 0.05 S-II
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2.1: Văn phòng công ty Phong Nam (Nguồn: Tác giả)
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2.1.2 Sơ đồ tổ chức công ty                   

Sơ đồ 2.1:Sơ đồ tổ chức công ty (Nguồn: Công Ty Cổ Phần Xuất Nhập 

Khẩu Đầu Tư Phong Nam)

 Giám đốc: Là người đại diện của công ty tiến hành chỉ đạo điều phối công ty,

lựa chọn các chính sách phù hợp với công ty. Là người đại diện ký kết các hợp

đồng mua bán giải quyết các vấn đề nan giải đồng thời là người chịu trách

nhiệm toàn bộ hoạt động kinh doanh của công ty, quản lí ngăn chặn các vấn đề

gian lận.

 Bộ phận kinh doanh: thu thập cá thông tin, quan sát thị trường xây dựng các

chiến lượt bán hàng lựa chọn các khách hàng và đưa ra phương pháp bán hàng

hỗ trợn khach hàng và lập hợp đồng.

 Bộ Phận kế toán: Kiểm tra hướng dẫn chế độ kế toán; lập, thu nhập, rà soát các

chứng từ, cung cấp các dữ liệu và tài liệu báo cáo bảo quản lưu trữ chứng từ.

 Bộ phận vận chuyển: Là người trực tiếp chịu trách nhiệm nhận hàng và chuyển

giao cho khách hàng, chuyển đúng nơi mà khách hàng đã ý nhận trên hợp đồng.

2.2 Tổ chức hệ thống kế toán

2.2.1 Sơ đồ tổ chức phòng kế toán
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Sơ đồ 2.2: Sơ đồ tổ chức bộ máy kế toán công ty (Nguồn: Phòng kế toán)

2.2.2 Công việc và nhiệm vụ của từng chức danh tại phòng kế toán

 Kế toán trưởng: Nguyễn Thị Phương Thảo

Là người có chức vụ cao trong bộ phận kế toán của công ty chỉ đạo, kiểm tra

công việc của thống của công ty, là người liên quan đến các nghiệp vụ phát sinh,

ký các hồ sơ chứng từ đồng thời cũng là người trực tiếp chịu trách nhiệm với

Nhà nước và Giám đốc về tình hình tài chính công ty.

 Kế toán bán hàng, Kế toán kho: Nguyễn Thị Dương

Có nhiệm vụ tiếp nhận các hoá đơn đặt hàng từ khách hàng, kiểm tra đối chiếu

thông tin khách hàng trên hợp đồng là người nhập dữ liệu vào phần mềm, phát

hành hoá đơn GTGT, quản lý và theo dõi số lượng bán ra và tồn kho, trực tiếp

tiếp nhận các hoá đơn chứng từ lưu trữ toàn bộ hồ sơ của khách hàng. 

 Kế toán thuế: Dương Thị  Minh Ngà

Là người phụ trách tính thuế, triển khai cập nhật thuế, tính toán kê khai báo cáo

thuế hàng kỳ của doanh nghiệp và khai thuế đối với nhà nước.

 Kế tổng hợp: Lê Thị Bích Hạnh

Có trách nhiệm lập báo cáo tài chính, tính lương và bảo hiểm xã hội cho nhân

viên điều hành các công việc của các kế toán khác.

 Kế toán công nợ, thủ quỹ: Nguyễn Thái Đại Lực

Quản lí giám sát các khoản thu, theo dõi kiểm tra công nợ phải thu và phải trả

phản ánh các công nợ với khách hàng ghi chép sổ cái. quản lí các nguồn tiền

nhập quỹ và ghi sổ quỹ.

2.2.3 Các đặc điểm và chính sách kế toán về tổ chức kế toán của công ty
– Chế độ kế toán: Theo Thông tư số 200/2014/TT- BTC ngày 22/12/2014.
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– Hình thức kế toán: Ghi sổ kế toán là Nhật ký chung với sự hỗ trợ (Phần mềm

Misa).

– Hình thức sở hữu vốn: Vốn tư nhân 

– Hệ thống tài khoản: Theo Thông tư 200/2014/TT-BTC ngày 22/12/2014 của Bộ

tài chính

– Phương pháp tính giá vốn hàng tồn kho theo phương pháp bình quân gia quyền

cuối kỳ.

– Niên độ kế toán: Được xác định theo năm tài chính bắt đầu từ ngày 01/01 và kết

thúc vào ngày 31/12 hàng năm trùng với năm dương lịch.

 Đơn vị tiền tệ: Việt Nam đồng (VND). 

 Phương  pháp  áp  dụng  thuế  GTGT:  Phương  pháp  kê  khai  thuế  GTGT theo

phương pháp khấu trừ.

 Các mức thuế suất công ty áp dụng: Thuế GTGT là 10% theo quy định hiện

hành.

 Phương pháp khấu hao tài sản cố định: tài sản cố định theo phương pháp đường

thẳng.

 Hệ  thống  chứng  từ:  Công  ty  sử  dụng  hệ  thống  chứng  từ  theo  thông  tư

200/2014/TT-BTC của bộ tài chính ban hành bao gồm:

 Phiếu thu, phiếu chi.

 Hóa đơn giá trị gia tăng.

 Giấy báo nợ, giấy báo có.

 Bảng sao kê tài khoản ngân hàng.

 Đơn đặt hàng

 Phiếu nhập kho, phiếu xuất kho.
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2.3 Công việc kế toán bán hàng tại công ty Cổ Phần Xuất Nhập Khẩu Đầu Tư 
Phong Nam:

2.3.1 Yêu cầu của công việc kế toán bán hàng
– Cung cấp thông tin về doanh thu, giá vốn hàng bán của công ty cho ban lãnh

đạo.

– Sắp xếp hồ sơ, hợp đồng khách hàng, lưu file chứng từ, thực hiện các nghiệp vụ

kế toán tại công ty.

– Ghi nhận từng nghiệp vụ trên hoá đơn và cập nhật vào phần mềm kiểm tra số

liệu của từng hoá đơn.

– Tính toán doanh thu bán hàng, thuế GTGT đầu ra của hàng hoá, từng hóa đơn

khách hàng. 

– Theo dõi từng hợp đồng của khách hàng, tính toán chiết khấu cho khách hàng

đảm bảo cho việc thực hiện các chính sách kinh doanh được hiệu quả.

– Kiểm tra theo dõi công nợ chi tiết của từng khách hàng, xem khách hàng đã trả

đúng hạn hay chưa.

– Tập hợp các chi phí bán hàng để xác định được kết quả kinh doanh cuối kỳ.

– Cung cấp cho giám đốc thông tin về việc bán hàng các khoản thu khó đòi để kịp

thời xử lý.

– Đề ra các giải pháp bán hàng có hiệu quả.

– Lập báo cáo doanh số bán hàng theo quy định.

2.3.2 Trình tự tiến hành và lưu đồ lưu chuyển chứng từ

Mô tả các bước thực hiện:
Bước 1: Kế toán bán hàng nhận được ĐĐH từ khách hàng

Bước 2: Kế toán bán hàng kiểm tra hàng tồn kho trên phần mềm và lập HĐ GTGT,

PXK 2 liên.

Bước 3: Kế toán bán hàng gửi ĐĐH, HĐ GTGT, PXK 2 liên cho kế toán trưởng.
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Bước 4: Kế toán trưởng kiểm tra và ký duyệt đơn đặt hàng, HĐ GTGT, PXK 2 liên.

Bước 5: Kế toán trưởng gửi ĐĐH, HĐ GTGT, PXK 2 liên đã  duyệt lại cho kế toán

bán hàng.

Bước 6: Kế toán bán hàng nhận lại ĐĐH, HĐ GTGT, phiếu xuất kho 2 liên, chuyển

cho bộ phận giao hàng tiến hành giao hàng kèm theo HĐ GTGT, PXK liên 1 đã duyệt

cho khách hàng.

Bước 7: Kế toán bán hàng nhận được GBC hạch toán vào phần mềm Misa, ghi sổ nhật

kí chung, sổ chi tiết, sổ cái và ĐĐH, PXK liên 2 đã duyệt và lưu tại bộ phận.

Quy trình bán hàng tại công ty
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Lưu đồ 2.1:Quy trình bán hàng tại công ty (Nguồn: Tác giả)

Liên quan đến bút toán:
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KẾ TOÁN BÁN HÀNG KẾ TOÁN TRƯỞNG

Khách hàng

ĐĐH

Kiểm tra hàng
tồn kho trên

phần mềm và
lập HD

GTGT, PXK

ĐĐH
ĐĐH

HĐ GTGT
ĐĐH

PXK

A B

Giao Hàng và
HĐ GTGT

PXK (Liên 1)

Khách hàng

ĐĐH
(duyệt)

HĐ GTGT
(duyệt)

PXK
(duyệt)

Sổ NKC, sổ chi
tiết bán hàng

N

A

Kiểm tra và
ký duyệt

ĐĐH 
(duyệt

)

ĐĐH
HĐ GTGT 
(Duyệt)

ĐĐHPXK 
(duyệt)

B

Bp giao hàng

Giấy báo có
Phần mềm



Nghiệp vụ 1

Bước 1: kế toán nhận được đơn đặt hàng 18.000 lít dầu DO0.05 S-II từ Công ty TNHH

TBQ SG, đối chiếu hợp đồng số: 101123/HDMBXDPN-TBQ SG (Phụ lục 1)

H

ì

n

h

2.2: Đơn đặt hàng số 32 (Nguồn: Phòng kế toán)
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Bước 2: Kế toán bán hàng kiểm tra hàng tồn kho trên phần mềm và lập HĐ GTGT 2

liên trên phần EasyInvoice gồm (Số hoá đơn, tên công ty, mã số thuế, địa chỉ, tên hàng

hoá, số lượng bán, đơn giá, thành tiền,…) và lập phiếu xuất kho 2 liên.

H

ì

n

h

2.3: Hoá đơn GTGT Số 32 (Nguồn: Phòng kế toán)
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Hình 2.4: Phiếu xuất kho số 32(Nguồn: Phòng kế toán)

Bước 3: Kế toán bán hàng gửi ĐĐH, HĐ GTGT 2 liên, PXK 2 liên cho kế toán trưởng.

Bước 4: Kế toán trưởng kiểm tra và ký duyệt ĐĐH, HĐ GTGT 2 liên, PXK 2 liên.

Bước 5: Kế toán trưởng gửi ĐĐH, HĐ GTGT 2 liên, PXK 2 liên đã duyệt lại cho kế

toán bán hàng.

Bước 6: Kế toán bán hàng nhận lại ĐĐH, HĐ GTGT, PXK 2 liên, chuyển cho bộ phận

giao hàng tiến hành giao hàng kèm theo HĐ GTGT, PXK liên 1 đã duyệt cho khách

hàng.

Bước 7: Kế toán bán hàng nhận được GBC số NTTK00616 và tiến hành hạch tóan ghi

nhận doanh thu vào phần mềm Misa.

21



Hình 2.5: Giấy báo có số 32 (Nguồn: Phòng kế toán)

Ghi nhận doanh thu:

       Nợ TK 1121: 347.760.000

              Có TK 5111: 316.145.454

              Có TK 3331: 31.614.546
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Hình 2.6: Hạch toán trên phần mềm Misa (Nguồn: Phòng kế toán)
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Nghiệp vụ 2

Bước 1: kế toán nhận được đơn đặt hàng 6.000 lít dầu DO0.05 S-II từ Công ty Cổ Phần

TMDV Xây Dựng Thu Hương,  đối chiếu hợp đồng số: 22.02/PN-TH/HĐMB/2024

(Phụ lục 2).

Hình 2.7: Đơn đặt hàng số 38 (Nguồn: Phòng kế toán)
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Bước 2: Kế toán bán hàng kiểm tra hàng tồn kho trên phần mềm và lập hoá đơn GTGT

2 liên trên phần EasyInvoice gồm (Số hoá đơn, tên công ty, mã số thuế, địa chỉ, tên

hàng hoá, số lượng bán, đơn giá, thành tiền,…) và lập phiếu xuất kho 2 liên.

H

ì

n

h

2.8. Hoá đơn GTGT số 38 (Nguồn: Phòng kế toán)
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Hình 2.9: Phiếu xuất kho số 38 (Nguồn: Phòng kế toán)

Bước 3: Kế toán bán hàng gửi ĐĐH, HĐ GTGT, PXK 2 liên cho kế toán trưởng.

Bước 4: Kế toán trưởng kiểm tra và ký duyệt đơn đặt hàng, HĐ GTGT, PXK 2 liên.

Bước 5: Kế toán trưởng gửi ĐĐH, HĐ GTGT, PXK 2 liên đã  duyệt lại cho kế toán

bán hàng.

Bước 6: Kế toán bán hàng nhận lại ĐĐH, HĐ GTGT, phiếu xuất kho 2 liên, chuyển

cho bộ phận giao hàng tiến hành giao hàng kèm theo HĐ GTGT, PXK liên 1 đã duyệt

cho khách hàng.

Bước7: Kế toán bán hàng nhận được GBC số NTTK00622 và tiến hành hạch tóan ghi

nhận doanh thu vào phần mềm Misa.

Hình 2.10. Giấy báo có số 38 (Nguồn: Phòng kế toán)

Ghi nhận doanh thu:
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Nợ TK 1121: 122.820.000

   Có TK 5111: 111.654.545

                Có TK 3331: 11.165.455
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Hình 2.11: Hạch toán phần mềm Misa (Nguồn: Phòng kế toán)

Nghiệp vụ 3:
28



Bước 1: kế toán nhận được đơn đặt hàng 20.000 lít dầu DO0.05 S-II từ Công ty Cổ

Phần TNHH Sài  Gòn Minh Nhật,  đối chiếu hợp đồng số: 200224/HĐ.MBXD/PN-

SGMN (Phụ lục 3).

H
ì
n
h

2.12: Đơn đặt hàng số 46 (Nguồn: Phòng kế toán)
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Bước 2: “Kế toán bán hàng kiểm tra hàng tồn kho trên phần mềm và lập hoá đơn

GTGT 2 liên trên phần EasyInvoice gồm (Số hoá đơn, tên công ty, mã số thuế, địa chỉ,

tên hàng hoá, số lượng bán, đơn giá, thành tiền,…) và lập phiếu xuất kho 2 liên”.

H

ì

n

h

2.13: Hoá đơn GTGT số 46 (Nguồn: Phòng kế toán)
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Bước 3: Kế toán bán hàng gửi ĐĐH, HĐ GTGT 2 liên, PXK 2 liên cho kế toán trưởng.

Bước 4: Kế toán trưởng kiểm tra và ký duyệt ĐĐH, HĐ GTGT 2 liên, PXK2 liên.

Bước 5: Kế toán trưởng gửi ĐĐH, HĐ GTGT 2 liên, PXK 2 liên đã duyệt lại cho kế

toán bán hàng.

Bước 6: Kế toán bán hàng nhận lại ĐĐH, HĐ GTGT, PXK 2 liên, chuyển cho bộ phận

giao hàng tiến hành giao hàng kèm theo HĐ GTGT, PXK liên 1 đã duyệt cho khách

hàng.

Bước 7: Kế toán bán hàng nhận được GBC số NTTK00624 và tiến hành hạch tóan ghi

nhận doanh thu vào phần mềm Misa.
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Hình 2.13: Phiếu xuất kho số 46

Hình 2.14: Phiếu xuất kho số 46 (Nguồn: Phòng kế toán)



Ghi nhận doanh thu:

Nợ TK 1121: 388.800.000

   Có TK 5111: 353.454.455

   Có TK 3331: 35.345.445
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Hình 2.15: Giấy báo có số 46 (Nguồn: Phòng kế toán)



Hình 2.16: Hạch toán phần mềm Misa (Nguồn: Phòng kế toán)

Nghiệp vụ 4: 
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Bước 1: kế toán nhận được đơn đặt hàng 10.000 lít dầu DO0.05 S-II từ Công ty Cổ

Phần TNHH Sài  Gòn Minh Nhật,  đối chiếu hợp đồng số: 200224/HĐ.MBXD/PN-

SGMN (Phụ lục 4).

Hình 2.17: Đơn đặt hàng số 58 (Nguồn: Phòng kế toán)
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Bước 2: Kế toán bán hàng kiểm tra hàng tồn kho trên phần mềm và lập hoá đơn GTGT

2 liên trên phần EasyInvoice gồm (Số hoá đơn, tên công ty, mã số thuế, địa chỉ, tên

hàng hoá, số lượng bán, đơn giá, thành tiền,…) và lập phiếu xuất kho 2 liên.

Hình 2.18: Hoá đơn GTGT số 58 (Nguồn: Phòng kế toán)
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Bước 3: Kế toán bán hàng gửi ĐĐH, HĐ GTGT 2 liên, PXK 2 liên cho kế toán trưởng.

Bước 4: Kế toán trưởng kiểm tra và ký duyệt ĐĐH, HĐ GTGT 2 liên, PXK 2 liên.

Bước 5: Kế toán trưởng gửi ĐĐH, HĐ GTGT 2 liên, PXK 2 liên đã  duyệt lại cho kế

toán bán hàng.

Bước 6: Kế toán bán hàng nhận lại ĐĐH, HĐ GTGT, PXK 2 liên, chuyển cho bộ phận

giao hàng tiến hành giao hàng kèm theo HĐ GTGT, PXK liên 1 đã duyệt cho khách

hàng.

Bước 7: Kế toán bán hàng nhận được GBC số NTTK00636 và tiến hành hạch toán ghi

nhận doanh thu vào phần mềm Misa.
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Hình 2.19: Phiếu xuất kho số 58 (Nguồn: Phòng kế toán)



Ghi nhận doanh thu:

Nợ TK 1111: 194.900.000

  Có TK 5111: 177.181.818

               Có TK 3331: 17.718.182
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Hình 2.20: Giấy báo có số 58 (Nguồn: Phòng kế toán)



Hình 2.21: Hạch toán vào phần mềm Misa (Nguồn: Phòng kế toán)
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Nghiệp vụ 5:
Bước 1: kế toán nhận được đơn đặt hàng 6.000 lít dầu DO0.05 S-II từ Công ty TNHH

Đầu  Tư  Thương  Mại  Dịch  Vụ  Vận  Tải  Tuấn  Phong,  đối  chiếu  hợp  đồng  số:

020124/HĐ.MBXD/PN-TP (Phụ lục 5).
H
ì
n
h

2.22: Đơn đặt hàng số 60(Nguồn: Phòng kế toán)

39



Bước 2: Kế toánbán hàng kiểm tra hàng tồn kho trên phần mềm và lập hoá đơn GTGT

2 liên trên phần EasyInvoice gồm (Số hoá đơn, tên công ty, mã số thuế, địa chỉ, tên

hàng hoá, số lượng bán, đơn giá, thành tiền,…) và lập phiếu xuất kho 2 liên.

Hình 2.23: Hoá đơn GTGT số 60(Nguồn: Phòng kế toán)
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Bước 3: Kế toán bán hàng gửi ĐĐH, HĐ GTGT 2 liên, PXK 2 liên cho kế toán trưởng.

Bước 4: Kế toán trưởng kiểm tra và ký duyệt ĐĐH, HĐ GTGT 2 liên, PXK 2 liên.

Bước 5: Kt trưởng gửi ĐĐH, HĐ GTGT 2 liên, PXK 2 liên đã  duyệt lại cho kt bán

hàng.

Bước 6: Kế toán bán hàng nhận lại ĐĐH, HĐ GTGT, PXK 2 liên, chuyển cho bộ phận

giao hàng tiến hành giao hàng kèm theo HĐ GTGT, PXK liên 1 đã duyệt cho khách

hàng.

Bước 7: Kế toán bán hàng nhận được GBC số NTTK00634 và tiến hành hạch tóan ghi

nhận doanh thu vào phần mềm Misa.
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Hình 2.24: Phiếu xuất kho số 60(Nguồn: Phòng kế toán)



Ghi nhận doanh thu:

Nợ TK 131: 117.660.000

  Có TK 5111: 106.963.636

  Có TK 3331: 10.696.364
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Hình 2.25: Giấy báo có số 60 (Nguồn: Phòng kế toán)



Hình 2.26: Hạch toán vào phần mềm Misa (Nguồn: Phòng kế toán)
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Cuối kì (tháng 3) giá vốn được hạch toán :

Nghiệp vụ 1

Nợ TK 632: 316.110.600

       Có TK 1561: 316.110.600

H

ì

n

h

2.27: Giá vốn bán hàng hoá đơn số 32 (Nguồn: Phòng kế toán)

Nghiệp vụ 2:

Nợ TK 632: 105.370.200

      Có TK 1561: 105.370.200

H

ì

n

h

2.28: Giá vốn bán hàng hoá đơn số 38 (Nguồn: Phòng kế toán)
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Nghiệp vụ 3:

Nợ TK 632: 351.234.000

       Có TK 1561: 351.234.000

H

ì

n

h

2.29: Giá vốn bán hàng hoá đơn số 46 (Nguồn: Phòng kế toán)

Nghiệp vụ 4

Nợ TK 632: 175.617.000

       Có TK 1561: 175.617.000

Hình 2.30: Giá vốn bán hàng số 58(Nguồn: Phòng kế toán)
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Nghiệp vụ 5

Nợ TK 632: 105.370.200

      Có TK 1561: 105.370.200

Hình 2.31: Giá vốn bán hàng số 60 (Nguồn: Phòng kế toán)

2.3.3. Kết quả công việc quy trình kế toán bán hàng

2.3.3.1. Chứng từ sử dụng
– Hoá đơn

– Đơn đặt hàng

– Hoá đơn gtgt

– Phiếu xuất kho

– Giấy báo có

2.3.3.2. Sổ sách sử dụng
– Sổ Nhật ký chung (Mẫu số: S03b – DN)

– Sổ Chi tiết (Mẫu số: S38 - DN) 

– Sổ Cái (Mẫu số: S03b - DN)

Liên quan đến bút toán
Doanh thu:
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N1121

C5111

C3331

Gía vốn:

N632

C1561

Sắp xếp và lưu trữ hồ sơ
– Kế toán bán hàng: Hợp đồng hoá đơn chứng từ bán hàng (bản chính) đóng thành

từng quyển riêng biệt của từng số hoá đơn lưu trong thùng lưu trữ có dán nhãn

tên công ty theo tháng thuộc năm tài chính nhằm đảm bảo an toàn, dễ kiểm tra,

quản lý.

– Lưu tại phòng kế toán: Đóng thành từng bộ bao gồm: Hợp đồng (bản gốc) →

ĐĐH → HĐ GTGT(bản gốc) và các chứng từ có liên quan.

2.3.4. Kiểm tra kết quả công việc
– Người kiểm tra: Kế toán trưởng 

– Thời gian kiểm tra: Cuối tháng kiểm tra 1 lần

– Nội dung kiểm tra: Kiểm tra đối chiếu sổ sách, số liệu với nhau để đảm bảo tính

hợp lí, hợp lệ của các nghiệp vụ kinh tế phát sinh ở các sổ sổ sách liên quan phải

khớp số dư cuối kì. Cuối kì, kế toán bán hàng đối chiếu sổ sách xuất nhập tồn 

– Kế toán bán hàng đối chiếu sổ công nợ với kế toán công nợ, đảm bảo khớp số

dư cuối kì của từng khách hàng, gửi thư xác nhận công nợ khách hàng. 

– Kế toán toán công nợ đối chiếu sổ sách các khoản thu - chi liên quan đến khách

hàng thanh toán để xử lý công nợ khách hàng kịp thời.
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CHƯƠNG 3

 NHẬN XÉT VÀ GIẢI PHÁP HOÀN THIỆN CÔNG TÁC KẾ
TOÁN TẠI CÔNG TY CỔ PHẦN XUẤT NHẬP KHẨU ĐẦU TƯ

PHONG NAM
3.1. Sự cần thiết và yêu cầu hoàn thiện về công tác kế toán bán hàng tại Công ty 
cổ phần xuất nhâp khẩu đầu tư Phong Nam.

3.1.1. Sự cần thiết
    Công tác kế toán bán hàng đóng vai trò vô cùng quan trọng trong hoạt động kinh

doanh của các doanh nghiệp, đặc biệt là đối với các công ty buôn bán xăng dầu. Kế

toán bán hàng triểm tra, theo dõi thông tin quá trình mua bán với khách hàng. Quản lý

tình hình kế hoạch tiêu thụ trong kỳ với từng đối tượng khách hàng, lưu giữ chứng từ

giấy quan trọng bằng cách đóng thành quyển. Kế toán bán hàng kiểm tra hộp đồng còn

thời hạn hay không đồng thời ghi chép thông tin đầy đủ số lượng bán ra của từng thời

điểm, kiểm tra xem giá trị của hàng hoá bên cạnh đó cung cấp kịp thời thông tin bán

hàng cho giám đốc. cần phối hợp với các kế toán liên quan (kế toán kho, kế toán tổng

hợp) kiểm tra tính đầy đủ và hợp pháp của hóa đơn đầu vào đúng với qui định nhà

nước vì nó đóng vai trò quan trọng trong việc tạo ra sự minh bạch. Đồng thời việc tuân

thủ các quy định pháp luật và tiêu chuẩn kế toán cũng giúp doanh nghiệp xây dựng

được uy tín, niềm tin đối với khách hàng, đối tác và các bên liên quan.

3.1.2. Yêu cầu hoàn thiện
Ưu điểm.
     Bộ máy kế toán tối ưu, công việc của từng kế toán được chia rõ ràng, riêng biệt như

vậy mới hiệu quả và có thể đối chiếu kết quả lẫn nhau. Từng nghiệp vụ điều được phản

ánh trên các hoá đơn chứng từ. Đơn vị sử dụng tài khoản chi tiết giúp kế toán dễ theo

dõi những khoản mục cụ thể. Công ty đảm bảo thực hiện tốt các nguyên tắc, chính

sách, chế độ do nhà nước quản lý và thực hiện đúng theo quy định của Luật kế toán

Việt Nam. Cơ sở hạ tầng đầy đủ các thiết bị phương tiện thông tin liên lạc đảm bảo
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phục vụ tốt nhất cho công việc của nhân viên và cho hoạt động của kế toán tại công ty.

Công ty sử dụng các phần mềm hỗ trợ kế toán tiên tiến như Misa , HTKK, Excel… để

giảm nhẹ bớt khối lượng công việc so với hình thức ghi chép bằng tay và số liệu được

tính toán trên máy tính chính xác hơn, giúp cho công việc của các kế toán trở nên thuận

lợi và dễ dàng cho cấp trên quản lý hơn. Để đảm bảo theo dõi kế toán cần tuân thủ các

nguyên tắc tránh xảy ra tình trạng thất thoát vốn.

Nhược điểm:
– Hơn nửa năm nay công ty chỉ có khoảng 10 đối tượng khách hàng lặp đi lặp lại

và số lượng bán ra cho những đối tượng khách hàng đó cố định không tăng,

không tìm kiếm được khách hàng.

– Việc quản lí và bảo quản hàng tồn kho còn gặp vấn đề như bị rò rỉ làm thiếu hụt

lượng hàng và có thể gây ra tình trạng cháy nổ.

– Việc kê khai thuế và các bctc còn gặp nhiều bất cập do xăng dầu là ngành tiêu

thụ đặt biệt áp dụng nhiều loại thuế với mức thuế suất khác nhau chính sách

thuế liên quan xăng dầu thường xuyên thay đổi làm cho việc kê khai còn chậm

trễ.

– Hồ sơ chứng từ còn thiếu nội dung như mã số thuế, địa chỉ , thiếu dấu mộc.

– Việc lưu trữ hồ sơ chứng từ chưa được phân chia rõ ràng hồ sơ theo từng nhóm

khách hàng hay theo tháng nên khi tìm kiếm lại gặp nhiều khó khăn.

– Công ty chỉ có một máy in nên khi các bộ phận muốn in phải chờ lâu làm cho

công việc bị tồn động và hiệu quả công việc không cao.

3.2. Giải pháp 

3.2.1. Giải pháp về công tác tổ chức bộ máy kế toán.
– Kế toán cần phải cập nhật liên tục nắm vững kiến thức về các loại thuế suất để

việc kê khai báo cáo tài chính được bảo đảm kịp thời không sai sót.

– Lập kế hoạch tài chính linh hoạt để quản lí chi tiêu dễ dàng và phân bổ nguồn

tiền hợp lí, thường xuyên cập nhật dự báo giá cả và điều chỉnh chiến lược mua

bán phù hợp với điều kiện thị trường.
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– Kế toán cần xem xét nội dung hồ sơ chứng từ kỹ lưỡng phải đúng và đầy đủ

tránh sai, thiếu sót khi đưa lên cho giám đốc.

–  Việc lưu trữ chứng từ kế toán cần đảm bảo có đủ như hộp đồng, đơn đặt hàng,

hoá đơn GTGT, phiếu xuất kho, phiếu thu, đóng thành quyển lưu theo tên khách

hàng hoặc theo tháng, lưu trữ ở phòng lưu trữ chứng từ để dễ tìm kiếm.

3.2.2. Giải pháp về công tác kế toán bán hàng tại Công Ty Cổ Phần Xuất Nhập
Khẩu Đầu Tư Phong Nam.
- Công ty cần đào tạo thêm kiến thức chuyên môn về lập trình báo cáo, tiến độ bán

hàng cho nhân viên định kì 3 tháng 1 lần để trau dồi chuyên môn kịp thời.

- Không tìm được khách hàng nên cần đẩy mạnh phát triển thị trường, tìm kiếm thị

trường.

- Bảo quản hàng, quản lí hàng tồn kho an toàn: Bảo quản dầu nơi khô ráo, thoáng

mát xa nguồn nhiệt và ánh nắng trực tiếp. tránh để dầu ở các nơi dể gây cháy nổ,

kho lưu trữ cần có hệ thống thông gió, sử dụng thùng chứa được làm từ chóng

cháy và chóng thấm như thép hoặc nhựa chắc lượng cao đảm bảo được đậy kín

không rò rỉ và chịu được áp suất bên trong.

- Máy in phải được phân bổ thời gian hợp lí chia thời gian cụ thể cho từng bộ phận

để tránh việc tồn động.
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KẾT LUẬN
Công tác kế toán bán hàng đóng vai trò vô cùng quan trọng trong hoạt động

kinh doanh của các doanh nghiệp, đặc biệt là đối với các công ty buôn bán xăng dầu.

Việc tổ chức một hệ thống kế toán bán hàng khoa học, chính xác và hiệu quả không chỉ

giúp doanh nghiệp theo dõi được tình hình doanh thu, quản lý công nợ mà còn góp

phần kiểm soát chi phí và tối ưu hóa lợi nhuận. Thông qua việc áp dụng các giải pháp

công nghệ hiện đại, xây dựng quy trình kế toán chặt chẽ và đào tạo nhân sự chuyên

nghiệp, doanh nghiệp có thể nâng cao chất lượng thông tin kế toán, hỗ trợ hiệu quả cho

việc ra quyết định kinh doanh. Như vậy, công tác kế toán bán hàng không chỉ đơn

thuần là nhiệm vụ ghi chép số liệu mà còn là công cụ quan trọng trong quản trị và phát

triển bền vững của doanh nghiệp. Qua thời gian thực tập và tìm hiểu thực tế về công

tác quản lý kế toán đối với bộ phận kế toán nói chung và bán hàng nói riêng ở Công ty

Cổ Phần Xuất Nhập Khẩu Đầu Tư Phong Nam em thấy bộ phận quản lý khá ổn định,

do quá trình thực tập tại công ty quá ngắn nên việc tìm hiểu thực tế và trình độ bản thân

còn nhiều hạn chế nên báo cáo của em không tránh khỏi được những sai sót. Em rất

mong sự góp ý của các thầy cô để em có hành trang tốt sau khi tốt nghiệp. Một lần nữa

em xin chân thành cảm ơn sự hướng dẫn và giúp đỡ nhiệt tình của cô Phong Lan, các

thầy cô trong trường, lãnh đạo và các anh chị phòng kế toán công ty Cổ Phần Xuất

Nhập Khẩu Đầu Tư Phong Nam đã giúp em hoàn thành bài khoá luận tốt nghiệp này.

51



TÀI LIỆU THAM KHẢO

1. Võ, V. N. (2017). Kế toán tài chính 2. NXB ĐH Kinh Tế TP.HCM.

2. Bộ Tài chính. (2014). Chế độ kế toán doanh nghiệp theo Thông tư 200/2014/TT-BTC. 

Ngày 22 tháng 12 năm 2014.

3. Trường Đại học Nguyễn Tất Thành. (n.d.). Giáo trình nguyên lý kế toán, kế toán tài 

chính (Lưu hành nội bộ).

4. MeInvoice. (n.d.). Khái niệm bán hàng. Truy cập từ https://www.meinvoice.vn/tin-

tuc/16100/ke-toan-ban-hang-la-gi. Ngày cập nhật 10/8

5. Luật Dương Gia. (n.d.). Phương thức bán hàng. Truy cập từ 

https://luatduonggia.vn/cac-phuong-thuc-ban-hang-trong-doanh-nghiep-thuong-mai

6. Công ty Cổ Phần Xuất Nhập Khẩu Đầu Tư Phong Nam. (n.d.). Các tài liệu do công ty 

cung cấp.

7. Hội đồng chuẩn mực kế toán Việt Nam. (n.d.). Hệ thống chuẩn mực kế toán Việt Nam.

8. Kế toán Thiên Ơng. (n.d.). Kê khai hóa đơn bị bỏ sót. Truy cập từ 

http://ketoanthienung.net/huong-dan-ke-khai-hoa-don-bi-bo-sot.htm. Ngày cập nhật 

12/8

PHỤ LỤC
Phụ lục 1: Hợp đồng TBQ 

52

http://ketoanthienung.net/huong-dan-ke-khai-hoa-don-bi-bo-sot.htm
https://luatduonggia.vn/cac-phuong-thuc-ban-hang-trong-doanh-nghiep-thuong-mai
https://www.meinvoice.vn/tin-tuc/16100/ke-toan-ban-hang-la-gi
https://www.meinvoice.vn/tin-tuc/16100/ke-toan-ban-hang-la-gi


53



Phụ lục 2: Hợp đồng Thu Hương

Phụ lục 3/ Phụ lục 4: Hợp đồng SG Minh Nhật

54



55



Phụ lục 5: Hợp đồng Tuấn Phong

56



Phụ lục 6: Sổ nhật ký chung

57



Phụ lục 7: Sổ cái tiền gửi ngân hàng

Phụ lục 8: Sổ cái doanh thu

58



Phụ lục 9: Sổ cái Thuế GTGT

Phụ lục 10: Sổ cái giá vốn hàng bán

59



Phụ lục 11: Sổ cái hàng hoá

Phụ lục 12: Sổ chi tiết tiền gửi ngân hàng

60



Phụ lục 13: Sổ chi tiết thuế gtgt

Phụ lục 14: Sổ chi tiết hàng hoá

61



62



63


	LỜI MỞ ĐẦU VÀ CAM KẾT
	CHƯƠNG 1
	TỔNG QUAN VỀ CƠ SỞ LÝ THUYẾT KẾ TOÁN BÁN HÀNG
	1.1. Cơ sở lý thuyết về kế toán bán hàng
	1.1.1.Khái niệm về bán hàng và kế toán bán hàng
	1.1.2 Khái niệm kế toán bán hàng
	1.1.3 Khái niệm doanh thu
	1.1.4 Khái niệm giá vốn hàng bán

	1.2. Luật, nghị định, thông tư, chuẩn mực:
	1.2.1. Luật kế toán
	1.2.2. Chuẩn mực kế toán
	1.2.3. Thông tư nghị định


	CHƯƠNG 2
	THỰC TRẠNG CÔNG TÁC KẾ TOÁN BÁN HÀNG TẠI CÔNG TY CỔ PHẦN XUẤT NHẬP KHẨU ĐẦU TƯ PHONG NAM
	2.1 Giới thiệu về công ty Cổ Phần Xuất Nhập Khẩu Đầu Tư Phong Nam
	2.1.1 Thông tin về công ty
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