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KÍ HIỆU CÁC CỤM TỪ VIẾT TẮT 

TỪ VIẾT TẮT GIẢI THÍCH
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CN Cá nhân
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CV Chuyên viên
DN Doanh nghiệp

KSRR Kiểm soát rủi ro
GDV Giao dịch viên
TSĐB Tài sản đảm bảo
PGD Phòng giao dịch

QLTD Quản lý tín dụng
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