
CHƯƠNG 1:

TỔNG QUAN VỀ CƠ SỞ LÝ THUYẾT

1.1 Các khái niệm nền tảng liên quan đến đề tài nghiên cứu

1.1.1 Khái niệm về hàng hóa
“Hàng hoá được xem là sản phẩm của lao động, hàng hóa có thể thoả mãn các nhu

cầu nhất định nào đó của con ngưòi thông qua trao đổi, mua bán.

Hàng hóa có thuộc tính là giá trị sử dụng và giá trị. Quá trình thực hiện giá trị được

thực hiện trước (trên thị trường), quá trình thực hiện giá trị sử dụng diễn ra sau

(trong tiêu dùng). Nếu giá trị của hàng hóa không được thực hiện thì sẽ dẫn đến

khủng  hoảng  sản  xuất.”  (https://luatminhkhue.vn/gia-tri-cua-hang-hoa-gia-tri-su-

dung-trao-doi-gia-ca-cua-hang-hoa.aspx#google_vignette)

1.1.2 Khái niệm về giá vốn hàng bán
“Giá vốn hàng bán là tất cả những chi phí liên quan đến việc tạo ra sản phẩm bán ra

trong một kỳ kế toán (một năm, một quý hoặc tháng). Hay nói theo cách khác giá

vốn hàng bán là nguồn vốn mà doanh nghiệp sử dụng để tạo ra hàng hóa để bán.

Đây là một yếu tố quan trọng trong các báo cáo thu nhập trong kinh doanh của các

doanh nghiệp.

Giá vốn hàng bán bao gồm: các khoản chi phí để mua thiết bị, máy móc phục vụ

cho sản xuất; chi phí nguyên liệu, vật liệu đầu vào; chi phí sản xuất, lương nhân

công; chi phí quản lý doanh nghiệp; chi phí vận chuyển hàng hóa;...

Mỗi doanh nghiệp tùy vào hình thức kinh doanh hay hợp đồng với đơn vị khác sẽ

có những cách định nghĩa về giá vốn khác nhau:

Doanh nghiệp sản xuất (sản xuất sản phẩm trực tiếp) sẽ có giá vốn hàng bán cao

hơn do chi phí của các nguyên liệu đầu vào sản xuất sản phẩm.

Doanh nghiệp thương mại  (nhập hàng hóa của bên khác về bán) thì giá vốn hàng

bán sẽ bao gồm hết những chi phí nhập hàng về đến khi hàng về kho như: giá nhập

hàng từ bên cung cấp, chi phí vận chuyển hàng hóa từ đơn vị cung cấp về kho, bảo

hiểm hàng hóa, các loại thuế,...”(https://luatvietnam.vn/linh-vuc-khac/gia-von-hang-

ban-la-gi-883-93388-article.html)
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1.1.3 Khái niệm về doanh thu
Doanh thu là tổng giá trị các lợi ích kinh tế của doanh nghiệp thu được trong kỳ kế

toán, phát sinh từ các hoạt động sản xuất, kinh doanh thông thường và các hoạt

động khác của doanh nghiệp, góp phần làm tăng vốn chủ sở hữu, không bao gồm

khoản vốn của cổ đông hoặc chủ sử hữu”. (Theo chuẩn mực VAS 01).

Có thể nói doanh thu là phần giá trị mà công ty thu được trong quá trình hoạt động

kinh doanh bằng việc bán sản phẩm hàng hóa của mình. Doanh thu là một trong

những chỉ tiêu quan trọng phản ánh quá trình hoạt động kinh doanh của đơn vị ở

một thời điểm cần phân tích. Thông qua nó chúng ta có thể đánh giá được hiện

trạng của doanh nghiệp hoạt động có hiệu quả hay không.

Doanh thu của doanh nghiệp được tạo ra từ các hoạt động:

 Doanh thu từ hoạt động sản xuất kinh doanh chính.

 Doanh thu từ hoạt động tài chính.

 Doanh thu từ hoạt động bất thường.

1.1.4 Khái niệm về bán hàng
Bán hàng là một cách chủ động để đưa sản phẩm trực tiếp đến người tiêu dùng, vừa

đáp ứng được nhu cầu của khách hàng, vừa đem lại lợi ích cho công ty. Có thể nói,

đây bán hàng là quá trình chuyển giao quyền sở hữu hàng hóa cho người mua và

người mua có nghĩa vụ phải thanh toán tiền cho người bán, nhận hàng theo thỏa

thuận hai bên. Về mặt kế toán, bán hàng được hiểu như là quá trình hàng hoá của

doanh nghiệp được chuyển từ hình thái vật chất sang hình thái tiền tệ.

 Các quy trình bán hàng ở mọi doanh nghiệp nói chung, gồm các những đặc điểm

sau đây:

‾ Việc bán hàng diễn ra giữa hai bên, hoặc nhiều hơn.

‾ Bán hàng bao gồm giữa người bán và người mua.

‾ Các hàng hóa và dịch vụ của doanh nghiệp đều được trao đổi lấy tiền hoặc

tài sản.

‾ Hoạt động bán hàng trong một môi trường cạnh tranh, yêu cầu người bán

luôn ra các chiến lược và kỹ năng bán hàng hiệu quả để vượt qua đối thủ của

mình trên thị trường.
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‾ Bất kỳ hàng hóa, dịch vụ nào nhận được mà không trao đổi tiền hay tài sản

thì được coi là hành động quyên góp chứ không phải hành động bán hàng.

1.1.5 Vai trò của việc bán hàng:
‾ Tạo ra doanh thu và lợi nhuận cho doanh nghiệp.

‾ Xây dựng mối quan hệ tới khách hàng, mang về lợi ích cho cả người mua lẫn

người bán. Với người mua lợi ích của họ là có được sản phẩm, còn với người

bán lợi ích của họ đó là lợi nhuận từ kinh doanh.

‾ Góp phần thúc đẩy nền kinh tế thị trường trong nước, ngoài nước.

‾ Đáp ứng được nhu cầu của xã hội,  giúp cho luân chuyển hàng hóa từ nơi dư

thừa sang nơi có nhu cầu.

Phân loại:

 Đối với bán buôn

Phương thức bán hàng qua kho:

- Hình thức nhận hàng 

- Hình thức chuyển hàng 

Phương thức bán hàng vận chuyển

- Vận chuyển có tham gia thanh toán 

- Vận chuyển thẳng không tham gia thanh toán

 Đối với bán lẻ

Phương thức bán hàng thu tiền tập trung

Phương thức bán hàng không thu tiền tập trung

Phương thức bán hàng tự động

1.2 Các chuẩn mực kế toán, kiểm toán có liên quan
+ Chuẩn mực kế toán số 01 – Chuẩn mực chung (Ban hành và công bố theo

quyết định số 165/2002/QĐ-BTC ngày 31 tháng 12 năm 2002 của Bộ trưởng Bộ Tài

Chính) 

 Mục đích của chuẩn mực này là quy định và hướng dẫn các nguyên tắc và yêu

cầu kế toán cơ bản, các yếu tố và ghi nhận các yếu tố của báo cáo tài chính của

doanh nghiệp, nhằm:

  Làm cơ sở xây dụng và hoàn thiện các chuẩn mực kế toán và chế độ kế toán cụ

thể theo khuôn mẫu thống nhất;
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 Giúp cho doanh nghiệp ghi chép kế toán và lập báo cáo tài chính theo các chuẩn

mực kế toán và chế độ kế toán đã ban hành một cách thống nhất và xử lý các

vấn đề chưa được quy định cụ thể nhằm đảm bảo cho các thông tin trên báo cáo

tài chính phản ánh trung thực và hợp lý;

 Giúp cho kiểm toán viên và người kiểm tra kế toán đưa ra ý kiến về sự phù hợp

của báo cáo tài chính với chuẩn mực kế toán và chế độ kế toán;

 Giúp cho người sử dụng báo cáo tài chính hiểu và đánh giá thông tin tài chính

được lập phù hợp với các chuẩn mực kế toán và chế độ kế toán.”

(https://ketoanthue.vn/index.php/he-thong-chuan-muc-ke-toan-viet-nam/2081-

chuan-muc-ke-toan-so-01-chuan-muc-chung.html)

  Các nguyên tắc, yêu cầu kế toán cơ bản và các yếu tố của báo cáo tài chính quy

định trong chuẩn mực này được quy định cụ thể trong từng chuẩn mực kế toán,

phải được áp dụng đối với mọi doanh nghiệp thuộc mọi thành phần kinh tế trong

phạm vi cả nước.

Chuẩn mực này không thay thế các chuẩn mực kế toán cụ thể. Khi thực hiện thì

căn cứ vào chuẩn mực kế toán cụ thể. Trường hợp chuẩn mực kế toán cụ thể chưa

quy định thì thực hiện theo Chuẩn mực chung.

+ Chuẩn mực kế toán số 02 – Hàng tồn kho (Ban hành và công bố theo quyết

định số 149/2001/QĐ-BTC ngày 31 tháng 12 năm 2001 của Bộ trưởng Bộ Tài

Chính) 

  “Mục đích của chuẩn mực này là quy định và hướng dẫn các nguyên tắc và

phương pháp kế toán hàng tồn kho, gồm: Xác định giá trị và kế toán hàng tồn

kho vào chi phí; Ghi giảm giá trị hàng tồn kho cho phù hợp với giá trị thuần có

thể thực hiện được và phương pháp tính giá trị hàng tồn kho làm cơ sở ghi sổ kế

toán và lập báo cáo tài chính.

  Chuẩn mực này áp dụng cho kế toán hàng tồn kho theo nguyên tắc giá gốc trừ

khi có chuẩn mực kế toán khác quy định cho phép áp dụng phương pháp kế toán

khác cho hàng tồn kho.

 Các thuật ngữ trong chuẩn mực này được hiểu như sau:

Hàng tồn kho: Là những tài sản:

 Được giữ để bán trong kỳ sản xuất, kinh doanh bình thường;
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 Đang trong quá trình sản xuất, kinh doanh dở dang;

 Nguyên liệu, vật liệu, công cụ, dụng cụ để sử dụng trong quá trình sản xuất, kinh

doanh hoặc cung cấp dịch vụ.

 Hàng tồn kho bao gồm:

 Hàng hóa mua về để bán: Hàng hóa tồn kho, hàng mua đang đi trên đường, hàng

gửi đi bán, hàng hóa gửi đi gia công chế biến;

 Thành phẩm tồn kho và thành phẩm gửi đi bán;

Sản phẩm dở dang: Sản phẩm chưa hoàn thành và sản phẩm hoàn thành chưa

làm thủ tục nhập kho thành phẩm; Nguyên liệu, vật liệu, công cụ, dụng cụ tồn

kho, gửi đi gia công chế biến và đã mua đang đi trên đường;

 Chi phí dịch vụ dở dang.

Giá trị thuần có thể thực hiện được: Là giá bán ước tính của hàng tồn kho trong

kỳ sản xuất, kinh doanh bình thường trừ (-) chi phí ước tính để hoàn thành sản phẩm

và chi phí ước tính cần thiết cho việc tiêu thụ chúng.

Giá hiện hành: Là khoản tiền phải trả để mua một loại hàng tồn kho tương tự tại

ngày lập bảng cân đối kế toán.

 Việc tính giá trị hàng tồn kho được áp dụng theo một trong các phương pháp

sau:

 Phương pháp tính theo giá đích danh;

 Phương pháp bình quân gia quyền;

 Phương pháp nhập trước, xuất trước;

 Phương pháp nhập sau, xuất trước.

 Phương pháp tính theo giá đích danh được áp dụng đối với doanh nghiệp có ít

loại mặt hàng hoặc mặt hàng ổn định và nhận diện được.

 Phương pháp nhập trước, xuất trước áp dụng dựa trên giả định là hàng tồn kho

được mua trước hoặc sản xuất trước thì được xuất trước, và hàng tồn kho còn lại

cuối kỳ là hàng tồn kho được mua hoặc sản xuất gần thời điểm cuối kỳ. Theo

phương pháp này thì giá trị hàng xuất kho được tính theo giá của lô hàng nhập

kho ở thời điểm đầu kỳ hoặc gần đầu kỳ, giá trị của hàng tồn kho được tính theo

giá của hàng nhập kho ở thời điểm cuối kỳ hoặc gần cuối kỳ còn tồn kho.”
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(https://ktkt.uel.edu.vn/chuan-muc-ke-toan-viet-nam-vas2/chuan-muc-so-2-

hang-ton-kho)

 + Chuẩn mực kế toán số 14 – Doanh thu và thu nhập khác (Ban hành và công

bố theo quyết  định số 149/2001/QĐ-BTC ngày 31 tháng 12 năm 2001 của Bộ

trưởng Bộ Tài Chính)

 “Mục đích của chuẩn mực này là quy định và hướng dẫn các nguyên tắc và

phương pháp kế toán doanh thu và thu nhập khác, gồm: Các loại doanh thu, thời

điểm ghi nhận doanh thu, phương pháp kế toán doanh thu và thu nhập khác làm

cơ sở ghi sổ kế toán và lập báo cáo tài chính.

 Chuẩn mực này áp dụng trong kế toán các khoản doanh thu và thu nhập khác

phát sinh từ các giao dịch và nghiệp vụ sau:

 “Bán hàng: Bán sản phẩm do doanh nghiệp sản xuất ra và bán hàng hóa mua

vào;

 Cung cấp dịch vụ: Thực hiện công việc đã thỏa thuận theo hợp đồng trong một

hoặc nhiều kỳ kế toán;” (https://www.ketoanthue.vn/index.php/he-thong-chuan-

muc-ke-toan-viet-nam/2091-chuan-muc-ke-toan-so-14-doanh-thu-va-thu-nhap-

khac-.html)

1.3 Các thông tư và nghị định liên quan đến kế toán bán hàng

 Điều 18. Tài khoản 131 - Phải thu của khách hàng  Thông tư 200/2014/TT-BTC

ban hành ngày 22/12/2014. 

      Nguyên tắc kế toán

 Tài khoản này dùng để phản ánh các khoản nợ phải thu và tình hình thanh

toán các khoản nợ phải thu của doanh nghiệp với khách hàng về tiền bán sản

phẩm, hàng hóa, BĐS đầu tư, TSCĐ, các khoản đầu tư tài chính, cung cấp

dịch vụ. Tài khoản này còn dùng để phản ánh các khoản phải thu của người

nhận thầu XDCB với người giao thầu về khối lượng công tác XDCB đã hoàn

thành. Không phản ánh vào tài khoản này các nghiệp vụ thu tiền ngay.

 Khoản phải thu của khách hàng cần được hạch toán chi tiết cho từng đối

tượng, từng nội dung phải thu, theo dõi chi tiết kỳ hạn thu hồi (trên 12 tháng

hay không quá 12 tháng kể từ thời điểm báo cáo) và ghi chép theo từng lần

thanh toán. Đối tượng phải thu là các khách hàng có quan hệ kinh tế với

6

https://www.ketoanthue.vn/index.php/he-thong-chuan-muc-ke-toan-viet-nam/2091-chuan-muc-ke-toan-so-14-doanh-thu-va-thu-nhap-khac-.html
https://www.ketoanthue.vn/index.php/he-thong-chuan-muc-ke-toan-viet-nam/2091-chuan-muc-ke-toan-so-14-doanh-thu-va-thu-nhap-khac-.html
https://www.ketoanthue.vn/index.php/he-thong-chuan-muc-ke-toan-viet-nam/2091-chuan-muc-ke-toan-so-14-doanh-thu-va-thu-nhap-khac-.html
https://ktkt.uel.edu.vn/chuan-muc-ke-toan-viet-nam-vas2/chuan-muc-so-2-hang-ton-kho
https://ktkt.uel.edu.vn/chuan-muc-ke-toan-viet-nam-vas2/chuan-muc-so-2-hang-ton-kho


doanh nghiệp về mua sản phẩm, hàng hoá, nhận cung cấp dịch vụ, kể cả

TSCĐ, bất động sản đầu tư, các khoản đầu tư tài chính.

 Bên giao ủy thác xuất khẩu ghi nhận trong tài khoản này đối với các khoản

phải thu từ bên nhận ủy thác xuất khẩu về tiền bán hàng xuất khẩu như các

giao dịch bán hàng, cung cấp dịch vụ thông thường. 

 Trong hạch toán chi tiết tài khoản này, kế toán phải tiến hành phân loại các

khoản nợ, loại nợ có thể trả đúng hạn, khoản nợ khó đòi hoặc có khả năng

không thu hồi được, để có căn cứ xác định số trích lập dự phòng phải thu khó

đòi hoặc có biện pháp xử lý đối với khoản nợ phải thu không đòi được.

     Kết cấu và nội dung phản ánh của tài khoản 131 - Phải thu của khách hàng

Bên Nợ:

 Số tiền phải thu của khách hàng phát sinh trong kỳ khi bán sản phẩm, hàng

hóa, BĐS đầu tư, TSCĐ, dịch vụ, các khoản đầu tư tài chính ;

 Số tiền thừa trả lại cho khách hàng.

 Đánh giá lại các khoản phải thu bằng ngoại tệ (trường hợp tỷ giá ngoại tệ

tăng so với Đồng Việt Nam).

Bên Có:

 Số tiền khách hàng đã trả nợ;

 Số tiền đã nhận ứng trước, trả trước của khách hàng;

 Khoản giảm giá hàng bán cho khách hàng sau khi đã giao hàng và khách

hàng có khiếu nại;

 Doanh thu của số hàng đã bán bị người mua trả lại (có thuế GTGT hoặc

không có thuế GTGT);

 Số tiền chiết khấu thanh toán và chiết khấu thương mại cho người mua.

 Đánh giá lại các khoản phải thu bằng ngoại tệ (trường hợp tỷ giá ngoại tệ

giảm so với Đồng Việt Nam).

Số dư bên Nợ: 

 Số tiền còn phải thu của khách hàng.

 Tài khoản này có thể có số dư bên Có. Số dư bên Có phản ánh số tiền nhận

trước, hoặc số đã thu nhiều hơn số phải thu của khách hàng chi tiết theo từng

đối tượng cụ thể. Khi lập Bảng Cân đối kế toán, phải lấy số dư chi tiết theo
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từng đối tượng phải thu của tài khoản này để ghi cả hai chỉ tiêu bên "Tài sản"

và bên "Nguồn vốn".

     Phương pháp kế toán một số giao dịch kinh tế chủ yếu

Khi bán sản phẩm, hàng hoá, cung cấp dịch vụ chưa thu được ngay bằng tiền (kể

các khoản phải thu về tiền bán hàng xuất khẩu của bên giao ủy thác), kế toán ghi

nhận doanh thu, ghi:

Nợ TK 131 - Phải thu của khách hàng (tổng giá thanh toán)

           Có TK 511 - Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ (giá chưa có thuế) 

Có TK 333 - Thuế và các khoản phải nộp Nhà nước.

 Theo  Điều  79  (Doanh  thu)  Thông  tư  200/2014/TT-BTC  ban  hành  ngày

22/12/2014. 

 Doanh nghiệp chỉ ghi nhận doanh thu bán hàng khi đồng thời thỏa mãn các

điều kiện sau:

 Doanh nghiệp đã chuyển giao phần lớn rủi ro và lợi ích gắn liền với quyền sở

hữu sản phẩm, hàng hóa cho người mua;

 Doanh nghiệp không còn nắm giữ quyền quản lý hàng hóa như người sở hữu

hoặc quyền kiểm soát hàng hóa;

 Doanh thu được xác định tương đối chắc chắn. Khi hợp đồng quy định người

mua được quyền trả lại sản phẩm, hàng hoá, đã mua theo những điều kiện cụ

thể, doanh nghiệp chỉ được ghi nhận doanh thu khi những điều kiện cụ thể đó

không  còn tồn tại và người mua không được quyền trả lại sản phẩm, hàng

hoá (trừ trường hợp khách hàng có quyền trả lại hàng hóa dưới hình thức đổi

lại để lấy hàng hóa, dịch vụ khác);

 Doanh nghiệp đã hoặc sẽ thu được lợi ích kinh tế từ giao dịch bán hàng;

 Xác định được các chi phí liên quan đến giao dịch bán hàng.

 Doanh thu được xác định tương đối chắc chắn. Khi hợp đồng quy định người

mua được quyền trả lại dịch vụ đã mua theo những điều kiện cụ thể, doanh

nghiệp chỉ được ghi nhận doanh thu khi những điều kiện cụ thể đó không còn

tồn tại và người mua không được quyền trả lại dịch vụ đã cung cấp;

 Doanh nghiệp đã hoặc sẽ thu được lợi ích kinh tế từ giao dịch cung cấp dịch

vụ đó;
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 Xác định được phần công việc đã hoàn thành vào thời điểm báo cáo;

 Xác định được chi phí phát sinh cho giao dịch và chi phí để hoàn thành giao

dịch cung cấp dịch vụ đó.”

Kết cấu và nội dung phản ánh của tài khoản 511 – Doanh thu bán hàng và cung cấp

dịch vụ

Bên Nợ:

 Các khoản thuế gián thu phải nộp (GTGT, TTĐB, XK, BVMT);

 Doanh thu hàng bán bị trả lại kết chuyển cuối kỳ;

 Khoản giảm giá hàng bán kết chuyển cuối kỳ;

 Khoản chiết khấu thương mại kết chuyển cuối kỳ;

 Kết  chuyển doanh thu  thuần vào tài  khoản 911 "Xác  định kết  quả kinh

doanh".

Bên Có:

  Doanh thu bán sản phẩm, hàng hoá, bất động sản đầu tư và cung cấp dịch vụ

của doanh nghiệp thực hiện trong kỳ kế toán.

Tài khoản 511 không có số dư cuối kỳ.

Tài khoản 511 - Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ, có 6 tài khoản cấp 2: 

- Tài khoản 5111 - Doanh thu bán hàng hoá: 

- Tài khoản 5112 - Doanh thu bán các thành phẩm

- Tài khoản 5113 - Doanh thu cung cấp dịch vụ

- Tài khoản 5114 - Doanh thu trợ cấp, trợ giá: 

- Tài khoản 5117 - Doanh thu kinh doanh bất động sản đầu tư: 

- Tài khoản 5118 - Doanh thu khác: 

Phương pháp kế toán một số giao dịch kinh tế chủ yếu

Kế toán phản ánh doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ theo giá bán chưa có

thuế, các khoản thuế gián thu phải nộp (chi tiết từng loại thuế) được tách riêng ngay

khi ghi nhận doanh thu (kể cả thuế GTGT phải nộp theo phương pháp trực tiếp),

ghi:

     Nợ các TK 111, 112, 131,... (tổng giá thanh toán)

Có TK 511 - Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ (giá chưa có thuế) 

Có TK 333 - Thuế và các khoản phải nộp Nhà nước.
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1.4 Luật kế toán
Luật kế toán số 88/2015/QH13 ban hành ngày 20/11/2015 

 Luật này quy định về nội dung công tác kế toán, tổ chức bộ máy kế toán, người

làm kế toán, hoạt động kinh doanh dịch vụ kế toán, quản lý nhà nước về kế toán

và tổ chức nghề nghiệp về kế toán.

 Báo cáo tài chính là hệ thống thông tin kinh tế, tài chính của đơn vị kế toán được

trình bày theo biểu mẫu quy định tại chuẩn mực kế toán và chế độ kế toán.

 Chế độ kế toán là những quy định và hướng dẫn về kế toán trong một lĩnh vực

hoặc một số công việc cụ thể do cơ quan quản lý nhà nước về kế toán hoặc tổ

chức được cơ quan quản lý nhà nước về kế toán ủy quyền ban hành.

 Chứng từ kế toán là những giấy tờ và vật mang tin phản ánh nghiệp vụ kinh tế,

tài chính phát sinh và đã hoàn thành, làm căn cứ ghi sổ kế toán.

 Giá gốc là giá trị được ghi nhận ban đầu của tài sản hoặc nợ phải trả. Giá gốc

của tài sản được tính bao gồm chi phí mua, bốc xếp, vận chuyển, lắp ráp, chế

biến và các chi phí liên quan trực tiếp khác theo quy định của pháp luật đến khi

đưa tài sản vào trạng thái sẵn sàng sử dụng.
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CHƯƠNG 2:

THỰC TRẠNG CÔNG TÁC KẾ TOÁN BÁN HÀNG TẠI CÔNG TY TNHH
THƯƠNG MẠI SẢN XUẤT BĂNG KEO THỊNH PHÁT

2.1 Giới thiệu chung về doanh nghiệp

Tên giao dịch 

tiếng Việt

CÔNG TY TNHH THƯƠNG MẠI SẢN XUẤT BĂNG KEO 

THỊNH PHÁT

Địa chỉ 10/13 đường Phan Văn Hớn, Khu phố 6A, Phường Tân Thới 
Nhất, Quận 12, Thành phố Hồ Chí Minh, Việt Nam

Giấy chứng 
nhận kinh 
doanh số

0310192333

Người đại diện 
pháp luật Lê Thanh Loan

Ngày thành lập 05/08/2010
Số điện thoại 028 35921887
Email lethanhloanquynh@yahoo.com.vn
Ngành nghề 
kinh doanh Sản xuất giấy nhăn, bìa nhăn, bao bì từ giấy và bìa

2.2 Tổ chức công tác kế toán tại Công ty TNHH Thương Mại Sản Xuất Băng 
Keo Thịnh Phát
2.2.1 Tổ chức bộ máy kế toán tại Công ty TNHH Thương Mại Sản Xuất Băng 
Keo Thịnh Phát

Tất cả các công ty, doanh nghiệp đều phải tổ chức một bộ máy kế toán riêng,

dựa vào đặc điểm, tính chất, quy mô công ty kinh doanh lớn hay nhỏ, các doanh

nghiệp sẽ lựa chọn cho mình một hình thức tổ chức bộ máy kế toán phù hợp, để

chắc chắn và đảm bảo chất lượng hạch toán, phục vụ hoạt động kinh doanh và nâng

cao năng suất hạch toán.
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(Nguồn: tác giả tự thu thập)
Nhiệm vụ của nhân viên trong phòng kế toán:

Kế toán trưởng: Tô Vũ Phương Linh

 Quản lý các nhân viên trong phòng kế toán.

 Đảm bảo tuân thủ các nguyên tắc và luật định của nhà nước về doanh nghiệp.

 Tổ chức công việc theo quy định của pháp luật dựa trên quy mô và hoạt động

bán hàng, cung cấp dịch vụ của doanh nghiệp.

 Tổng hợp tất cả các số liệu của phòng kế toán để lập báo cáo tài chính.

 Đưa ra các cách giải quyết về mặt tài chính cho công ty, tư vấn cho giám đốc

công ty để đảm bảo nguồn lợi tài chính cho doanh nghiệp.

 Là người có nhiệm vụ kết nối và hướng dẫn những vị trí khác trong phòng kế

toán.

 Chỉ đạo trực tiếp tất cả nhân viên trong bộ phận kế toán.

Kế toán mua hàng: Nguyễn Trường Giang

 Ghi chép các giao dịch mua hàng cẩn thận.

 Phân loại các khoản mua hàng vào các tài khoản kế toán phù hợp để dễ dàng 

phân tích.

 Đảm bảo rằng các hóa đơn và chứng từ đều chính xác, khi thực hiện thanh 

toán.

 Cuối tháng lập bảng kê mua vào theo hóa đơn và tính tổng giá trị hàng hóa

mua vào, thuế GTGT (nếu có).

Kế toán thanh toán: Lý Ánh Ngọc
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 Là người trực tiếp lập các phiếu thu, chi, tính tiền lương, thưởng trong tháng 

cho cán bộ, công nhân viên Công ty. 

 Theo dõi toàn bộ công tác thanh toán chuyển khoản qua ngân hàng, quản lý 

các giấy tạm ứng và theo dõi việc thanh toán tạm ứng, lập, chuyển, nhận và 

quản lý các chứng từ ngân hàng, lập các sổ chi tiết về các tài khoản tại ngân 

hàng theo yêu cầu của Kế toán trưởng. 

 Chịu trách nhiệm cập nhật số liệu và cung cấp kịp thời những thông tin thuộc

lĩnh vực được giao.

Kế toán bán hàng: Nguyễn Thị Mai Thư

 Kiểm tra số lượng, đơn giá, thành tiền, thuế GTGT (nếu có) và thông tin của

khách hàng dựa vào đó xuất hóa đơn GTGT bán ra cho khách hàng.

 Hạch toán các nghiệp vụ phát sinh trong kỳ

 Cuối tháng lập bảng kê bán ra theo hóa đơn và tính tổng giá trị hàng hóa bán

ra, thuế GTGT (nếu có).

Kế toán công nợ: Vũ Thị Linh

 Theo dõi công nợ chi tiết của các đối tượng nhà cung cấp và khách hàng.

 Theo dõi tình hình tài chính của những khách hàng mà công ty bán chịu. 

 Theo dõi tạm ứng nội bộ.

 Cuối tháng lập bảng báo cáo công nợ chi tiết đối với từng nhà cung cấp và

khách hàng, báo cáo phải thu nội bộ.

Thủ Qũy: Võ Hà Giang

 Là người bảo quản giữ gìn tiền mặt, là người duy nhất trong Công ty được

quản lý chìa khoá két và mở két khi cần thiết. 

 Thủ quỹ có trách nhiệm thực hiện kiểm kê, đối chiếu hàng ngày giữa số tồn

quỹ theo sổ kế toán và số tồn thực tế trong ngày cùng với kế toán thanh toán.

Thủ Kho: Trương Ngọc My

 Thực hiện các công việc theo kế hoạch định kỳ như lập phiếu mua hàng,

phiếu xuất hàng hoặc các đơn hàng nhập khẩu cho doanh nghiệp.

 Theo dõi sát sao quá trình nhập hàng vào kho, xuất hàng đảm bảo hàng được

vận chuyển vào, vận chuyển ra đúng với tiến độ.

13



 Lưu trữ toàn bộ những phiếu nhập kho.

2.2.2 Đặc điểm về tổ chức công tác kế toán tại Công ty TNHH Thương Mại Sản
Xuất Băng Keo Thịnh Phát
+ Đặc điểm:

 Chế độ kế toán áp dụng: Tất cả các nghiệp vụ kinh tế phát sinh đều được

hạch toán trên máy tính và các mẫu báo cáo đều tuân thủ theo đúng chuẩn

mực kế toán. 

 Hình thức kế toán: Hình thức nhật ký chung theo Thông tư 200/2014/TT-

BTC 

 Niên độ kế toán: Công ty áp dụng niên độ kế toán là 1 năm, bắt đầu từ ngày

01/01 đến kết thức năm tài chính vào ngày 31/12 hàng năm.

 Đơn vị tiền tệ sử dụng: Tiền Việt Nam đồng (VNĐ).

 Xử lý dữ liệu bằng phần mềm: Smart Pro và Excel.

 Kê khai thuế bằng phần mềm: HTKK 5.1.8

+ Chính sách kế toán:
 Phương pháp tính giá hàng tồn kho: Sử dụng phương pháp nhập trước, xuất

trước (FIFO).

 Phương pháp hạch toán hàng tồn kho: Kê khai thường xuyên.

 Nguyên  tắc  tính  khấu  hao:  Sử  dụng  phương pháp  khấu  hao  theo  đường

thẳng.

 Phương pháp tính thuế GTGT: Sử dụng phương pháp khấu trừ thuế.

 Kỳ hạn nộp hồ sơ kê khai thuế GTGT: Kê khai thuế theo quý.
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2.3 Mô tả về công việc kế toán bán hàng

2.3.1 Trình tự tiến hành 

Lưu đồ 2.1: Quy trình bán hàng của Công ty TNHH Thương Mại Sản Xuất Băng
Keo Thịnh Phát

(Nguồn: tác giả tự thu thập)
Mô tả các bước thực hiện

Bước 1: Khách hàng đến mua hàng, nhân viên bán hàng tiến hành lập báo giá với

khách hàng, lập đơn đặt hàng (3 bản). Nhân viên bán hàng đưa đơn đặt hàng (bản 1)

cho khách hàng.

Bước 2: Nhân viên bán hàng đưa đơn đặt hàng (bản 2) cho bộ phận Kế toán bán

hàng, gửi đơn đặt hàng (bản 3) tại bộ phận Thủ kho.
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Bước 3: Kế toán bán hàng nhận đơn đặt hàng từ nhân viên bán hàng, tiến hành kiểm

tra hàng tồn kho:

- Nếu thiếu hàng thì Kế toán bán hàng sẽ thông báo lại cho nhân viên bán

hàng.

- Nếu đủ hàng Kế toán bán hàng tiếp tục lập hóa đơn GTGT 

Bước 4: Kế toán bán hàng xuất hóa đơn GTGT cho khách hàng.

Bước 5: Thủ kho dựa vào đơn đặt hàng từ nhân viên bán hàng, lập phiếu xuất kho.

Thủ kho đưa phiếu xuất kho cho Kế toán bán hàng, lưu phiếu xuất, đơn đặt hàng tại

bộ phận Thủ kho.

Bước 6: Kế toán bán hàng dựa vào phiếu xuất kho từ Thủ kho và hóa đơn GTGT

bán ra hạch toán vào hệ thống phần mềm kế toán.

Bước 7:  Cuối tháng kế toán bán hàng sẽ đối chiếu hóa đơn GTGT bán ra với sổ cái,

sổ chi tiết xem đã hạch toán chính xác chưa. 

Bước 8: Cuối tháng kế toán bán hàng sẽ lập bảng kê bán ra theo hóa đơn.

Bước 9: Kế toán bán hàng sẽ lưu trữ hóa đơn GTGT bán ra, các chứng từ bán hàng,

phiếu xuất kho và bảng kê bán ra theo hóa đơn tại bộ phận.

Mô tả các nghiệp vụ cụ thể

Nghiệp vụ 1:  Ngày 16/01/2024,  bán hàng cho  Công ty TNHH Gạch men Bách

Thành tổng số tiền thanh toán 23.512.572 đồng , thuế GTGT là 8%, chưa thu tiền

khách hàng.

Pe manh 120x150        SL: 253.1            Đơn giá: 43.000

Pe manh 120x165        SL: 253.1            Đơn giá: 43.000

Ngày 16/01/2024

 Kế toán bán hàng nhận đơn đặt hàng (Hình 2.1) từ nhân viên bán hàng, căn

cứ vào đó lập hóa đơn GTGT số 6 (Hình 2.2).
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Hình 2.1: Đơn đặt hàng ngày 16/01/2024

(Nguồn: Tổng hợp từ phòng kế toán)
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Hình 2.2:Hóa đơn GTGT số 6 ngày 16/01/2024

(Nguồn: Tổng hợp từ phòng kế toán)
 Kế toán bán hàng xuất hóa đơn GTGT số 6 (Hình 2.2) cho khách hàng.

 Thủ kho dựa vào đơn đặt hàng từ nhân viên bán hàng, lập phiếu xuất kho đưa

cho kế toán bán hàng.
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Hình 2.3: Phiếu xuất kho số 6 ngày 16/01/2024

(Nguồn: Tổng hợp từ phòng kế toán)
 Kế toán bán hàng dựa vào hóa đơn GTGT số 6 và phiếu xuất kho số 6 từ Thủ

Kho, hạch toán các bút toán vào phần mềm.

Ghi nhận giá vốn hàng bán, dựa vào phiếu xuất kho số 6 

Nợ 632 20.248.000

      Có 1561P1  10.124.000

      Có 1561P2  10.124.000

Ghi nhận doanh thu bán hàng, dựa vào hóa đơn GTGT số 6

                      Nợ 131  23.507.928

      Có 5111 21.766.600

      Có 33311 1.741.328

 Cuối tháng, kế toán bán hàng đối chiếu hóa đơn GTGT số 6 với sổ cái 156

(Phụ lục 01), sổ cái 632 (Phụ lục 02), sổ cái 511 (Phụ lục 03), sổ chi tiết

1561 (Phụ lục 04), sổ chi tiết 511 (Phụ lục 05), sổ nhật ký chung (Phụ lục 06)
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 Cuối tháng kế toán bán hàng sẽ lập bảng kê bán ra (Phụ lục 07) theo các hóa

đơn GTGT bán ra.

Nghiệp vụ 2: Ngày 25/01/2024 bán cho Công ty TNHH Gạch men Bách Thành theo

đơn đặt hàng (Hình 2.4), phiếu xuất kho (Hình 2.5), hóa đơn số 8 (Hình 2.6) với

tổng số tiền thanh toán 23.512.572 đồng ,  thuế GTGT 8%, chưa thu tiền khách

hàng.

Pe manh         SL: 506,3    Đơn giá: 43.000

Nợ 632 20.248.000

      Có 1561PM  20.248.000

Nợ 131  23.512.572

      Có 5111 21.770.900

      Có 33311 1.741.672

Hình 2.4: Đơn đặt hàng ngày 25/01/2024

(Nguồn: Tổng hợp từ phòng kế toán)

20



Hình 2.5: Phiếu xuất kho số 8 ngày 25/01/2024

(Nguồn: Tổng hợp từ phòng kế toán)
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Hình 2.6: Hóa đơn GTGT số 8 ngày 25/01/2024

(Nguồn: Tổng hợp từ phòng kế toán)

Nghiệp vụ 3: Ngày 05/02/2024 bán cho Công ty Cổ Phần Bao bì Đại Lục theo đơn

đặt hàng (Hình 2.7), phiếu xuất kho (Hình 2.8), hóa đơn số 9 (Hình 2.9) với tổng số

tiền thanh toán 62.208.000 đồng , thuế GTGT 8%, chưa thu tiền khách hàng.

Băng keo       SL: 7.200         Đơn giá: 8.000
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Nợ 632 36.000.000

      Có 1561BK2  36.000.000

Nợ 131  62.208.000

      Có 5111 57.600.000

      Có 33311 4.608.000

Hình 2.7: Đơn đặt hàng ngày 05/02/2024
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Hình 2.8: Phiếu xuất kho số 9 ngày 05/02/2024
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Hình 2.9: Hóa đơn GTGT số 9 ngày 05/02/2024

(Nguồn: Tổng hợp từ phòng kế toán)

Nghiệp vụ 4: Ngày 01/03/2024 bán cho Công Ty TNHH Sản Xuất Thương Mại

Dịch Vụ Lê Nam theo đơn đặt hàng (Hình 2.10), phiếu xuất kho (Hình 2.11), hóa

đơn số 10 (Hình 2.12) với tổng số tiền thanh toán 7.387.200 đồng , thuế GTGT 8%,

chưa thu tiền khách hàng.

Băng Keo 48mm   SL: 480         Đơn giá: 11.500

Băng Keo              SL: 600          Đơn giá: 2.200

Nợ 632 5.750.000
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      Có 1561BK1  4.800.000

      Có 1561BK2 950.000

Nợ 131  7.387.200

      Có 5111 6.840.000

      Có 33311 547.200

Hình 2.10: Đơn đặt hàng ngày 01/03/2024

(Nguồn: Tổng hợp từ phòng kế toán)
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Hình 2.11: Phiếu xuất kho số 10 ngày 01/03/2024

(Nguồn: Tổng hợp từ phòng kế toán)
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Hình 2.12: Hóa đơn GTGT số 10 ngày 01/03/2024

(Nguồn: Tổng hợp từ phòng kế toán)

Nghiệp vụ 5: Ngày 04/03/2024 bán cho Công Ty Cổ Phần Bao bì Đại Lục theo đơn

đặt hàng (Hình 2.13), phiếu xuất kho (Hình 2.14), hóa đơn số 11 (Hình 2.15) với

tổng số tiền thanh toán 23.702.760 đồng ,  thuế GTGT 8%, chưa thu tiền khách

hàng.

Băng Keo 48mm (100)       SL: 300           Đơn giá: 11.500

Băng Keo                            SL: 400           Đơn giá: 5.000

Băng Keo 48mm                 SL: 702           Đơn giá: 23.500
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Nợ 632   17.840.000

      Có 1561BK4  3.000.000

      Có 1561BK2 800.000

      Có 1561BK1 14.040.000

Nợ 131  23.702.760

      Có 5111 21.947.000

      Có 33311 1.755.760

Hình 2.13: Đơn đặt hàng ngày 04/03/2024

(Nguồn: Tổng hợp từ phòng kế toán)
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Hình 2.14: Phiếu xuất kho số 11 ngày 04/03/2024

(Nguồn: Tổng hợp từ phòng kế toán)
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Hình 2.15: Hóa đơn GTGT số 11 ngày 04/03/2024

(Nguồn: Tổng hợp từ phòng kế toán)

Nghiệp vụ 6: Ngày 08/03/2024 bán cho CÔNG TY CỔ PHẦN BAO BÌ ĐẠI LỤC theo

đơn đặt hàng (Hình 2.16), phiếu xuất kho (Hình 2.17), hóa đơn số 12 (Hình 2.18)

với tổng số tiền thanh toán 89.154.000 đồng , thuế GTGT 8%, chưa thu tiền khách

hàng.

Màng Pe                             SL: 50                Đơn giá: 430.000

Băng Keo 48mm                 SL: 7.200           Đơn giá: 8.000

Băng Keo 48mm(100)         SL: 300              Đơn giá: 11.500
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Nợ 632   80.600.000

      Có 1561MP  20.000.000

      Có 1561BK1 57.600.000

      Có 1561BK4 3.000.000

Nợ 131  89.154.000

      Có 5111 82.550.000

      Có 33311 6.604.000

Hình 2.16: Đơn đặt hàng ngày 08/03/2024

(Nguồn: Tổng hợp từ phòng kế toán)

32



Hình 2.17: Phiếu xuất kho số 12 ngày 08/03/2024

(Nguồn: Tổng hợp từ phòng kế toán)
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Hình 2.18: Hóa đơn GTGT số 12 ngày 08/03/2024

(Nguồn: Tổng hợp từ phòng kế toán)

2.3.2 Kết quả công việc 
+ Chứng từ kế toán:
 Đơn đặt hàng (Hình 2.1, 2.4, 2.7, 2.10, 2.13, 2.16)

 Hóa đơn GTGT bán ra (Hình 2.2, 2.6, 2.9, 2.12, 2.15, 2.18)

 Phiếu xuất kho (Hình 2.3, 2.5, 2.8, 2.11, 2.14, 2.17)
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+ Nghiệp vụ phát sinh:
Nợ 632

   Có 156

Nợ 131/112/111

    Có 5111

    Có 33311    

 + Sổ kế toán:
 Sổ cái tài khoản 156 (Phụ lục 01)

 Sổ cái tài khoản 632 (Phụ lục 02)

 Sổ cái tài khoản 511 (Phụ lục 03)

 Sổ chi tiết 1561 (Phụ lục 04)

 Sổ chi tiết 5111 (Phụ lục 05)

 Sổ Nhật ký chung (Phụ lục 06)

+ Báo cáo kế toán:
 Bảng kê bán ra theo hóa đơn GTGT (Phụ lục 07)

 Báo cáo tài chính (Bảng cân đối kế toán, báo cáo xác định kết quả kinh doanh và

thuyết minh báo cáo tài chính).

+ Hình thức của các chứng từ, sổ kế toán của doanh nghiệp có liên quan đến
công việc:
 Hóa đơn GTGT đầu vào: Hóa đơn tự in, hóa đơn điện tử hoặc hóa đơn đặt in tùy

theo nhà cung cấp.

 Hóa đơn GTGT đầu ra: Hóa đơn đặt in.

 Hình  thức  sổ  kế  toán:  Theo  mẫu  S03b-DN,  S38-DN  theo  Quyết  định  số

15/2006/QĐ-BTC ban hành ngày 20/03/2006 của bộ trưởng BTC.

+ Liên quan đến công việc kế toán khác:
 Kế toán công nợ.

 Kế toán trưởng.

+ Cách lưu trữ hồ sơ kế toán:
 Kế toán bán hàng sẽ lưu các file excel là bảng kê hóa đơn chứng từ hàng hóa,

dịch vụ mua vào – bán ra theo từng tháng vào một folder. Đặt tên folder là sổ

sách.
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2.3.3 Kiểm tra kết quả công việc 
 Người kiểm tra: Kế toán trưởng.

 Định kỳ kiểm tra: Kiểm tra theo tháng, vào cuối mỗi tháng.

 Cách thức kiểm tra: Kế toán trưởng sẽ kiểm tra một số nghiệp vụ đặc biệt mang

tính trọng yếu như số thuế GTGT lớn hay một số hóa đơn GTGT bị hủy. Khi đối

chiếu Bảng kê hóa đơn chứng từ hàng hóa, dịch vụ mua vào – bán ra. Kiểm tra

theo thứ tự trên hóa đơn, các hóa đơn bán hàng được lưu theo tháng và được xếp

theo thứ tự đã khai trên tờ khai hàng tháng. Kế toán bán hàng phải tiến hành xử

lý và kiểm tra xem hóa đơn hợp pháp không, có hợp lệ, hợp lý hay không.

Trường hợp nếu phát hiện hóa đơn GTGT viết sai, hóa đơn bất hợp pháp, kế

toán bán hàng báo cáo cho kế toán trưởng và phải xử lý ngay theo quy định của

Thông tư hiện hành.

Tất cả các chứng từ của tháng đó được cất vào cuốn hồ sơ (mỗi cuốn hồ sơ chứa

chứng từ của mỗi tháng).

Cuối tháng, kế toán bán hàng kiểm tra đối chiếu số liệu đã tổng hợp trên bảng kê

chi tiết hàng hóa bán ra và chứng từ trong tháng. Nếu phát hiện sai sót, chênh

lệch kế toán viên sẽ báo lại với kế toán trưởng để xử lý, nếu không có sai sót kế

toán viên và kế toán trưởng sẽ lên báo cáo cho tháng đó.
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CHƯƠNG 3:

NHẬN XÉT VÀ GIẢI PHÁP HOÀN THIỆN KẾ TOÁN BÁN HÀNG

TẠI CÔNG TY TNHH THƯƠNG MẠI SẢN XUẤT BĂNG KEO
THỊNH PHÁT

3.1 Sự cần thiết và yêu cầu hoàn thiện về kế toán bán hàng tại Công ty TNHH 
Thương Mại Sản Xuất Băng Keo Thịnh Phát

3.1.1 Sự cần thiết 
- Kế toán bán hàng giúp cho công ty theo dõi chi tiết doanh thu từ việc bán ra sản

phẩm, từ đó biết được tình hình hoạt động kinh doanh của công ty. Việc này

cũng giúp xác định được cái khoản chi phí liên quan tới bán hàng, để tính ra

được lợi nhuận chính xác cho công ty.

- Kế toán bán hàng phải đảm bảo tuân thủ việc ghi chép đầy đủ và lưu trữ chứng

từ bán hàng giúp cho công ty kiểm tra, đối chiếu dễ dàng hơn khi có việc cần

thiết.

- Thủ kho và kế toán bán hàng phải tuân thủ việc quản lý hàng tồn kho một cách

chặt chẽ, bằng cách vừa kiểm tra trên phần mềm, vừa đếm đủ số hàng thực tế

bên ngoài. Từ đó việc nhập hàng và sản xuất một cách hợp lý, tránh được tình

trạng thâm hụt hoặc lãng phí hàng hóa.

3.1.2 Yêu cầu hoàn thiện 

- Bộ máy kế toán nên hoàn thiện về việc hạch toán trên phần mềm SmartPro như:

Khi hạch toán số lẻ phần mềm thường làm tròn số dẫn đến chênh lệch số khi đối

chiếu với hóa đơn hay các chứng từ khác.

- Công ty cần đa dạng hóa các phương thức khác để làm tăng doanh thu bán hàng

của công ty (ví dụ: bán cho đại lý, chiết khấu thanh toán, giảm giá hàng bán và

bán hàng tặng kèm sản phẩm). 

3.2. Giải pháp

3.2.1 Giải pháp về công tác tổ chức bộ máy kế toán 
Công ty nên tổ chức các khóa đào tạo định kỳ 3 tháng một lần để nâng cao năng

lực chuyên môn cho nhân viên kế toán. Bằng việc mời các chuyên gia đầu
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ngành và sử dụng các phương pháp đào tạo đa dạng như hội thảo, workshop,

nhân viên sẽ được trang bị những kiến thức mới nhất về kế toán, thuế và các

quy định liên quan. Đồng thời, các kỹ năng mềm như giải quyết vấn đề và làm

việc nhóm cũng sẽ được chú trọng. Để đánh giá hiệu quả của chương trình,

công ty sẽ thực hiện các khảo sát và theo dõi sát sao sự thay đổi trong hiệu suất

làm việc của nhân viên.

3.2.2. Giải pháp về công tác kế toán bán hàng tại Công ty TNHH Thương Mại 
Sản Xuất Băng Keo Thịnh Phát
- Bộ phận kế toán bán hàng cần phải tập hợp hóa đơn GTGT mua vào kịp thời.

Việc này nhằm đảm bảo tính chính xác và đầy đủ của hồ sơ kê khai thuế GTGT,

tránh tình trạng kê khai thiếu sót, phải kê khai bổ sung ở các kỳ kế tiếp, từ đó

ảnh hưởng đến quyền lợi được khấu trừ thuế GTGT hợp pháp của công ty.

- Kế toán bán hàng nên cùng với nhân viên bán hàng thêm các chính sách ưu đãi

cho khách hàng khi mua hàng như là chiết khấu thanh toán, khoản tiền được

giảm trừ khi người mua thanh toán trước thời hạn hợp đồng, khoản chiết khấu

thanh toán này là một khoản chi phí tài chính, do đó sẽ được tính vào chi phí

được trừ khi tính thuế thu nhập doanh nghiệp. 

-
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KẾT LUẬN
Sau hơn hai tháng được làm việc trong môi trường thực tế ở Công ty TNHH

Thương Mại Sản Xuất Băng Keo Thịnh Phát, em đã được tiếp xúc những  chứng từ

thực tế, đã giúp em định hình rõ hơn về những công việc mà một kế toán cần phải

làm, đặc biệt là kế toán bán hàng. Bên cạnh đó, công việc còn giúp em trang bị thêm

các kĩ năng như:  khả năng tổng hợp và chắt lọc thông tin cần thiết, sự kiên nhẫn,

tính cẩn thận. Trong khuôn khổ có hạn, báo cáo không thể không thiếu sai xót,

không thể giải quyết hết mọi khía cạnh của một kế toán bán hàng. Kính mong các

thầy, cô và Công ty chỉ bảo thêm để em hiểu sau sắc hơn về công tác kế toán để em

có thể vận dụng tốt hơn trong công việc kế toán sau này.

Cuối cùng, Em xin chân thành cảm ơn sự hướng dẫn tận tình của Cô Th.S

Trần Thị Hương Giang đã hướng dẫn cho em trong khóa luận tốt nghiệp và luôn

giải đáp cho em những điều thắc mắc. Đồng thời, em xin cảm ơn công ty đã tạo

điều kiện cho em thực tập và hoàn thành bài báo cáo này.

Em xin chân thành cảm ơn.
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PHỤ LỤC

Thứ tự Phụ lục Nghiệp vụ
1 Phụ lục 01 Sổ cái 156
2 Phụ lục 02 Sổ cái 632
3 Phụ lục 03 Sổ cái 511
4 Phụ lục 04 Sổ chi tiết 1561
5 Phụ lục 05 Sổ chi tiết 5111
6 Phụ lục 06 Sổ nhật ký chung
7 Phụ lục 07 Bảng kê bán ra
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(Nguồn: Tổng hợp từ phòng kế toán)
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(Nguồn: Tổng hợp từ phòng kế toán)
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(Nguồn: Tổng hợp từ phòng kế toán)
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Phụ lục 06: Nhật ký chung
Đơn vị: CÔNG TY TNHH THƯƠNG MẠI SẢN XUẤT BĂNG KEO THỊNH PHÁT
Địa chỉ: 10/13 đường Phan Văn Hớn, Khu phố 6A, Phường Tân Thới Nhất, Quận 12

Đơn vị tính: VND

Số hiệu Ngày, tháng Nợ Có

A B C D E H 1 2
Số trang trước chuyển sang

…. …. ….. ... ... ... ......
16/01/2024 PXK 6 16/01/2024 Giá vốn hàng bán x 632 20.248.000        
16/01/2024 PXK 6 16/01/2024 Giá vốn hàng bán x 15611 10.124.000        
16/01/2024 PXK 6 16/01/2024 Giá vốn hàng bán x 15612 10.124.000        
16/01/2024 HĐ 6 16/01/2024 Doanh thu bán hàng cho công ty Bách Thành x 112 23.507.928        
16/01/2024 HĐ 6 16/01/2024 Doanh thu bán hàng cho công ty Bách Thành x 5111 21.766.600        
16/01/2024 HĐ 6 16/01/2024 Doanh thu bán hàng cho công ty Bách Thành x 33311 1.741.328          

….. ….. ….. ..... ..... ....... ....... ....
25/01/2024 PXK 8 25/01/2024 Gía vốn hàng bán x 632 20.248.000        
25/01/2024 PXK 8 25/01/2024 Gía vốn hàng bán x 15613 20.248.000        
25/01/2024 HĐ 8 25/01/2024 Doanh thu bán hàng x 112 23.512.572        
25/01/2024 HĐ 8 25/01/2024 Doanh thu bán hàng x 5111 21.770.900        
25/01/2024 HĐ 8 25/01/2024 Doanh thu bán hàng x 33311 1.741.672          
05/02/2024 PXK9 05/02/2024 Gía vốn hàng bán x 632 36.000.000        
05/02/2024 PXK9 05/02/2024 Gía vốn hàng bán x 1561BK 36.000.000        
05/02/2024 HĐ9 05/02/2024 Doanh thu bán hàng x 112 62.208.000        
05/02/2024 HĐ9 05/02/2024 Doanh thu bán hàng x 5111 57.600.000        
05/02/2024 HĐ9 05/02/2024 Doanh thu bán hàng x 33311 4.608.000          
01/03/2024 PXK10 01/03/2024 Gía vốn hàng bán x 632 5.750.000          
01/03/2024 PXK10 01/03/2024 Gía vốn hàng bán x 1561BK1 4.800.000          
01/03/2024 PXK10 01/03/2024 Gía vốn hàng bán x 1561BK2 950.000             
01/03/2024 HĐ10 01/03/2024 Doanh thu bán hàng x 112 7.387.200          
01/03/2024 HĐ10 01/03/2024 Doanh thu bán hàng x 5111 6.840.000          
01/03/2024 HĐ10 01/03/2024 Doanh thu bán hàng x 33311 547.200             
04/03/2024 PXK11 04/03/2024 Gía vốn hàng bán x 632 17.840.000        
04/03/2024 PXK11 04/03/2024 Gía vốn hàng bán x 1561BK1 3.000.000          
04/03/2024 PXK11 04/03/2024 Gía vốn hàng bán x 1561BK3 800.000             
04/03/2024 PXK11 04/03/2024 Gía vốn hàng bán x 1561BK4 14.040.000        
04/03/2024 HĐ11 04/03/2024 Doanh thu bán hàng x 112 23.702.760        
04/03/2024 HĐ11 04/03/2024 Doanh thu bán hàng x 5111 21.947.000        
04/03/2024 HĐ11 04/03/2024 Doanh thu bán hàng x 33311 1.755.760          
08/03/2024 PXK12 08/03/2024 Gía vốn hàng bán x 632 80.600.000        
08/03/2024 PXK12 08/03/2024 Gía vốn hàng bán x 1561MP 20.000.000        
08/03/2024 PXK12 08/03/2024 Gía vốn hàng bán x 1561BK4 57.600.000        
08/03/2024 PXK12 08/03/2024 Gía vốn hàng bán x 1561BK1 3.000.000          
08/03/2024 HĐ12 08/03/2024 Doanh thu bán hàng x 112 89.154.000        
08/03/2024 HĐ12 08/03/2024 Doanh thu bán hàng x 5111 82.550.000        
08/03/2024 HĐ12 08/03/2024 Doanh thu bán hàng x 33311 6.604.000          

…... ….. ….. ….. …. …... …. ….
Tổng cộng 410.158.460      410.158.460      

- Sổ này có .... trang, đánh số từ trang số 01 đến trang ...
- Ngày mở sổ:...

Số hiệu 
TK đối 

ứng

Số phát sinhNgày, tháng 
ghi sổ

Chứng từ
Diễn giải

Đã 
ghi 
sổ 

Mẫu sổ S03a-DN
(Ban hành theo Thông tư số 200/2014/TT-BTC

Ngày 22/12/2014 của Bộ Tài chính)
SỔ NHẬT KÝ CHUNG

01/01/2024 đến 31/03/2024

(Nguồn: Tổng hợp từ phòng kế toán)
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(Nguồn: Tổng hợp từ phòng kế toán)
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