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LỜI CẢM ƠN 

Lời đầu tiên, em xin bày tỏ lòng biết ơn sâu sắc nhất đến Khoa Tài Chính- Kế 

Toán Trường Đại học Nguyễn Tất Thành đã tạo điều kiện thuận lợi cho em được thực 

tập tại Ngân hàng Thương mại Cổ phần Á Châu. Tại đây, em đã có cơ hội tiếp cận 

với môi trường làm việc chuyên nghiệp, học hỏi được nhiều kiến thức thực tế về các 

sản phẩm, dịch vụ của ngân hàng.  

Đặc biệt, em xin cảm ơn chân thành đến Thầy Nguyễn Mạnh Khôi và ban lãnh 

đạo Ngân hàng Thương mại Cổ phần Á Châu đã tạo điều kiện để em được học hỏi và 

tiếp cận được với ngành Ngân hàng thực tế hơn và hơn thế nữa được trau dồi nhiều 

kiến thức mới và bổ sung được nhiều nguồn kiến chưa biết, nhiều kỹ năng chuyên 

môn vô cùng quý giá để giúp em hoàn thành được môn Khóa luận tốt nghiệp. Em 

cảm ơn Thầy trong suốt quá trình thực tập, Thầy luôn nhiệt tình và giúp đỡ, hỗ trợ 

em để hoàn thiện đề tài báo cáo thực tập tốt nghiệp. 

Kính chúc khoa Tài chính – Kế toán Trường Đại học Nguyễn Tất Thành ngày 

càng phát triển và đào tạo ra nhiều thế hệ sinh viên tài năng. Kính chúc Thầy Nguyễn 

Mạnh Khôi luôn có nhiều sức khoẻ, hạnh phúc, luôn là người truyền đạt những cảm 

hứng mới mẻ và gặt hái được nhiều thành công hơn nữa trên con đường giảng dạy.  

Em xin chân thành cảm ơn. 

 

 

 Sinh viên 

  

 

 

 

 

 Nguyễn Thị Như Quỳnh 
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